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en América
El GLP presenta desafíos hacia el futuro, por qué es una energía 
amigable con el medio ambiente y contribuye a mejorar la 
calidad de vida de la población. Un energético dúctil que se 
distribuye envasado, a granel o por redes a pequeñas y 
medianas poblaciones. En síntesis, todavía hay muchos
desafíos por cumplir.

TGS un jugador que apuesta
al transporte y los líquidos

La siguiente edición estará
presente en los Congresos
conjuntos de la Asociación
Iberoamericana y la
Asociación Mundial del GLP

El escenario del GLP
global se debate

En la ciudad de Río Janeiro, Brasil, se debatirá 
durante cinco días los desafíos y perspectivas que 
tiene el gas licuado de petróleo (GLP), con represen-
tantes de los cinco continentes. Además se verá el 
pulso del negocio y las tendencias del mismo.

Actualidad: los límites
en las redes de gas
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UN NUEVO CANAL ALTERNATIVO PARA LA EXPORTACIÓN DE GAS NATURAL.

Es posible exportar gas a Brasil vía Bolivia

Bolivia se beneficiaría
al cobrar un canon por
la "servidumbre de
paso" por su
gasoducto.

cia de Corrientes.
Los fondos están y la decisión estratégica
también. De hecho, la obra del gasoducto
Néstor Kirchner ya está en un 60% construi−
da. A la Argentina la apremian los tiempos y
la falta de dólares, por lo cual todas estas
obras son de vital importancia.
Lo que surge y ronda por estos momentos
es en qué tiempo la exportación a Brasil, vía
Bolivia, podría ser un hecho concreto.
Dudan a que llegue a estar finalizada para
este mismo invierno.

Ante el abrupto declino que evidencia el
gas de Bolivia, el Gobierno Nacional

busca acelerar las obras que permitirán que
Vaca Muerta sustituya la producción que
dejará de abastecer el país vecino en el cor−
to plazo, a partir de la autorización de la
Secretaría de Energía para que Transporta−
dora Gas del Norte (TGN) inicie la obra de
reversión del Gasoducto Norte.
Pero esa decisión, no sólo sería coyuntural,
sino terminaría siendo estratégica para
exportar a Brasil, utilizando el gasoducto que
opera la petrolera boliviana YPFB. La crisis,
como dice el dicho, puede generar oportuni−
dades.

Declino
La actual situación se debe a cuando YPFB
acordó con la Argentina que para el 2023
entregaría entre cuatro y ocho millones de
metros cúbicos por día, esto se traduce en
un 42% menos que lo que envió en el 2022.
A partir de este dato es que en la Argentina
empezaron los trabajos fuertísimos para que
el gasoducto del Norte administrado y ope−
rado por TGN encare todos los trabajos para
la reversión, es decir: en vez de bajar el
energético desde Gasoducto del Norte, la
cuestión es llevarlo desde el sur y centro del
país hacia el norte.
Esa obra tiene tres etapas. La primera se
abona a partir de nuevas tarifas que comen−
zó a cobrar TGN. Mientras que las otras dos,
se realizarán con el préstamo que otorgó la
Corporación Andina de Fomento (CAF), por
un monto total de 540 millones de dólares.

La posible exportación
La reversión del Gasoducto del Norte abrió
una oportunidad para colocar el gas argenti−
no en tierras brasileñas, precisamente en la
industrial ciudad de San Pablo.
Lo que se piensa en Argentina como en Boli−
via, producto del declino de producción de

La crisis generó oportunidad. De importar de Bolivia a utilizar los gasoductos de Bolivia para exportar a
Brasil.

PRODUCCIÓN

gas que tiene YPFB, es utilizar el gasoducto
boliviano que llega hasta Brasil para trans−
portar el gas que surge de la Formación
Vaca Muerta. Por su parte, Bolivia se bene−
ficiaría al cobrar un canon por ˆla servidum−
bre de paso˜.
De esta forma, Vaca Muerta podría proveer
a Brasil a través de dos caños. Por un lado,
llegaría a San Pablo vía Bolivia, mientras
que al sur, a Santa Catarina, por ejemplo,
con un gasoducto que una ese estado con el
Gasoducto del NEA, a la altura de la provin−
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Un invierno
con varias lecturas

ST
A

F
F Al cierre de esta edición se va un invierno que trajo una continuidad de días fríos, con los 

consiguientes picos de demanda impensados. A su vez, hubo mucha novedad regulatoria.
En el consumo en las redes de gas natural, por primera vez en la historia, la ciudad Mar del 
Plata se quedó sin �uido en las cañerías. Por milagro, no fue tragedia. La inoperancia se 
puede pagar caro. Así y todo, el consumo de gas natural por red bajó un 6% en general, en 
lo que va del año. Mientras que, en el gas envasado, todo indicaría que las ventas crecieron 
respecto a otros inviernos más cálidos. 
En la faz regulatoria, podemos decir que el negocio del GLP hubo gran novedad: la desre-
gulación impulsada por el Gobierno Nacional, y que consistió, principalmente, en el retiro 
del Estado en la operatoria; también hay libertad de precio para la compra y venta; y caída 
de las barreras de acceso al negocio. Veremos, con el tiempo los resultados. 
En el sector de la distribución de gas por red, la novedad fue que todas las Distribuidoras 
lograron mantener actualizaciones de tarifas mensuales por in�ación y, tres de ellas, 
lograron la renovación de sus contratos de concesión por 20 años más. 
Por último, queremos destacar que, nuevamente, revista Expansión y americaglp.com 
estarán presentes en el Congreso Mundial del GLP, se realizará entre el 22 y el 26 de 
septiembre en Río de Janeiro, Brasil. Seremos el único medio especializado para informar 
y retratar lo que pasa a nivel global en el negocio.
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UN ESTUDIO REALIZADO POR EL ENARGAS.

Cocción, qué conviene: gas o electricidad
El Gas Natural (GN)
una solución eficiente y
ecológico

destinados a brindar un mismo
servicio(cocción, calentamiento de agua,
calefacción, etc.) que usan electricidad,
GN u otro insumo energético para ope−
rar2 como gas licuado de petróleo o gas
en garrafas (GLP), kerosene, etc.
Actualmente, las eficiencias usadas en
sistemas de Etiquetado de Eficiencia
Energética sólo toman en cuenta el con−
sumo de gas o electricidad del artefacto,
sin involucrar todas las pérdidas de ener−
gía en la producción, transformación,

El sistema energético argentino es
fuertemente dependiente del Gas

Natural (GN), que constituye cerca del
53% de la matriz energética primaria.
El petróleo y el GN contabilizan el 84%
de la energía que se produce y se consu−
me. Además, aproximadamente el 60%
de la electricidad es generada en centra−
les térmicas que, en gran medida, utilizan
GN como combustible.
Tanto para el GN como para la electrici−
dad, hay varias categorías de usuarios
residenciales que no pagan la misma tari−
fa. Además, en ambos servicios hay sub−
sidios sociales diferentes que varían
entre las distintas regiones de Argentina.
Sin embargo, es posible estimar una tari−
fa promedio de gas y electricidad en cada
región del país. En e l caso de los usua−
rios residenciales de GBA y CABA, el
costo de la misma unidad de energía en
forma de electricidad es aproximadamen−
te 3,5 veces más caro que la de GN. En
el caso de usuarios comerciales esta
relación puede ser mayor. Esto se debe
en parte a que la eficiencia de genera−
ción eléctrica con GN es del orden del
50%, además es necesario pagar por el
equipo de generación (usina) y su mante−
nimiento.
Así, esta variación de precios es razona−
ble, ya que se necesita por lo menos dos
unidades de energía de gas para generar
una unidad de energía eléctrica.
Además, en este costo se debe incluir la
amortización de la central eléctrica. Si se
tiene en cuenta que muchas centrales
térmicas, usan combustibles más caros
que el GN, como fueloil o gasoil, que en
general tienen menor eficiencia de gene−
ración, es claro que el costo de una dada
unidad de electricidad en Argentina debe
ser bastante mayor que la del gas natu−
ral.
Existen varios artefactos domésticos

transporte o distribución del combustible
o electricidad para su uso. Por ejemplo,
una cocina a inducción tiene una eficien−
cia cercana al 82%, mientras que en una
cocina a GN la eficiencia es del orden del
50%.
Imaginemos que una persona, compa−
rando las eficiencias en Argentina, deci−
de cambiar su cocina doméstica a GN
por una a inducción. La paradoja que se
presenta es que este usuario comenzará
a pagar una tarifa mayor de energía por

Enrique Octavio Mujica

TUVO LA MAYOR PRODUCCIÓN DE HIDROCARBUROS (PETRÓLEO, GAS Y GLP) EN LOS ÚLTIMOS 25 AÑOS.

petróleo y gas, crecieron las reservas
hidrocarburíferas por mayor actividad
exploratoria, incrementó las inversio−
nes, mejoró la eficiencia operativa
en Vaca Muerta a un nivel de cla−
se mundial y se generó más traba−
jo por la mayor cantidad de equi−
pos operando˜, afirmó el estudio
del CEPA. ˘
Entre los principales indicadores,
se encuentran el nivel de inver−
sión récord alcanzado en 2022,
que superó en 52% el de 2021 y
en 17% al de 2019, además de
una ˆinversión récord en nuevas
energías y desarrollo de una
estrategia de producción e indus−
trialización del litio a través de
YPF Litio˜.
El informe destacó asimismo que,
ˆluego de la irrupción de la pande−
mia de Covid−19, la producción de
hidrocarburos (petróleo, gas y GLP)
alcanzó los 503.000 barriles equivalen−
tes diarios, lo que significó un incre−
mento del 7,8% entre 2020 y 2022, lo
que representa el mayor crecimiento
orgánico de los últimos 25 años˜.
También registró ganancias récord, en

donde el Ebitda ajustado de 2022, que
son las ganancias antes de intereses,
impuestos, depreciaciones y amortiza−

ciones, superó en 29% al de 2021 y en
37% al de 2019, constituyendo el terce−
ro mejor de la historia de YPF.
El análisis también destacó el estado de
las reservas, que −aseguró− ˆse incre−
mentaron a la par de la mayor produc−
ción˜.
ˆLas reservas comprobadas de hidro−

carburos totales aumentaron 114 millo−
nes de barriles equivalentes entre 2019
y 2022, pasando de 1.073 a 1.187 (11%

de incremento)˜, indica el CEPA.
Asimismo, tuvo lugar un desen−
deudamiento sustancial, con una
reducción de US$ 1.000 millones
en préstamos entre 2019 y 2022 y
una mayor eficiencia operacional,
con costos operativos (lifting cost)
y de desarrollo (development cost)
en operaciones de no convencio−
nales que se redujeron sistemáti−
camente entre 2017 y 2022.
El CEPA también resaltó que la
cotización de las acciones de la
compañía se incrementó sensible−
mente, por encima del resto de las
empresas.
Además, subrayó que ˆYPF impul−
sa el gasoducto Néstor Kirchner y

el acuerdo con Petronas, que permitirá
modificar la matriz energética y econó−
mica de la Argentina y participa como
asociada a la empresa Equinor en la
exploración offshore en el Mar Argenti−
no, cuya potencialidad de producción se
estima en 200.000 barriles de petróleo
diarios˜.
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UN NUEVO CANAL ALTERNATIVO PARA LA EXPORTACIÓN DE GAS NATURAL.

Es posible exportar gas a Brasil vía Bolivia

Bolivia se beneficiaría
al cobrar un canon por
la "servidumbre de
paso" por su
gasoducto.

cia de Corrientes.
Los fondos están y la decisión estratégica
también. De hecho, la obra del gasoducto
Néstor Kirchner ya está en un 60% construi−
da. A la Argentina la apremian los tiempos y
la falta de dólares, por lo cual todas estas
obras son de vital importancia.
Lo que surge y ronda por estos momentos
es en qué tiempo la exportación a Brasil, vía
Bolivia, podría ser un hecho concreto.
Dudan a que llegue a estar finalizada para
este mismo invierno.

Ante el abrupto declino que evidencia el
gas de Bolivia, el Gobierno Nacional

busca acelerar las obras que permitirán que
Vaca Muerta sustituya la producción que
dejará de abastecer el país vecino en el cor−
to plazo, a partir de la autorización de la
Secretaría de Energía para que Transporta−
dora Gas del Norte (TGN) inicie la obra de
reversión del Gasoducto Norte.
Pero esa decisión, no sólo sería coyuntural,
sino terminaría siendo estratégica para
exportar a Brasil, utilizando el gasoducto que
opera la petrolera boliviana YPFB. La crisis,
como dice el dicho, puede generar oportuni−
dades.

Declino
La actual situación se debe a cuando YPFB
acordó con la Argentina que para el 2023
entregaría entre cuatro y ocho millones de
metros cúbicos por día, esto se traduce en
un 42% menos que lo que envió en el 2022.
A partir de este dato es que en la Argentina
empezaron los trabajos fuertísimos para que
el gasoducto del Norte administrado y ope−
rado por TGN encare todos los trabajos para
la reversión, es decir: en vez de bajar el
energético desde Gasoducto del Norte, la
cuestión es llevarlo desde el sur y centro del
país hacia el norte.
Esa obra tiene tres etapas. La primera se
abona a partir de nuevas tarifas que comen−
zó a cobrar TGN. Mientras que las otras dos,
se realizarán con el préstamo que otorgó la
Corporación Andina de Fomento (CAF), por
un monto total de 540 millones de dólares.

La posible exportación
La reversión del Gasoducto del Norte abrió
una oportunidad para colocar el gas argenti−
no en tierras brasileñas, precisamente en la
industrial ciudad de San Pablo.
Lo que se piensa en Argentina como en Boli−
via, producto del declino de producción de

La crisis generó oportunidad. De importar de Bolivia a utilizar los gasoductos de Bolivia para exportar a
Brasil.
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gas que tiene YPFB, es utilizar el gasoducto
boliviano que llega hasta Brasil para trans−
portar el gas que surge de la Formación
Vaca Muerta. Por su parte, Bolivia se bene−
ficiaría al cobrar un canon por ˆla servidum−
bre de paso˜.
De esta forma, Vaca Muerta podría proveer
a Brasil a través de dos caños. Por un lado,
llegaría a San Pablo vía Bolivia, mientras
que al sur, a Santa Catarina, por ejemplo,
con un gasoducto que una ese estado con el
Gasoducto del NEA, a la altura de la provin−

BREVES

|6| AGOSTO 2025|10| ABRIL 2023

CONSUMO

UN ESTUDIO REALIZADO POR EL ENARGAS.

Cocción, qué conviene: gas o electricidad
El Gas Natural (GN)
una solución eficiente y
ecológico

destinados a brindar un mismo
servicio(cocción, calentamiento de agua,
calefacción, etc.) que usan electricidad,
GN u otro insumo energético para ope−
rar2 como gas licuado de petróleo o gas
en garrafas (GLP), kerosene, etc.
Actualmente, las eficiencias usadas en
sistemas de Etiquetado de Eficiencia
Energética sólo toman en cuenta el con−
sumo de gas o electricidad del artefacto,
sin involucrar todas las pérdidas de ener−
gía en la producción, transformación,

El sistema energético argentino es
fuertemente dependiente del Gas

Natural (GN), que constituye cerca del
53% de la matriz energética primaria.
El petróleo y el GN contabilizan el 84%
de la energía que se produce y se consu−
me. Además, aproximadamente el 60%
de la electricidad es generada en centra−
les térmicas que, en gran medida, utilizan
GN como combustible.
Tanto para el GN como para la electrici−
dad, hay varias categorías de usuarios
residenciales que no pagan la misma tari−
fa. Además, en ambos servicios hay sub−
sidios sociales diferentes que varían
entre las distintas regiones de Argentina.
Sin embargo, es posible estimar una tari−
fa promedio de gas y electricidad en cada
región del país. En e l caso de los usua−
rios residenciales de GBA y CABA, el
costo de la misma unidad de energía en
forma de electricidad es aproximadamen−
te 3,5 veces más caro que la de GN. En
el caso de usuarios comerciales esta
relación puede ser mayor. Esto se debe
en parte a que la eficiencia de genera−
ción eléctrica con GN es del orden del
50%, además es necesario pagar por el
equipo de generación (usina) y su mante−
nimiento.
Así, esta variación de precios es razona−
ble, ya que se necesita por lo menos dos
unidades de energía de gas para generar
una unidad de energía eléctrica.
Además, en este costo se debe incluir la
amortización de la central eléctrica. Si se
tiene en cuenta que muchas centrales
térmicas, usan combustibles más caros
que el GN, como fueloil o gasoil, que en
general tienen menor eficiencia de gene−
ración, es claro que el costo de una dada
unidad de electricidad en Argentina debe
ser bastante mayor que la del gas natu−
ral.
Existen varios artefactos domésticos

transporte o distribución del combustible
o electricidad para su uso. Por ejemplo,
una cocina a inducción tiene una eficien−
cia cercana al 82%, mientras que en una
cocina a GN la eficiencia es del orden del
50%.
Imaginemos que una persona, compa−
rando las eficiencias en Argentina, deci−
de cambiar su cocina doméstica a GN
por una a inducción. La paradoja que se
presenta es que este usuario comenzará
a pagar una tarifa mayor de energía por

l Gobierno de Córdoba, a través 
del Ministerio de Infraestructura y E

Servicios Públicos, entregó fondos por 
$914 millones de pesos para nuevas 
redes de gas natural en las localidades 
de Calchín, Guatimozín,  Sampacho y 
Las Higueras.
El �nanciamiento servirá para ejecutar 
trabajos de tendido de cañerías para 
ampliar las redes y conectar más 
vecinos. y comercios. En una primera   
etapa se entregaron fondos por el 25% 
de los fondos, en concepto de adelanto 
�nanciero para el inicio de las obras. 
Mientras que el resto se desembolsará a 
medida de los avances de obra.
Este aporte se da en el marco del Progra-
ma Integral de Gasi�cación que lleva 
adelante la Provincia, con la ejecución 
de obras de conexión al gas natural por 
red en instituciones educativas, indus-
trias, comercios y domicilios de localida-
des del Interior.

TUVO LA MAYOR PRODUCCIÓN DE HIDROCARBUROS (PETRÓLEO, GAS Y GLP) EN LOS ÚLTIMOS 25 AÑOS.
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YPF lidera inversión
en producción de gas y petróleoa

En el 2023 invertirá
5.000 millones de
dólares, con el foco
puesto en el GNL, la
exportación y el mercado
interno.

YPF lidera la inversión en Vaca Muerta para producir más gas, petróleo y derivados. Este año, más de 5.000 millones de dólares.

La petrolera nacional YPF alcanzó un
nivel de inversión récord en 2022,

que superó en 52% al de 2021, y ˆmejo−
ró en todos los indicadores˜, y para el
2023 desembolsará 5.000 millones de
dólares, principalmente en Vaca Muerta
y en energías alternativas.
La buena perfomance desde su produc−
ción hasta sus ganancias, pasando por
el desendeudamiento y la mejora en la
cotización de sus acciones, señaló un

informe.
De esta manera, ˆlos datos analizados
de YPF permiten desmentir contunden−
temente la afirmación ideologizada de
que el Estado es ineficiente para admi−
nistrar recursos˜, planteó el análisis
realizado por el Centro de Economía
Política (CEPA).
ˆLa empresa, bajo control estatal, mejo−
ró en todos los indicadores que se pue−
den analizar: aumentó la producción de

OBRAS EN CALCHÍN,
GUATIMOZÍN,
SAMPACHO

Y LAS HIGUERAS.

Córdoba
Invierte
$914 M

Distrigas va por más redes
a subdistribuidora de Santa Cruz, Distrigas, construye la nueva planta de 
compresión de gas en la ciudad de Río Gallegos, “lo que generará un mayor L

caudal de gas para sus redes, permitiendo cubrir toda la ampliación proyectada 
para Río Gallegos y el crecimiento previsto para los próximos 10 años”, explicó 
su presidente, Marcelo De La Torre.
Según lo indicó De La Torre, las obras que está haciendo Distrigas en la capital 
provincial se traduce en un bene�cio para 2.400 familias, mientras que en el 
resto de la provincia proyectan duplicar ese número.
Además de Río Gallegos, Distrigas tiene planes de ampliaciones de redes en las 
siguientes localidades: 28 de Noviembre, Río Turbio, El Calafate, Tres Lagos, Los 
Antiguos y Pico Truncado.
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Cocción, qué conviene: gas o electricidad
utilizar este equipo, supuestamente más
eficiente, Figura 1 y además incrementa−
ría sus emisiones de gases de efecto
invernadero (GEI). Esta misma paradoja
se presenta en los equipos de calenta−
miento de agua, calefacción, etc.
Las emisiones de CO2 de los diversos
tipos de cocinas, indicados en la Figura
1, se muestran en la Figura 2. Como se
indicó antes, una cocina a inducción eléc−
trica en Argentina t iene mayores emisio−
nes de CO2  que una a GN para prestar
los mismos servicios.
Desde luego, estas conclusiones son
válidas para Argentina. En otros países,
por ejemplo Uruguay, con casi un 98% de
su matriz eléctrica de origen renovable y
casi sin redes de GN, la situación es muy
diferente. A propósito, esta acotación
muestra lo poco prudente e inadecuado
que resulta tomar resultados sobre cues−
tiones de consumo y GEI, realizadas
para un país y pretender que tiene vali−
dez universal.
Así, observamos que debemos ser muy
cuidadosos al comparar las eficiencias
de los artefactos de equipos que prestan
un mismo servicio, pero usan combusti−
bles diferentes, como cocinas, calefones
o termotanques, etc. En ese sentido, el
etiquetado de eficiencia que poseemos
ha sido un gran avance, pero es aún muy
incompleto. La eficiencia indicada en la
etiqueta4 , no permite comparar equipos
que prestan el mismo servicio, pero usan
distintos combustibles o insumos para
funcionar. Por lo tanto, sería importante
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UN ESTUDIO REALIZADO POR EL ENARGAS.

Cocción, qué conviene: gas o electricidad
El Gas Natural (GN)
una solución eficiente y
ecológico

destinados a brindar un mismo
servicio(cocción, calentamiento de agua,
calefacción, etc.) que usan electricidad,
GN u otro insumo energético para ope−
rar2 como gas licuado de petróleo o gas
en garrafas (GLP), kerosene, etc.
Actualmente, las eficiencias usadas en
sistemas de Etiquetado de Eficiencia
Energética sólo toman en cuenta el con−
sumo de gas o electricidad del artefacto,
sin involucrar todas las pérdidas de ener−
gía en la producción, transformación,

E
l sistema energético argentino es
fuertemente dependiente del Gas

Natural (GN), que constituye cerca del
53% de la matriz energética primaria.
El petróleo y el GN contabilizan el 84%
de la energía que se produce y se consu−
me. Además, aproximadamente el 60%
de la electricidad es generada en centra−
les térmicas que, en gran medida, utilizan
GN como combustible.
Tanto para el GN como para la electrici−
dad, hay varias categorías de usuarios
residenciales que no pagan la misma tari−
fa. Además, en ambos servicios hay sub−
sidios sociales diferentes que varían
entre las distintas regiones de Argentina.
Sin embargo, es posible estimar una tari−
fa promedio de gas y electricidad en cada
región del país. En el caso de los usua−
rios residenciales de GBA y CABA, el
costo de la misma unidad de energía en
forma de electricidad es aproximadamen−
te 3,5 veces más caro que la de GN. En
el caso de usuarios comerciales esta
relación puede ser mayor. Esto se debe
en parte a que la eficiencia de genera−
ción eléctrica con GN es del orden del
50%, además es necesario pagar por el
equipo de generación (usina) y su mante−
nimiento.
Así, esta variación de precios es razona−
ble, ya que se necesita por lo menos dos
unidades de energía de gas para generar
una unidad de energía eléctrica.
Además, en este costo se debe incluir la
amortización de la central eléctrica. Si se
tiene en cuenta que muchas centrales
térmicas, usan combustibles más caros
que el GN, como fueloil o gasoil, que en
general tienen menor eficiencia de gene−
ración, es claro que el costo de una dada
unidad de electricidad en Argentina debe
ser bastante mayor que la del gas natu−
ral.
Existen varios artefactos domésticos

transporte o distribución del combustible
o electricidad para su uso. Por ejemplo,
una cocina a inducción tiene una eficien−
cia cercana al 82%, mientras que en una
cocina a GN la eficiencia es del orden del
50%.
Imaginemos que una persona, compa−
rando las eficiencias en Argentina, deci−
de cambiar su cocina doméstica a GN
por una a inducción. La paradoja que se
presenta es que este usuario comenzará
a pagar una tarifa mayor de energía por
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ABARCAN A CUATRO BARRIOS EN TOTAL.

con fondos propios.
Según se informó, el nuevo barrio será el Abel Amaya 
donde hubo colocación de nichos de gas, movimiento 
de suelo, y próximamente se dará inicio al tendido de 
más de 2700 metros lineales de cañería, junto con la 
ejecución de 174 servicios domiciliarios.
El municipio �nancia la red, una contratista la constru-
ye y Camuzzi aprueba técnicamente y se queda con 
más mercado sin poner dinero alguno para la exten-
sión. Cabe recordar que el plan municipal de gasi�ca-
ción continúa con obras similares en los Gasoducto, 
Centenario y Acceso Sur, mientras que en el barrio Don 
Bosco, se ultiman detalles administrativos para la 
inauguración. Estos conjuntos de obras bene�ciarán a 
más de 500 familias.

a municipalidad de Comodoro Rivadavia continúa 
con el avance de obras de redes de gas en distintos L

Más redes en
Comodoro Rivadavia
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METROGAS DEBE MÁS DE LA MITAD DEL MONTO. LE SIGUE CAMUZZI GAS.

Distribuidoras deben $46 mil
millones por gas importado

Es por el gas que
adquirieron en los
meses pico de
consumo a Enarsa.

Si se desgrana por distribuidoras,
Metrogas, que cubre el AMBA y es la
mayor distribuidora del país, es la que
acumula el mayor monto deudor: $
26.655 millones. El dato no escapa a la
sorpresa, teniendo en cuenta que la fir−
ma es parte del pool de empresas que
están bajo control accionario YPF.
En segundo lugar se encuentra Camuz−
zi Gas del Sur con $ 13.511 millones y
Camuzzi Gas Pampeana con $ 4.088
millones, lo que totaliza la distribuidora
manejada por Alejandro Macfairlane es
de $17.599 millones de pesos.
Entre las distribuidoras con deuda
menores o controlables, se encuentran:
Distribuidora Gas Cuyana, que asciende
a $ 1.033 millones, y Distribuidora Gas
del Centro con $ 957 millones. Por su
parte, Litoral Gas $ 228 millones y Gas−
nea adeuda $ 192 millones. 
Párrafo aparte merece destacarse que
la distribuidora Naturgy Gas y su contro−
lada Gasnor (que opera en el NOA) no
registran deudas.

Nacional Regulador del Gas (Enargas),
y que fue difundida en la exposición que
dio el Jefe de Gabinete, Agustín Rossi,
en el Congreso ante la Cámara de Dipu−
tados. 

Siete de las nueve distribuidoras de
gas por red, que operan las distintas

áreas de concesión, concentran una
deuda de $46.664 millones, por el gas
importado que adquirieron en los meses
pico a la empresa pública Enarsa.
Esto se debe a que, si bien las distribui−
doras adquieren el gas natural a los pro−
ductores, Enarsa es la que comercializa
el gas importado de Bolivia y el que lle−
ga al país por barco como Gas Natural
Licuado (GNL), y que se distribuye en
los meses de pico de consumo. 
La deuda de las distribuidoras por la
compra de gas a Enarsa (ex IEASA),
que asciende a $46.664 millones. El
dato surgió de la información del Ente

Una deuda que se originó en los últimos años epígrafe y que ahora se espera tener solución prontamen−
te. 

�������
Cooperativa Argentina
de Gas Licuado Limitada

Reconquista 458 - Piso 10 (1084) - Ciudad Autónoma de Buenos Aires
Teléfono: 011-4328-4127 / Fax: 011-4326-5923

Correo Electrónico: info@cadegas.coop - www.cadegas.coop
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AMPLIACIÓN DE TRANSPORTE, MÁS GLP Y EN ESTUDIO EL GNL.

TGS, la operadora de toda la cancha

Moreno. Actualmente, el gasoducto es un 
caño de 570 kilómetros con dos plantas 
compresoras, una en cada extremo. Y con eso 
se transportan 21 millones de metros cúbicos 
día (MMm3/d) nominales. Ahora TGS deberá 
instalar tres nuevas plantas compresoras, con 
una distancia entre ellas de 150 kilómetros, 
para alcanzar la capacidad extra de 14 
millones de metros cúbicos día, de los cuales 
12 millones van a estar destinados al GBA y el 
nodo litoral y 2 millones al nodo Bahía 
Blanca. A su vez, habrá una segunda 
licitación para complementar esta obra, con 
otra ampliación, y que demandará una 
inversión de 200 millones de dólares.
Lo que está en carpeta ahora es la construc-
ción de una nueva planta de procesamiento 

on la idea �ja de como transportar todo 
lo que produce Vaca Muerta, TGS seC

convirtió en la empresa líder en ese manejo 
fundamental para que la producción se 
transforme y se monetice.
Las inversiones proyectadas son de prepon-
derancia, y superan los 4.000 millones de 
dólares. Desde plantas de acondicionamien-
to del gas natural, hasta ampliación de la 
re�nación del gas natural para extraer sus 
derivados como el propano, butano y 
gasolinas, pasando por los gasoductos que 
dedicados para abastecer a los barcos 
licuefactores que exportarán GNL a distintos 
puntos del planeta.
La noticia reciente fue la adjudicación para el 
�nanciamiento y la ampliación de la capaci-
dad de transporte de gas natural del Tramo I 
del Gasoducto Perito Moreno (ex Néstor 
Kirchner), en unos 14 millones de metros 
cúbicos por día, y que requerirá una inversión 
de USD 700 millones. La licitación que lleva 
adelante la empresa estatal Energía Argenti-
na Sociedad Anónima (Enarsa), y TGS fue la 
única �rma que presentó una oferta.
La obra se compone básicamente de la 
repotenciación del gasoducto Perito  

Es la empresa líder en 
los servicios integrados 
en toda la cadena de 
valor del gas natural; 
acá contamos las
principales inversiones.

dentro de la planta existente en Tratayén,   
Neuquén, en la boca de salida de Vaca 
Muerta. La cual es abastecida por el 
gasoducto de 180 kilómetros que va por el 
medio de Vaca Muerta y capta todo el gas no 
convencional que se está produciendo.
La planta de acondicionamiento Tratayén 
nació con 5 MMm3/d y hoy ya completa 28 
MMm3/d. Y el objetivo es transformar una 
planta de acondicionamiento a otra de 
procesamiento, con una carga de gas a 
procesar de 43 MMm3/d. Todo el etano, el 
propano, el butano y la gasolina que se logra 
captar, deberá tener una obra adicional que 
es un poliducto de 600 kilómetros para 
enviarlo a Bahía Blanca. Para TGS ese 
poliducto piensan que será “la única 
autopista” al sur bonaerense, donde deben 
“adherir todos y pagar el peaje que corres-
ponda”, a partir de una obra con módulos 
escalables. Ahí se fraccionará cada producto   
por separado para ponerlo en puerto para 
su exportación.  
Para agregar 43 MMm3/d al procesamiento 
en Tratayén, desde la empresa sostienen 
que se deberá hacer una inversión de 2.500 
millones de dólares, aproximadamente, y 
puede crecer a los 3.000 millones si se le 
agrega etano. Esa mayor producción y su 
posterior exportación, ouede generar ingresos 
por 3.500 a 4.000 millones de dólares al año.
Si bien la facturación en estos derivados son 
importantes, pero todo tiene que atarse 
diferentes hilos. La inversión y la �nanciación, 
el producto (que está) y lo principal: los 
clientes en el exterior. En eso están, porque 
entienden que será la llave para el �nancia-
miento de tamaña inversión.

Una empresa que apuesta a transportar y dar 
valor agregado a los líquidos que emergen del gas 
natural de Vaca Muerta. Una mirada de pensar en 
los mercados globales.
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UN ESTUDIO REALIZADO POR EL ENARGAS.

Cocción, qué conviene: gas o electricidad
El Gas Natural (GN)
una solución eficiente y
ecológico

destinados a brindar un mismo
servicio(cocción, calentamiento de agua,
calefacción, etc.) que usan electricidad,
GN u otro insumo energético para ope−
rar2 como gas licuado de petróleo o gas
en garrafas (GLP), kerosene, etc.
Actualmente, las eficiencias usadas en
sistemas de Etiquetado de Eficiencia
Energética sólo toman en cuenta el con−
sumo de gas o electricidad del artefacto,
sin involucrar todas las pérdidas de ener−
gía en la producción, transformación,

E
l sistema energético argentino es
fuertemente dependiente del Gas

Natural (GN), que constituye cerca del
53% de la matriz energética primaria.
El petróleo y el GN contabilizan el 84%
de la energía que se produce y se consu−
me. Además, aproximadamente el 60%
de la electricidad es generada en centra−
les térmicas que, en gran medida, utilizan
GN como combustible.
Tanto para el GN como para la electrici−
dad, hay varias categorías de usuarios
residenciales que no pagan la misma tari−
fa. Además, en ambos servicios hay sub−
sidios sociales diferentes que varían
entre las distintas regiones de Argentina.
Sin embargo, es posible estimar una tari−
fa promedio de gas y electricidad en cada
región del país. En el caso de los usua−
rios residenciales de GBA y CABA, el
costo de la misma unidad de energía en
forma de electricidad es aproximadamen−
te 3,5 veces más caro que la de GN. En
el caso de usuarios comerciales esta
relación puede ser mayor. Esto se debe
en parte a que la eficiencia de genera−
ción eléctrica con GN es del orden del
50%, además es necesario pagar por el
equipo de generación (usina) y su mante−
nimiento.
Así, esta variación de precios es razona−
ble, ya que se necesita por lo menos dos
unidades de energía de gas para generar
una unidad de energía eléctrica.
Además, en este costo se debe incluir la
amortización de la central eléctrica. Si se
tiene en cuenta que muchas centrales
térmicas, usan combustibles más caros
que el GN, como fueloil o gasoil, que en
general tienen menor eficiencia de gene−
ración, es claro que el costo de una dada
unidad de electricidad en Argentina debe
ser bastante mayor que la del gas natu−
ral.
Existen varios artefactos domésticos

transporte o distribución del combustible
o electricidad para su uso. Por ejemplo,
una cocina a inducción tiene una eficien−
cia cercana al 82%, mientras que en una
cocina a GN la eficiencia es del orden del
50%.
Imaginemos que una persona, compa−
rando las eficiencias en Argentina, deci−
de cambiar su cocina doméstica a GN
por una a inducción. La paradoja que se
presenta es que este usuario comenzará
a pagar una tarifa mayor de energía por
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ACTUALIDAD REDES

METROGAS DEBE MÁS DE LA MITAD DEL MONTO. LE SIGUE CAMUZZI GAS.

Distribuidoras deben $46 mil
millones por gas importado

Es por el gas que
adquirieron en los
meses pico de
consumo a Enarsa.

Si se desgrana por distribuidoras,
Metrogas, que cubre el AMBA y es la
mayor distribuidora del país, es la que
acumula el mayor monto deudor: $
26.655 millones. El dato no escapa a la
sorpresa, teniendo en cuenta que la fir−
ma es parte del pool de empresas que
están bajo control accionario YPF.
En segundo lugar se encuentra Camuz−
zi Gas del Sur con $ 13.511 millones y
Camuzzi Gas Pampeana con $ 4.088
millones, lo que totaliza la distribuidora
manejada por Alejandro Macfairlane es
de $17.599 millones de pesos.
Entre las distribuidoras con deuda
menores o controlables, se encuentran:
Distribuidora Gas Cuyana, que asciende
a $ 1.033 millones, y Distribuidora Gas
del Centro con $ 957 millones. Por su
parte, Litoral Gas $ 228 millones y Gas−
nea adeuda $ 192 millones. 
Párrafo aparte merece destacarse que
la distribuidora Naturgy Gas y su contro−
lada Gasnor (que opera en el NOA) no
registran deudas.

Nacional Regulador del Gas (Enargas),
y que fue difundida en la exposición que
dio el Jefe de Gabinete, Agustín Rossi,
en el Congreso ante la Cámara de Dipu−
tados. 

Siete de las nueve distribuidoras de
gas por red, que operan las distintas

áreas de concesión, concentran una
deuda de $46.664 millones, por el gas
importado que adquirieron en los meses
pico a la empresa pública Enarsa.
Esto se debe a que, si bien las distribui−
doras adquieren el gas natural a los pro−
ductores, Enarsa es la que comercializa
el gas importado de Bolivia y el que lle−
ga al país por barco como Gas Natural
Licuado (GNL), y que se distribuye en
los meses de pico de consumo. 
La deuda de las distribuidoras por la
compra de gas a Enarsa (ex IEASA),
que asciende a $46.664 millones. El
dato surgió de la información del Ente

Una deuda que se originó en los últimos años epígrafe y que ahora se espera tener solución prontamen−
te. 
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UNA MIRADA SOBRE EXTENSIÓN DE CONTRATOS, INVERSIÓN Y NUEVOS USUARIOS EN REDES.

¿Tarifa por extensión?

ESCENARIO
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municipalidad de Comodoro Rivadavia, en 
Chubut. En síntesis, millones de pesos para que 
los vecinos accedan al gas natural.
En este contexto es que surgen iniciativas, 
como las del Concejo Deliberante de Plaza 
Huincul, Neuquén, donde se le solicita al 
intendente que cobre un canon a la distribui-
dora Camuzzi Gas del Sur por el uso de la red de 
gas, que construyó el municipio en la década 
del ’90 y que fue cedida en el 2018 para su 
operación tras quedar desafectada una subdis-
tribuidora. La iniciativa tiene lógica, porque la 
inversión enterrada fue de los vecinos de ese 
municipio. La otra novedad, es que ese canon 
recaudado serviría para subsidiar el precio del 
gas a cada familia de Huincul.
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Entonces, se podría decir que se debería hacer 
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siempre llevan adelante extensiones de redes 
de gas, como cuando lo hicieron hace décadas 
porque nadie quería ir a las ciudades donde se 
asientan. Sería una medida lógica y justa.

El gobierno actual reconoció tarifas y canon, 
algo positivo por destacar. Pero viendo los 
números de extensión, esto no cierra al 
concepto de inversión por servicio y expansión.
Y ese concepto no cierra, pues la realidad indica 
que las nuevas extensiones las �nancian los 
estados provinciales y municipales, principal-
mente, con fondos propios o provenientes de 
las arcas nacionales. En el último mes, por 
ejemplo, Córdoba �nanció por $935 millones 
redes en distintas localidades; o el plan de 
gasi�cación barrial masiva que lleva adelante la 

as redes de gas, los planes de extensión, 
los operadores de las mismas, losL

Las renovaciones de los contratos de concesión generaron algunos hilos de interrogantes sobre el negocio.
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que les permitirá lograr la ex-
pansión de nuevas fronteras
comerciales en distintos rinco-
nes del país y en otros países.
Entre ellas, se destacan: Cascia
Gases, Oxitesa y Avedis
En el caso de Cascia Gases en
el próximo mes de enero pon-
drá en marcha su nueva planta
criogénica, en la provincia de
Tucumán, lo que permitirá tri-
plicar su producción, en el es-
tablecimiento ubicado en la
ciudad de Lules.
Por si esto fuese poco ya tie-
nen firmado el contrato de
compra para una nueva planta
para ser ubicada en la provin-
cia de Córdoba, con el fin de
lograr el objetivo de una com-
pañía federal, con distintas
unidades productivas en los
principales polos productivos
del país. El avance fue motori-
zado por visión comercial, la
toma de créditos bancarios y
estrategias de producción.
La otra compañía que se debe-
ría destacar por su performan-
ce es Oxitesa. Se consolida con
su centro de distribución en
Perú (CO2, oxígeno y otros ga-
ses) y su a apuesta a España,
tras la adquisición de una plan-
ta de oxígeno. De esta forma,
la empresa fundada por el in-
geniero ˘lvaro Herrera, co-
menzó a recorrer un vuelo in-
ternacional y diversificado,
que incluye también oficinas
comerciales en Miami, para la
importación y exportación de
equipos, productos y acceso-
rios para el sector de los gases
industriales y el oxígeno medi-
cinal.
En este sentido no podemos
dejar de mencionar Avedis,
que transita la etapa final para
la instalación del equipo ASU
en su establecimiento ubicado

en la localidad de 2 de Abril,
en el sur del Gran Buenos Ai-
res. De esta forma, continuará
abasteciendo de manera con-
solidada diversos segmentos
del mercado.
En el caso de las empresas pro-
ductoras de CO2, no hay que
dejar de mencionar la buena

En el caso de las empresas mul-
tinacionales se observaron
cambios directivos. También
hay movimientos, que implica
cierre de depósitos, con el ob-
jetivo de un mayor control y
ajuste en lo que tienen que ver
con la logística, que en estos
últimos dos años presenta un
costo muy alto.
Párrafo aparte merece señalar-
se la objeción a la fusión en la
Argentina de Linde y Praxair,
que todavía no alcanzó la
aprobación por parte de Comi-
sión Nacional de Defensa de la
Competencia (CNDC). En el
mes de mayo hubo una reu-
nión entre el Organismo y eje-
cutivos de ambas empresas pa-
ra exponer sus argumentos.
Hasta el cierre de ésta edición,
todavía no hubo una Resolu-
ción final. Porque de aprobar-
se la fusión, así como está,
quedaría una sólo empresa
que tendría entre el 55 y el
58% del mercado interno.
El mostrador
En la edición 65 de AIRGAS
Noticias, del mes pasado de
mayo, se realizó una encuesta
con 56 distribuidores, los cua-
les están ubicados en las distin-
tas regiones  del país.
Entre las preguntas, estaba la
de las expectativas de venta
para este año. El resultado dio
que el 74% consideró que se-
rán „buenas‰, un 10% „muy
buenas‰ y solo un 16% „ma-
las‰. En esa encuesta, el 62%
de los distribuidores considero
que vendía entre más e igual
que a los tiempos de pre pan-
demia.
Esos datos coinciden sobre la
mayor demanda que existió en
las distintas ramas industriales,
que se verifica en que ya está
en uso el 71% de la capacidad

marcha que tienen las dos
principales firmas nacionales:
Gascarbo y Gas Chiantore. Su
marcha se puede ver en su ca-
pacidad de provisión, tanto en
el mercado interno como las
exportaciones a los todos los
países limítrofes con son: Uru-
guay, Paraguay, Brasil y Chile.

Los insumos y la energía, con valores a tener en cuenta.

Las nuevas plantas de producción, una apuesta de la industria nacional.

CÁMARA ARGENTINA DE AUDITORES (NUCLEA EMPRESAS ACREDITADAS POR
LA SECRETARÍA DE ENERGÍA PARA COMBUSTIBLES LÍQUIDOS Y GASEOSOS)

cada.com.ar

Día a día, garantizamos seguridad y calidad
  que bene�cian a los usuarios argentinos.

nuevos usuarios, son diferentes puntos de 
una situación actual que debe ser un llama-
do a la re�exión.
Días pasados vimos que se le extendió el 
contrato de concesión a las distribuidoras 
Naturgy Ban, Ecogas Cuyana y Ecogas del 
Centro, y de acuerdo a la Ley Bases, en una 
rara audiencia pública en la cual sólo intervi-
nieron las empresas concesionarias y las 
autoridades del Enargas. La prórroga fue por 
20 años más el contrato. 
El año pasado las empresas aseguraron 
inversiones con las nuevas tarifas por un 
monto de 74 mil millones de pesos, aunque 
en ningún renglón se detalló planes de 
expansión de nuevas redes. ¿Motivos? Nadie 
dio explicación. Sin embargo, la respuesta se 
puede entender en lo siguiente: al 66% de 
los hogares del país les pasa un caño con gas 
por su puerta, pero solo el 48% está conec-
tada, de acuerdo al último Censo del 2022.
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CONSUMO

UN ESTUDIO REALIZADO POR EL ENARGAS.

Cocción, qué conviene: gas o electricidad
El Gas Natural (GN)
una solución eficiente y
ecológico

destinados a brindar un mismo
servicio(cocción, calentamiento de agua,
calefacción, etc.) que usan electricidad,
GN u otro insumo energético para ope−
rar2 como gas licuado de petróleo o gas
en garrafas (GLP), kerosene, etc.
Actualmente, las eficiencias usadas en
sistemas de Etiquetado de Eficiencia
Energética sólo toman en cuenta el con−
sumo de gas o electricidad del artefacto,
sin involucrar todas las pérdidas de ener−
gía en la producción, transformación,

E
l sistema energético argentino es
fuertemente dependiente del Gas

Natural (GN), que constituye cerca del
53% de la matriz energética primaria.
El petróleo y el GN contabilizan el 84%
de la energía que se produce y se consu−
me. Además, aproximadamente el 60%
de la electricidad es generada en centra−
les térmicas que, en gran medida, utilizan
GN como combustible.
Tanto para el GN como para la electrici−
dad, hay varias categorías de usuarios
residenciales que no pagan la misma tari−
fa. Además, en ambos servicios hay sub−
sidios sociales diferentes que varían
entre las distintas regiones de Argentina.
Sin embargo, es posible estimar una tari−
fa promedio de gas y electricidad en cada
región del país. En el caso de los usua−
rios residenciales de GBA y CABA, el
costo de la misma unidad de energía en
forma de electricidad es aproximadamen−
te 3,5 veces más caro que la de GN. En
el caso de usuarios comerciales esta
relación puede ser mayor. Esto se debe
en parte a que la eficiencia de genera−
ción eléctrica con GN es del orden del
50%, además es necesario pagar por el
equipo de generación (usina) y su mante−
nimiento.
Así, esta variación de precios es razona−
ble, ya que se necesita por lo menos dos
unidades de energía de gas para generar
una unidad de energía eléctrica.
Además, en este costo se debe incluir la
amortización de la central eléctrica. Si se
tiene en cuenta que muchas centrales
térmicas, usan combustibles más caros
que el GN, como fueloil o gasoil, que en
general tienen menor eficiencia de gene−
ración, es claro que el costo de una dada
unidad de electricidad en Argentina debe
ser bastante mayor que la del gas natu−
ral.
Existen varios artefactos domésticos

transporte o distribución del combustible
o electricidad para su uso. Por ejemplo,
una cocina a inducción tiene una eficien−
cia cercana al 82%, mientras que en una
cocina a GN la eficiencia es del orden del
50%.
Imaginemos que una persona, compa−
rando las eficiencias en Argentina, deci−
de cambiar su cocina doméstica a GN
por una a inducción. La paradoja que se
presenta es que este usuario comenzará
a pagar una tarifa mayor de energía por
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Industria 
100% brasileña

Con 22 años de historia, se 
especializa en la fabricación 
de tanques criogénicos 
para oxígeno y CO2, tanto 
estándar como a medida.
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4.000 equipos, 1000 reformados 
y 500 obras realizadas en el 
mercado brasileño, argentino 
y sudamericano.

Mayor proveedor de tanques 
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CO2 Y  
CRIOGENIA

nitrotec@nitrotec.com.br

www.nitrotec.com.br
+55 (11) 4894-8012
Rod. D. Pedro I, Km 94 
Barrio Mato Dentro, Itatiba 
San Pablo - Brasil - CEP 13.252-800



|12| AGOSTO 2025

ESCENARIO GLP

a �rma Gonella avanza con todo ritmo 
la terminación de su nueva plantaL

ESTARÁ TERMINADA DURANTE EL PRIMER SEMESTRE DEL AÑO 2026.

Gonella construye nueva
nave industrial de 10.000 m2

A la nueva instalación, 
construida con fondos 
propios y en la ciudad de 
Esperanza, se mudarán 
toda las maquinarias de
la planta que estaban
instaladas  en la planta
de Gualeguaychú, Entre 
Ríos. 

La �rma de la familia Gonella apuesta concentrar la producción en una nueva nave en la ciudad de Esperanza, 
a solo dos kilómetros, de su tradicional establecimiento.

ABRIL 2023|19|

industrial de 10.000 metros cuadrados, que está 
ubicada en el Parque Industrial de Esperanza, 
Santa Fe. El objetivo es mudar ahí la actual 
planta que tenía la �rma en Gualeguaychú, 
Entre Ríos, a 380 kilómetros de distancia.
"La idea es, a partir del primer semestre  del 
2026, que ya esté en funcionamiento, siendo 
esta obra lo que nosotros consideramos la 
primera etapa de un proyecto más amplio", 
explicó Nicolás Wagner, Gerente comercial de la 
empresa fabricante de tanques (GLP, CO2, NH3, 
..etc), calderas y equipos diversos para la 
industria petrolera.
En este sentido, Wagner fundamentó la iniciati-
va al sostener que "queremos concentrar la 
producción en la misma ciudad, lo cual mejora-

rá el costo operativo, habrá una sinergia y 
diálogo de producción y del área técnica, que 
antes se veía acotado o con otros tiempos 
debido a la distancia".
Ante la nueva nave industrial, Wagner aclaró 
que la tradicional y actual planta, ubicada sobre 
la avenida Aufranc N° 59, en Esperanza, "va a 
seguir funcionando como siempre".
La nueva planta que se construye tiene un 
plano similar a la de Gualeguaychú, aunque se 
introdujeron mejoras de plano y arquitectura 
para un mejor trabajo. En esa gigantesca nave 
se emplazará toda la maquinaria de la planta 
entrerriana, además de la instalación de algún 
equipo nuevo que se incorpore.
"Queremos destacar que es una inversión con 
fondos propios, que seguimos apostando al 
mercado nacional, como así también a la 
exportación al Paraguay, Brasil, Chile, Bolivia y 
Uruguay" entre otros mercados, resaltó Wagner.

En este sentido, el ejecutivo comentó que 
desde hace 75 años Gonella, además de 
especializarse en tanques, calderas y equipos 
petroleros, "sabe acomodarse a lo que 
demanda el mercado, y tenemos la �exibili-
dad para hacer nuevos productos o equipos 
que nos soliciten, como por ejemplo, fue la 
fabricación de torres eólicas".
Hay que recordar que Gonella provee a todo el 
arco de fraccionadores y transportadoras 
nacionales de GLP, como así también a los 
ubicados en los países antes mencionados. 
Mientras que, entre las petroleras presentes en 
las diversas cuencas hidrocarburíferas argenti-
nas, se encuentran como clientes: YPF, PAE, 
Tra�gura, entre otras. Para fabricar y poner en 
marcha los equipos que comercializa, emplea 
alrededor de  300 personas de manera directa, 
siendo profesionales, como técnicos y trabaja-
dores altamente capacitados.
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CONSUMO

UN ESTUDIO REALIZADO POR EL ENARGAS.

Cocción, qué conviene: gas o electricidad
El Gas Natural (GN)
una solución eficiente y
ecológico

destinados a brindar un mismo
servicio(cocción, calentamiento de agua,
calefacción, etc.) que usan electricidad,
GN u otro insumo energético para ope−
rar2 como gas licuado de petróleo o gas
en garrafas (GLP), kerosene, etc.
Actualmente, las eficiencias usadas en
sistemas de Etiquetado de Eficiencia
Energética sólo toman en cuenta el con−
sumo de gas o electricidad del artefacto,
sin involucrar todas las pérdidas de ener−
gía en la producción, transformación,

El sistema energético argentino es
fuertemente dependiente del Gas

Natural (GN), que constituye cerca del
53% de la matriz energética primaria.
El petróleo y el GN contabilizan el 84%
de la energía que se produce y se consu−
me. Además, aproximadamente el 60%
de la electricidad es generada en centra−
les térmicas que, en gran medida, utilizan
GN como combustible.
Tanto para el GN como para la electrici−
dad, hay varias categorías de usuarios
residenciales que no pagan la misma tari−
fa. Además, en ambos servicios hay sub−
sidios sociales diferentes que varían
entre las distintas regiones de Argentina.
Sin embargo, es posible estimar una tari−
fa promedio de gas y electricidad en cada
región del país. En e l caso de los usua−
rios residenciales de GBA y CABA, el
costo de la misma unidad de energía en
forma de electricidad es aproximadamen−
te 3,5 veces más caro que la de GN. En
el caso de usuarios comerciales esta
relación puede ser mayor. Esto se debe
en parte a que la eficiencia de genera−
ción eléctrica con GN es del orden del
50%, además es necesario pagar por el
equipo de generación (usina) y su mante−
nimiento.
Así, esta variación de precios es razona−
ble, ya que se necesita por lo menos dos
unidades de energía de gas para generar
una unidad de energía eléctrica.
Además, en este costo se debe incluir la
amortización de la central eléctrica. Si se
tiene en cuenta que muchas centrales
térmicas, usan combustibles más caros
que el GN, como fueloil o gasoil, que en
general tienen menor eficiencia de gene−
ración, es claro que el costo de una dada
unidad de electricidad en Argentina debe
ser bastante mayor que la del gas natu−
ral.
Existen varios artefactos domésticos

transporte o distribución del combustible
o electricidad para su uso. Por ejemplo,
una cocina a inducción tiene una eficien−
cia cercana al 82%, mientras que en una
cocina a GN la eficiencia es del orden del
50%.
Imaginemos que una persona, compa−
rando las eficiencias en Argentina, deci−
de cambiar su cocina doméstica a GN
por una a inducción. La paradoja que se
presenta es que este usuario comenzará
a pagar una tarifa mayor de energía por
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ESCENARIO GLP

PRECIOS DE REFERENCIA, PUNTOS DE ABASTECIMIENTO Y LA “AMENAZA” DE NUEVOS ACTORES CON POCA INVERSIÓN.

La desregulación y
el acomodamiento

  

"precio de referencia de paridad de expor-
tación". Si bien no tendría que existir, en la 
práctica todos lo toman como lo lógico y 
de referencia. 
Ese precio de referencia, es lo que abonan 
las grandes envasadoras como las más 
pequeñas. Aunque ahora lo que empezó a 
observarse es un “plus diferencial” de 
logística, que se aplica en si el producto se 
retira (por un envasador) en la zona centro 
del país y no en la Patagonia, por ejemplo. 
Ese plus que antes no existía, ahora se 
debe abonar. De lo contrario, se debe ir 
hasta las puertas de Vaca Muerta.
Pero volviendo al tema del precio de 
paridad de exportación y su continuidad, 
esto lleva a pensar que todavía esa referen-
cia le conviene a ambas partes del mostra-
dor. Respecto a su comparativa con el 

dos meses de la desregulación en la 
comercialización, fraccionado y distribu-A

ción de gas licuado de petróleo (GLP) en la 
Argentina, a través del Decreto 446/2025, 
todavía el sector va tanteando como convi-
vir con los nuevos parámetros que están en 
vigencia. A partir de esta situación se 
podría enumerar los distintos tópicos más 
importantes y sus reacciones.
Por ejemplo, el precio de compra y referen-
cia hay un dato que llama atención, pero al 
cual todos adhieren. Mes a mes, la Secreta-
ría de Energía continúa emitiendo el 

Los operadores aprenden 
con los nuevos límites 
escritos y no escritos.

precio internacional, hoy precio local es similar 
al precio internacional. Devaluación mediante 
del peso frente al dólar, el costo de la tonelada 
en el país es similar a lo que se abona en la 
plaza de Mont Belviue, Estados Unidos.
En donde sí se retiró la Secretaría de 
Energía es en los con�ictos o situaciones 
complejas entre productores y fracciona-
dores. Por ejemplo, en el mes de julio, hubo 
problemas de abastecimiento de propano. 
Las autoridades no intervinieron, algo 
contrario a lo que habría sucedido años 
anteriores. Si bien se solucionó, no hubo 
intervención pública. Fue un hecho 
puntual, y habrá que ver cómo actúa en 
situaciones más complejas, donde el 
abastecimiento interno esté en jaque.
De todas formas, se nota que esta no 
intervención de la Secretaría de Energía, 
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generó una posición “muy” dominante por 
parte de las petroleras, como coincidieron 
algunos operadores.
Respecto a la aparición de nuevos jugado-
res, partir de la caída de las barreras de 
ingreso al negocio, sin adquisición previa 
de 50.000 envases, el sector observa que, 
por ahora, eso es una amenaza, pero no 
una realidad concreta. El tiempo dirá.
Lo que se podría decir entonces es que no 
habrá grandes inversiones, porque se 
desdibuja el concepto de marca, a partir de 
que cualquiera podría llenar envases de 
otros, cometiendo una falta, pero esa falta 
no será sancionada por la Dirección Nacio-
nal de GLP, sino por una acción judicial y de 
marca. Esto es algo difícil concretar y llegar 
a una sentencia �rme.
El otro tema en el cual no hay unanimidad 
de criterios es sobre los centros de canje de 
envases. Durante el mes de diciembre 
concluirá el contrato entre el Estado y la 
empresa De�ba, que administra y opera 
estos centros. Si bien el Decreto N° 446 
dice claramente que se acaba el monopo-
lio de un solo operador, también está claro 
que continúan la existencia de los mismos. 
Los nuevos operadores pueden ser de la 
industria o no.
El centro de canje seguirá existiendo, 

los activos de las empresas y jerarquizar el 
negocio. Por un camino del precio a la baja 
como estrategia comercial, tarde o más 
temprano, invita a la supervivencia de los 
actores a aplicar prácticas no correctas.
Conclusión: todos los actores están apren-
diendo y caminando en esta nueva 
situación, la cual tiene su complejidad y 
requerirá coordinación y diálogo de todos 
los sectores existentes. Con el único �n de 
mantener un mercado maduro y que no se 
arrastre hacia la “libanización” del mismo.

pero todavía no ven las nuevas formas. 
Cómo se ve, es un tema que sigue gene-
rando división de aguas, de acuerdo al 
tamaño de la empresa.
Lo que se entiende y busca el sector es apren-
der en este nuevo escenario. Para esto, 
algunas voces sostienen que habrá que ir 
dejando de lado las estrategias de precios 
bajos para ganar mercado o mantener lo 
alcanzado, que por lo general está por debajo 
de los costos del negocio. Esta lógica ya no 
tiene futuro si lo que se pretende es valorizar 

La Secretaría se alejó de los con�ictos entre operadores, pero continúa con la práctica de elaborar el precio 
de paridad de exportación.
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ESCENARIO GLP

UNA TENDENCIA QUE SE PROFUNDIZÓ A PARTIR DE MERMA PRODUCTIVA Y APERTURA LEGISLATIVA.

Las envasadoras, van por el
manejo de las importaciones

Países como México, Brasil 
y Colombia, las envasadoras 
tomaron las riendas de
traer producto del exterior 
a partir de la construcción
de terminales propias o
administradas con terceros.

n los últimos años se profundizó la 
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Con su puesta en marcha, la “contribuirá a 
la autonomía de suministro de GLP en el 
Nordeste, ampliando la capacidad de 
suministro local, además de posibilitar la 
importación del producto por parte de 
actores independientes a través de grandes 
buques cisterna completamente cargados”, 
informaron desde el Grupo Edson Queiroz.
La estructura accionarial de la nueva 
sociedad quedó de la siguiente manera: 
42,5% del Grupo Edson Queiroz; OTLB, del 
Grupo Otamerica, tenía el 42,5% y Copa 
Energia el 15%.
La otra estará en manos de las envasadoras 
Ultragaz y Supergasbras Energia, para lo 
cual conformaron una nueva empresa que 
operará una terminal portuaria con una 
capacidad de  almacenamiento de 61.900 
toneladas o 123.800 m³ de GLP, y la cual 
que demandará una inversión de R$ 1.100 
millones (de Reales) y que estará operativa 
para el 2028.
Según el proyecto, la nueva terminal 
satisfará las demandas no solo de los dos 
solicitantes, sino también de cualquier 
empresa interesada en contratar servicios 
de manipulación y almacenamiento de GLP.
En este sentido, Supergasbras también 
lidera el proyecto de construir una segunda 
planta en el sur del país, con el �n de recibir 

operadores portuarios, salieron a realizar 
las inversiones correspondientes para 
prepararse para el nuevo escenario.
La que tomó la delantera fue Colgas, la 
envasadora de la chilena Abastible, al 
anunciar el inicio de la construcción de una 
planta para importación de gas licuado 
(GLP) en el puerto de Okianus Terminals en 
Cartagena, con una inversión de 60 millones  
de dólares y que estará en operación para 
�nales del 2025.
Colgas para desarrollar esta terminal de 
recepción de producto, “estableció acuerdos 
estratégicos” con empresas “proveedoras 
líderes en el sector”, como es Okianus, en la 
prestación de servicios portuarios, mientras  
que designó a EGSA de Brasil para la 
fabricación de infraestructura de alma-
cenamiento.
Para esta nota, dejamos de lado países como 
Chile o Paraguay, que desde siempre fueron 
importadores y sus envasadoras más 
encumbradas siempre cumplieron esa tarea. 

La liberalización de la compra de GLP en terceros países, generó una transformación de las envasadoras hasta 
convertirse, en algunos casos, en operadoras portuarias. En algunos países ya manejan el 60% del producto 
importado.
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el GLP desde Argentina. El proyecto está 
escrito o dibujado, pero por el momento no 
tiene el mismo empuje que encuentra el 
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interno. En este contexto, envasadoras y 



|22| ABRIL 2023
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recursos y disminución significativa de las
paradas no programadas, entre otros pun−
tos.
Para ampliar sobre el tema, revista Expan−
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Implementada hace
ocho años, la empresa
mejoró en baja de
siniestralidad,
puntualidad y
seguridad.
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nes; disminución significativa de las para−
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dos acorde al servicio que se requiere˜.
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desafío, con el cual se ve reflejado los bajos
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mejorar la siniestralidad y eventos en ruta,
sino también a la relación con los clientes al

Certificar con la ISO 39001 le llevo a Liquigas a mejorar distintos aspectos de la seguridad interna y
externa. El ingeniero oeyen dio detalles de las mejoras alcanzadas.

CONVERSAMOS CON EL INGENIERO PABLO OEYEN, PRESIDENTE DE LA FIRMA.

Liquigas apuesta a la mejora
continua de la ISO 39001

ESCENARIO GLP
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ESCENARIO GLP

reparto están en sus cocheras. Cuando falta 
gas envasado en el domicilio, ahí está la 
expendedora automática. Un canal de 
venta que no se frena si es de noche, si 
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Sin prisa, pero sin pausa, la instalación de las 
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envasado se extiende por los principales 
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qué logra su�cientes ventas para que la 
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�delidad a la marca.
Por supuesto que no va suplantar la atención 
al cliente día a día, a través de la distribución 
tradicional, pero las expendedoras es un 
canal de venta más que interesante y que irá 
creciendo con el tiempo. Tanto en el portal 
americaglp.com y en esta revista, dimos 
cuenta de la instalación de las expendedoras 
automáticas en el Uruguay y en Argentina.
Por ejemplo, en tierras charrúas, las tres 
principales envasadoras: Riogas, Acodike y 
Megal, instalaron equipos desde mediados 
del año pasado a esta parte. Mientras que, en 
la Argentina, la distribuidora City Gas 
desarrolló, fabricó e instaló su propio equipo    

Acodike instaló los dos primeros dispensa-
dores con el �n de darle accesibilidad al 
cliente las 24 horas del día. "Hay buena 
recepción de la gente, la cual se acomodó a 
este servicio", acota. Puertas para adentro, 
un dispensador le representa a Acodike la 
venta que tiene un camión, por ejemplo.
Las otras dos �rmas uruguayas que se suma-
ron a la colocación de expendedoras fueron 
Riogas y Megal. Estás distribuidoras lo 
instalaron en los playones de grandes super-
mercados. Y en ambos casos con muy 
buenas perspectivas.
En Brasil también funcionan, con la diferen-
cia que los equipos tienen capacidades de 
entre 40 y 60 cilindros. Entre el doble o casi 
el triple de lo que permite la legislación en la 
Argentina, por ejemplo.
Cada mercado tiene su característica, sin 
embargo coinciden en que las expendedo-
ras vinieron para quedarse. Porque los 
conceptos como accesibilidad, servicio y 
�delidad, están presentes en este canal 
tecnológico de comercialización. Y de esta 
forma sirve para ser más competitivos, 
generar más ventas y construir marca.

en las puertas de su depósito principal.
"Podríamos decir que los buenos resultados 
fueron para ambos lados: para el cliente 
habitual porque repone el cilindro en 
horarios donde no podría hacerlo por los 
canales tradicionales. Y para nosotros porque 
seguimos vendiendo y brindando el servicio 
en momentos donde no atendemos al 
público", dice Ricardo Azar, gerente general 
de la �rma ubicada en el Noroeste de la 
provincia de Buenos Aires.
"Lo podría resumir en que es un punto más 
de venta, que nos genera �delidad; es una 
herramienta para seguir compitiendo y le da 
servicio al cliente", resume Azar, que junto a 
su hijo, Facundo estuvieron detrás del 
desarrollo del primer equipo instalado en la 
Argentina durante dos años. 
Para Ricardo Cartagena, gerente general de 
Acodike, la instalación de las dos expende-
doras en la ciudad de Montevideo tuvo 
buenos resultados. Y es así que le darán 
"continuidad a nuevas instalaciones de 
dispensadores. En estos momentos estamos 
viendo tecnologías que nos ofrecen distin-
tos proveedores internacionales".

PARA ALGUNOS REPRESENTA LA VENTA DE UN CAMIÓN.

Expendedoras dicen presente

uando las puertas del depósito están 
cerradas. Cuando los camiones deC

Opinan los operadores 
de Argentina y
Uruguay que apostaron 
por este canal de venta 
tecnológico.

Ya son cuatro las �rmas del Cono Sur que apostaron a las expendedoras de garrafas en puntos clave de los grandes 
centros urbanos.
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CONSUMO

UN ESTUDIO REALIZADO POR EL ENARGAS.

Cocción, qué conviene: gas o electricidad
El Gas Natural (GN)
una solución eficiente y
ecológico

destinados a brindar un mismo
servicio(cocción, calentamiento de agua,
calefacción, etc.) que usan electricidad,
GN u otro insumo energético para ope−
rar2 como gas licuado de petróleo o gas
en garrafas (GLP), kerosene, etc.
Actualmente, las eficiencias usadas en
sistemas de Etiquetado de Eficiencia
Energética sólo toman en cuenta el con−
sumo de gas o electricidad del artefacto,
sin involucrar todas las pérdidas de ener−
gía en la producción, transformación,

El sistema energético argentino es
fuertemente dependiente del Gas

Natural (GN), que constituye cerca del
53% de la matriz energética primaria.
El petróleo y el GN contabilizan el 84%
de la energía que se produce y se consu−
me. Además, aproximadamente el 60%
de la electricidad es generada en centra−
les térmicas que, en gran medida, utilizan
GN como combustible.
Tanto para el GN como para la electrici−
dad, hay varias categorías de usuarios
residenciales que no pagan la misma tari−
fa. Además, en ambos servicios hay sub−
sidios sociales diferentes que varían
entre las distintas regiones de Argentina.
Sin embargo, es posible estimar una tari−
fa promedio de gas y electricidad en cada
región del país. En e l caso de los usua−
rios residenciales de GBA y CABA, el
costo de la misma unidad de energía en
forma de electricidad es aproximadamen−
te 3,5 veces más caro que la de GN. En
el caso de usuarios comerciales esta
relación puede ser mayor. Esto se debe
en parte a que la eficiencia de genera−
ción eléctrica con GN es del orden del
50%, además es necesario pagar por el
equipo de generación (usina) y su mante−
nimiento.
Así, esta variación de precios es razona−
ble, ya que se necesita por lo menos dos
unidades de energía de gas para generar
una unidad de energía eléctrica.
Además, en este costo se debe incluir la
amortización de la central eléctrica. Si se
tiene en cuenta que muchas centrales
térmicas, usan combustibles más caros
que el GN, como fueloil o gasoil, que en
general tienen menor eficiencia de gene−
ración, es claro que el costo de una dada
unidad de electricidad en Argentina debe
ser bastante mayor que la del gas natu−
ral.
Existen varios artefactos domésticos

transporte o distribución del combustible
o electricidad para su uso. Por ejemplo,
una cocina a inducción tiene una eficien−
cia cercana al 82%, mientras que en una
cocina a GN la eficiencia es del orden del
50%.
Imaginemos que una persona, compa−
rando las eficiencias en Argentina, deci−
de cambiar su cocina doméstica a GN
por una a inducción. La paradoja que se
presenta es que este usuario comenzará
a pagar una tarifa mayor de energía por
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SUPLEMENTO CODIGAS

SU ANÁLISIS Y PERSPECTIVAS.

Una medida que
hace respetar la
historia de venta de
la Distribución.

Resolución Nº237, una medida que
sanea los marcos de comercialización

La Codigas celebra y considera acer-
tada la Resolución Nº 237, del 5 de

abril pasado, de la secretaría de Ener-
gía de la Nación, donde dictamina
reducir el cupos gas con precio subsi-
diado a las fraccionadoras, como así
también la indicación a que se respete
a las distribuidoras a los kilos de pro-
ducto comercializados que describe su
historial de venta.
En síntesis, la Resolución Nº 237 hace
una quita de un 10% en promedio a
cada fraccionadora de producto de
butano subsidiado, que se comercializa
a través del Programa Hogar con Garra-
fas. Esa quita pasa a un estado de
“reserva” por si las empresas fracciona-
doras, al final del año, deben recurrir a
esa producto para completar su cupo
de venta anual.
Desde la Codigas se entiende que la
Resolución "permite morigerar o termi-
nar con una venta inflada que distorsio-
na el mercado con precios de venta a
distribuidores clandestinos a un valor,
que varias veces, es mucho más barato
del que compra el distribuidor legal".
Esa quita consideramos que "es un fre-
no al feroz ataque que lleva adelante un

sector del fraccionado en materia de
precios y al modelo del gas envasado
que tiene a la distribución formal, que
cumple con inversión y en las normas
de seguridad como un actor preponde-
rante".

La Codigas también celebra que en el
Artículo 2 se le encomienda a la Subse-
cretaría de Hidrocarburos a "instrumen-
tar los controles necesarios a efectos
de fiscalizar que la fraccionadoras cum-
plan con el promedio cuatrimestral de

Una medida que revaloriza el rol de la Distribución, según el espíritu de la Ley 26.020..

DESREGULACIÓN, INFORMALIDAD Y CUIDADO DE LA INVERSIÓN.

La Distribución necesita
un nuevo marco para continuar

Es inminente la
Resolución que de
un nuevo marco a la
Distribución, y eso 
genera nuevas
lecturas.

El sector necesita saber el nuevo marco normativo para desarrollarse con previsibilidad. 

a Cámara de Operadores y Distribuido-
res de Gas Licuado (Codigas) estáL

expectante ante una nueva Resolución 
por parte de la Secretaría de Energía de la 
Nación, con el �n de que señale un nuevo 
marco para la comercialización y el traba-
jo cotidiano de los depósitos de distribu-
ción de cilindros de GLP, el objeto de 
cumplir con la Ley y con el nuevo esque-
ma de desregulación.
La nueva Resolución que espera el sector 
de la distribución de gas envasado, 
tendría que suplantar la actual Resolu-
ción N° 833, que, a lógica del gobierno 
libertario, tiene varias barreras de acceso 
al negocio para los nuevos subdistribui-
dores o como se los conoce en la jerga 
como “camioneteros. Lo que se entende-
ría, desde la Cámara, habría una reduc-
ción de los requisitos para lograr inscribir-
se en una categoría más pequeña dentro 
de la cadena del GLP.

Lo que si queda claro, es que el Gobierno 
impondrá su espíritu de desregulación 
para todos los sectores, pues como será 
la baja de barreras de acceso a la distribu-
ción que se espera.
Una de las posibles novedades que traerá 
la nueva Resolución, según se pudo 
saber, es que aparecerían los municipios 
como brazos de la aplicación de la norma 
y su poder de control para erradicar o 
formalizar a los depósitos clandestinos. Si 
se da de esa forma, la Distribución formal 
tendría, al �n, una estamento público y 
cercano para trabajar en la erradicación.
"Es importante tener una regulación 
que logre frenar actores irregulares, 
porque día a día proliferan centenares 
de revendedores independientes, los 
cuales compiten con la distribución 
formal sin tener los mismos costos que 
nosotros", comentó Ricardo Azar, presi-
dente de Codigas.
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SU ANÁLISIS Y PERSPECTIVAS.

Una medida que
hace respetar la
historia de venta de
la Distribución.

Resolución Nº237, una medida que
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Una medida que revaloriza el rol de la Distribución, según el espíritu de la Ley 26.020..

Y agregó "con más o con menos requisitos, 
es urgente tener nuevas disposiciones que 
traten de eliminar la clandestinidad, porque 
de esta forma el negocio de la distribución 
formal se va apagando".
En este sentido, Azar fundamentó su a�rma-
ción al sostener que "hay una situación 
ambivalente en el actual modelo de 
negocios. Por un lado tenemos altos costos 

petróleo. Y lo raro es que pagamos  sueldos de 
un trabajador como si fueran de la producción".
"Tenemos expectativas por la nueva resolu-
ción porque entendemos que el sector 
necesita saber cuál es el nuevo marco de 
negocio que se tiene pensado para la 
distribución formal, porque en la actualidad 
nos indica que vamos a una mayor precari-
zación", concluyó Azar.

y un precio relativamente lógico, alrededor 
de los 12 dólares por envase. Entonces, la 
situación, puertas adentro de una empresa, 
no cierra, porque los costos siguen subien-
do y otros son muy altos en función del 
papel que cumplimos en la distribución de 
esta energía. Siempre lo decimos: por 
actividad nos asemejamos a una empresa 
comercial y no a una productora de gas y 
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La clandestinidad sigue siendo la competencia desleal que mina todo el trabajo y la inversión de décadas que llevó adelante la Distribución formal.
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CONSUMO

UN ESTUDIO REALIZADO POR EL ENARGAS.

Cocción, qué conviene: gas o electricidad
El Gas Natural (GN)
una solución eficiente y
ecológico

destinados a brindar un mismo
servicio(cocción, calentamiento de agua,
calefacción, etc.) que usan electricidad,
GN u otro insumo energético para ope−
rar2 como gas licuado de petróleo o gas
en garrafas (GLP), kerosene, etc.
Actualmente, las eficiencias usadas en
sistemas de Etiquetado de Eficiencia
Energética sólo toman en cuenta el con−
sumo de gas o electricidad del artefacto,
sin involucrar todas las pérdidas de ener−
gía en la producción, transformación,

E
l sistema energético argentino es
fuertemente dependiente del Gas

Natural (GN), que constituye cerca del
53% de la matriz energética primaria.
El petróleo y el GN contabilizan el 84%
de la energía que se produce y se consu−
me. Además, aproximadamente el 60%
de la electricidad es generada en centra−
les térmicas que, en gran medida, utilizan
GN como combustible.
Tanto para el GN como para la electrici−
dad, hay varias categorías de usuarios
residenciales que no pagan la misma tari−
fa. Además, en ambos servicios hay sub−
sidios sociales diferentes que varían
entre las distintas regiones de Argentina.
Sin embargo, es posible estimar una tari−
fa promedio de gas y electricidad en cada
región del país. En el caso de los usua−
rios residenciales de GBA y CABA, el
costo de la misma unidad de energía en
forma de electricidad es aproximadamen−
te 3,5 veces más caro que la de GN. En
el caso de usuarios comerciales esta
relación puede ser mayor. Esto se debe
en parte a que la eficiencia de genera−
ción eléctrica con GN es del orden del
50%, además es necesario pagar por el
equipo de generación (usina) y su mante−
nimiento.
Así, esta variación de precios es razona−
ble, ya que se necesita por lo menos dos
unidades de energía de gas para generar
una unidad de energía eléctrica.
Además, en este costo se debe incluir la
amortización de la central eléctrica. Si se
tiene en cuenta que muchas centrales
térmicas, usan combustibles más caros
que el GN, como fueloil o gasoil, que en
general tienen menor eficiencia de gene−
ración, es claro que el costo de una dada
unidad de electricidad en Argentina debe
ser bastante mayor que la del gas natu−
ral.
Existen varios artefactos domésticos

transporte o distribución del combustible
o electricidad para su uso. Por ejemplo,
una cocina a inducción tiene una eficien−
cia cercana al 82%, mientras que en una
cocina a GN la eficiencia es del orden del
50%.
Imaginemos que una persona, compa−
rando las eficiencias en Argentina, deci−
de cambiar su cocina doméstica a GN
por una a inducción. La paradoja que se
presenta es que este usuario comenzará
a pagar una tarifa mayor de energía por
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ESCENARIO GLP

EL 70% DE LA DEMANDA ES ABASTECIDA DESDE ARGENTINA.

El declino en la
producción de YPFB
y la mayor producción
en Vaca Muerta,
generaron la nueva
situación.

El GLP argentino vuelve a ganar
presencia en el mercado paraguayo

guay y Chile, a quienes se les entrega el
25% del GLP que produce, mientras que el
resto es destinado para abastecer el mer−
cado interno.
Por el lado argentino, la avanzada en tierra
paraguaya se da por la buena producción
en Vaca Muerta. Las inversiones para
ampliar producción y mejoras en la logísti−
ca, provoca una nueva oferta de producto.
Cabe recordar que el mercado paraguayo
requiere la importación de GLP.
Por esto, los envasadores guaraníes preci−
saron que los contratos de largo plazo los
están cerrando con las productoras argen−
tinas, mientras que las compras estaciona−
les a precio spot, lo están haciendo con
YPFB. 

La mayor producción en Argentina y el declino de Bolivia mejoró el reingreso del producto a tierras
paraguayas.

res e intensificó las ventas de GLP tanto a
compañías brasileras como a los envasa−
dores del sur del Perú. Menos producción
y diversificación de clientes generó la
actual situación.
Los últimos datos que emitió YPFB, seña−
laron que exportó a Brasil, Paraguay y
Perú por USD 83 millones, entre noviem−
bre de 2021 y septiembre 2022. La venta
fue por 130.743 toneladas métricas (TM).
De ese total, 56.610 TM se destinaron a
Paraguay por un valor de USD 35 millo−
nes; 42.969 TM a Brasil por USD 26 millo−
nes; y 31.163 TM a Perú por USD 22 millo−
nes.
YPFB tiene 15 clientes, entre privados y
públicos, en los mercados de Brasil, Para−

De a poco el GLP de Argentina vuelve
a ganar mayor presencia en el merca−

do del Paraguay.
Hace apenas dos años el 90% del butano
y propano que consumía el mercado para−
guayo era proveído por Yacimientos Petro−
líferos Fiscales de Bolivia (YPFB).
Según envasadores paraguayos, consulta−
dos para esta ocasión por Revista Expan−
sión, confirmaron que alrededor del 70%
de la demanda es abastecida por la pro−
ducción Argentina, mientras que el resto lo
traen desde Bolivia.
Así fue que un mercado que siempre estu−
vo abastecido por el GLP argentino, vuelve
a sus orígenes.
Esta vuelta de taba tiene varios motivos.
Por el lado boliviano, el declino pronuncia−
do, de los últimos dos años, en la produc−
ción de gas natural les provoca no tener
suficiente gas natural rico donde se pueda
extraer el subproducto que es el GLP.
A su vez, Bolivia diversificó sus comprado−
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TATSA cumple 70 años
y apuesta a nuevos

productos en más mercados

AHORA APUESTAN A LOS PROYECTOS DE ENERGÍA RENOVABLE.

ESCENARIO GLP

Desde su planta de producción en Huehuetoca, Estado de México, salen los equipos para más de 40 países, 
de distintos continentes. Calidad y seguridad, las dos claves que construyeron la con�anza en la marca y sus 
equipos.

a marca TATSA® cumple 70 años de 
trayectoria ininterrumpida, aportandoL

Le apunta a mayor 
presencia en América 
(del norte y sur), Asia 
y África, con tanques 
para GLP y criogenia.

calidad global, seguridad y con�anza en sus 
tanques de almacenamiento para gas LP y 
otros �uidos a presión.
TATSA nació en 1955, hoy contempla 
desafíos y objetivos estratégicos, a los cuales 
enfrenta con “nuevos productos en nuevos 
mercados, como son los proyectos de 
energía renovables, los cuales están aumen-
tando”. Y por el otro lado, “aumentar nuestra 
participación y venta en otros países latinoa-
mericanos, África, Asia y Medio Oriente”.
Respecto a las iniciativas de innovación que 
está desarrollando, precisan que se iniciaron 
“los desarrollos de nuevas tecnologías de 
abastecimiento como en tanques tipo API; 
en la innovación en nuevas tecnologías de 
acabado (pintura); y nuevos productos para 
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la industria del transporte”.
Desde TATSA® entienden que estas iniciati-
vas la preparan para las nuevas tendencias 
tecnológicas y cambios en el mercado 
“porque somos conscientes que los consu-
midores con el paso de los años van 
cambiando”. Para esto, reforzaron el vínculo 

con los clientes a través de las “las platafor-
mas digitales, que nos permiten tener 
presencia de marca en todos los lugares del 
mundo”, además de continuar apostando a 
la participación “en los eventos internacio-
nales que nos siguen dando la oportunidad 
de conocer a nuevos clientes y proveedores, 
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De manera paralela, se ampliaron los talle−
res ˆlogrando mayor capacidad de respues−
ta˜, y la playa de maniobra.
Cabe recordar que Liquigas posee al día de
hoy 85 equipos para el transporte de GLP,
con una antigüedad promedio de 8 años, y
fue fundada como empresa de transporte
en 2003, contando ya con más de 20 años
de experiencia realizando el abastecimiento
y la distribución para IPSA (propelentes).

a la seguridad. En el caso del conductor,
incorporar frenos ABS, EBS, ESP, ACC y
Airbag˜. Y respecto a ˆterceros, en la insta−
lación y homologación de "protectores de
ciclistas", luces led, climatronic, calderimes,
Vigia de neumáticos, etcétera. Todo esto en
la totalidad de los semirremolques˜, agregó.
También, amplió el empresario, se adquirió
ˆunidades semis remolques (cisternas) con
mayor capacidad, tecnología y seguridad˜,
lo cual permitió ˆdesarrollo de clientes en el
exterior˜.

cumplir con sus requerimientos de calidad y
seguridad, y la confiabilidad en nuestras
prestaciones˜.
La implementación de la norma implica asu−
mir el ˆconcepto de mejora continua˜. Por
eso, Liquigas ˆanualmente se plantea obje−
tivos de mejora en todas las áreas, las que
son auditados periódicamente˜ señaló
Oeyen.
Dentro de estos objetivos se pueden enu−
merar ˆla incorporación y actualización per−
manente de la flota de unidades, orientada

La medida hizo que se construyeran más playas logísticas y talleres de mantenimiento.
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plan con el promedio cuatrimestral de

Una medida que revaloriza el rol de la Distribución, según el espíritu de la Ley 26.020..

Ventajas competitivas
   Amplia variedad de capacidades en 
bobtails, tanques de planta, semirremol-
ques y tanques domésticos.
         En el proceso de fabricación algunos de 
nuestros tanques son relevados de esfuer-
zo; libera los esfuerzos residuales de la 
fabricación que podría ocasionar fallas 
prematuras.
      Ofrecemos el diseño de tanques multi-
modales: a exigencias del mercado.
        Tanques sobre tierra con recubrimiento 
ONE CURE, incluye una capa de primario 
rico en zinc en polvo y una capa de pintura 
tipo SUPERDURABLE en polvo, generando 
una protección anticorrosiva excepcional.
     Tanques bajo tierra con recubrimiento 
en polvo epóxico de alta resistencia química.
      Tanques verticales con protección antico-
rrosiva de doble capa, un sistema de innova-
ción tecnológica que combina la protección 
catódica y por barrera, que provoca una 
resistencia superior a la intemperie.
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UN ESTUDIO REALIZADO POR EL ENARGAS.

Cocción, qué conviene: gas o electricidad
El Gas Natural (GN)
una solución eficiente y
ecológico

destinados a brindar un mismo
servicio(cocción, calentamiento de agua,
calefacción, etc.) que usan electricidad,
GN u otro insumo energético para ope−
rar2 como gas licuado de petróleo o gas
en garrafas (GLP), kerosene, etc.
Actualmente, las eficiencias usadas en
sistemas de Etiquetado de Eficiencia
Energética sólo toman en cuenta el con−
sumo de gas o electricidad del artefacto,
sin involucrar todas las pérdidas de ener−
gía en la producción, transformación,

E
l sistema energético argentino es
fuertemente dependiente del Gas

Natural (GN), que constituye cerca del
53% de la matriz energética primaria.
El petróleo y el GN contabilizan el 84%
de la energía que se produce y se consu−
me. Además, aproximadamente el 60%
de la electricidad es generada en centra−
les térmicas que, en gran medida, utilizan
GN como combustible.
Tanto para el GN como para la electrici−
dad, hay varias categorías de usuarios
residenciales que no pagan la misma tari−
fa. Además, en ambos servicios hay sub−
sidios sociales diferentes que varían
entre las distintas regiones de Argentina.
Sin embargo, es posible estimar una tari−
fa promedio de gas y electricidad en cada
región del país. En el caso de los usua−
rios residenciales de GBA y CABA, el
costo de la misma unidad de energía en
forma de electricidad es aproximadamen−
te 3,5 veces más caro que la de GN. En
el caso de usuarios comerciales esta
relación puede ser mayor. Esto se debe
en parte a que la eficiencia de genera−
ción eléctrica con GN es del orden del
50%, además es necesario pagar por el
equipo de generación (usina) y su mante−
nimiento.
Así, esta variación de precios es razona−
ble, ya que se necesita por lo menos dos
unidades de energía de gas para generar
una unidad de energía eléctrica.
Además, en este costo se debe incluir la
amortización de la central eléctrica. Si se
tiene en cuenta que muchas centrales
térmicas, usan combustibles más caros
que el GN, como fueloil o gasoil, que en
general tienen menor eficiencia de gene−
ración, es claro que el costo de una dada
unidad de electricidad en Argentina debe
ser bastante mayor que la del gas natu−
ral.
Existen varios artefactos domésticos

transporte o distribución del combustible
o electricidad para su uso. Por ejemplo,
una cocina a inducción tiene una eficien−
cia cercana al 82%, mientras que en una
cocina a GN la eficiencia es del orden del
50%.
Imaginemos que una persona, compa−
rando las eficiencias en Argentina, deci−
de cambiar su cocina doméstica a GN
por una a inducción. La paradoja que se
presenta es que este usuario comenzará
a pagar una tarifa mayor de energía por
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Un nuevo proveedor
global, en el continente

LOS PLANES DE COMPAÑÍA MEGA, YPF, TGS Y PLUSPETROL.

ESCENARIO GLP

Primero, la inversión de Mega
Tomas Córdoba es el CEO de la productora 
argentina Compañía Mega, una de las líderes 
del sector. El objetivo de la empresa, que 
tiene su punto de procesamiento en la ciudad 
de Bahía Blanca, provincia de Buenos Aires, es 
que “en enero y febrero (del 2026) vamos a 
terminar una obra que nos va a permitir 
producir sumar otros dos millones de tonela-
das de C2+, lo que en la jerga se conoce a la 
producción de propano, butano y gasolinas”.
Y agregó que hay otra obra que permitirá 
dar un nuevo salto cuantitativo importante: 
“tenemos planeado llevar a cabo otra 
iniciativa para incrementar esa capacidad a 
2,5 millones de toneladas año. Hoy estamos 
produciendo 1,7 millones de toneladas por 
año de líquidos asociados al gas natural y 
procesamos cerca de 36 millones de m3 día”.
“Nosotros podemos llegar a las 3,5 millones 
de toneladas por año, un objetivo posible 
para Mega”, justi�có el ejecutivo.

Enumeramos las 
inversiones que
duplicarán la
producción de GLP 
en la Argentina
para el 2028.

Inversiones superiores a los 3.000 millones de dólares para duplicar el volumen exportable del GLP en el 2028; Las 
petroleras ahora buscan los clientes donde ubicar esos líquidos en terceros mercados.

rgentina sigue caminando para 
convertirse en un jugador global enA

materia de propano y butano. En esta nota, 
comentamos los tres proyectos más impor-
tantes que están desarrollando y adminis-
trando las principales petroleras argentinas: 
YPF, Pluspetrol TGS y Compañía Mega.
El objetivo, cuando se suman los distintos 
proyectos en etapa de desarrollo, es duplicar 
la exportación argentina de GLP en el 2028, 
a partir de la producción que sale desde 
Vaca Muerta podrá duplicar la oferta actual.
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Mercado Libre
bajó venta de
garrafas

ACCIÓN DE LA DIRECCIÓN DE GLP

La Subsecretaría de Hidrocarburos, a
través de la Dirección de GLP, y el

municipio de San Martín controlaron y
relevaron la comercialización de envases
de GLP.
El trabajo se dio a partir de una denuncia
de la municipalidad del norte del conurba−
no bonaerense que alertó a la Dirección
de GLP que la empresa MERCADO
LIBRE se encontraba comercializando en
su plataforma web envases de garrafa de
gas licuado de 10, 15 y 45 Kg incumplien−
do la Ley Nacional N° 26.020.
La Ley exige que los comercializadores
de GLP deben estar INSCRIPTOS en el
REGISTRO NACIONAL DE LA INDUS−
TRIA DE GLP − Secretaria de Energía, a
los fines de salvaguardar la seguridad
pública y la salud física de los usuarios.
La Dirección de GLP conjuntamente con
el Municipio, procedió a intimar a la
empresa Merado Libre al cese de dicha
publicidad y que proceda a informar los
datos fiscales, razón social y domicilios de
los proveedores que se encontraban
registrados en la plataforma de comercio
electrónico a los fines de identificar si los
mismos cumplen con los requisitos para la
comercialización de Gas Licuado ˘ GLP
en envases.
A la fecha la firma Mercado Libre procedió
a bajar las publicaciones en cumplimiento
a los requerimientos solicitados y se están
llevando a cabo los procedimientos admi−
nistrativos correspondientes a los fines de
fiscalizar el cumplimiento de la Ley Nacio−
nal 26.020.

Planes de TGS
En el caso de TGS, la empresa transportista 
de gas está trabajando en una nueva 
planta desde hace un par de años, con una 
inversión de punta a punta de u$s 2.500 
millones de dólares, y este año piensa dar 
un nuevo salto en materia de producción 
de propano y otros líquidos que salen del 
gas rico de Vaca Muerta.
“Esta recuperación de propano y superiores 
está dividida en tres partes, de las cuales la 
primera se da en la planta de TGS en 
Tratayen (Neuquén) donde se hace la extrac-
ción de “la sopa” inicial y que se analiza 
sumar dos módulos más para llevar la 
capacidad de procesamiento a 43 millones 
de metros cúbicos día. La segunda etapa 
trazada es la construcción de un poliducto 
para llevar esa materia inicial hasta la zona 
de Bahía Blanca, en donde se estaría 
instalando la tercera etapa que es el fraccio-
namiento, para recuperar aproximadamen-
te 2,8 millones de toneladas, más instalacio-
nes de almacenaje y despacho”, Claudia 
Trichilo, directora de Operaciones de TGS.
En el último año, TGS avanzó con el 
desarrollo de ingeniería de las distintas 
etapas, para las cuales ya tiene ofertas 
concretas por los equipos y tiene lanzada 
una licitación por el montaje para poder 
cerrar el número �nal que le permita 
ajustar la tarifa que estará ofreciendo a los 
distintos interesados, que son los produc-
tores en Vaca Muerta, para subirse a este 
proyecto. “Estamos trabajando para poder 
tener esto en servicio, al menos en una 
etapa temprana, para el 2028, y después 
seguirían las sucesivas ampliaciones 
porque tenemos los terrenos ya compra-
dos y está todo pensado en un crecimiento 
modular”, agregó la especialista.

Pluspetrol + YPF
Pluspetrol tiene en el bloque de La Calera uno 
de sus desarrollos emblemáticos en la forma-
ción Vaca Muerta, en asociación con YPF. por 
este motivo llevan adelante dos de los 
mayores proyectos actualmente en marcha 
de procesamiento de líquidos del gas natural. 
La idea de armar plantas de separación de 
líquidos del gas rico, que en La Calera 
alcanza unos 14 MMm3/d de gas rico, fuera 
de especi�cación, y que no pueden 
inyectarse a los gasoductos sin separación 
previa, alienta la iniciativa. Incluso, sabien-
do, que la producción seguirá creciendo. 
“Para tener idea del tamaño de la oportuni-
dad que hay por delante, si se alcanzara la 
capacidad de producir 100 millones de 
metros cúbicos de gas rico, no sólo 
pensando en el gas asociado sino en lo que 
aportan otras áreas de transición como La 
Calera, de allí podrían salir 12 millones de 
toneladas por año de componentes 
licuables, en etano, propano, butano, 
gasolina que representan unos US$ 5.000 
millones por año en facturación”, funda-
mentó Sergio Cavallin, Corporate Commer-
cial Development Manager de Pluspetrol.
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dad, hay varias categorías de usuarios
residenciales que no pagan la misma tari−
fa. Además, en ambos servicios hay sub−
sidios sociales diferentes que varían
entre las distintas regiones de Argentina.
Sin embargo, es posible estimar una tari−
fa promedio de gas y electricidad en cada
región del país. En el caso de los usua−
rios residenciales de GBA y CABA, el
costo de la misma unidad de energía en
forma de electricidad es aproximadamen−
te 3,5 veces más caro que la de GN. En
el caso de usuarios comerciales esta
relación puede ser mayor. Esto se debe
en parte a que la eficiencia de genera−
ción eléctrica con GN es del orden del
50%, además es necesario pagar por el
equipo de generación (usina) y su mante−
nimiento.
Así, esta variación de precios es razona−
ble, ya que se necesita por lo menos dos
unidades de energía de gas para generar
una unidad de energía eléctrica.
Además, en este costo se debe incluir la
amortización de la central eléctrica. Si se
tiene en cuenta que muchas centrales
térmicas, usan combustibles más caros
que el GN, como fueloil o gasoil, que en
general tienen menor eficiencia de gene−
ración, es claro que el costo de una dada
unidad de electricidad en Argentina debe
ser bastante mayor que la del gas natu−
ral.
Existen varios artefactos domésticos

transporte o distribución del combustible
o electricidad para su uso. Por ejemplo,
una cocina a inducción tiene una eficien−
cia cercana al 82%, mientras que en una
cocina a GN la eficiencia es del orden del
50%.
Imaginemos que una persona, compa−
rando las eficiencias en Argentina, deci−
de cambiar su cocina doméstica a GN
por una a inducción. La paradoja que se
presenta es que este usuario comenzará
a pagar una tarifa mayor de energía por
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rar2 como gas licuado de petróleo o gas
en garrafas (GLP), kerosene, etc.
Actualmente, las eficiencias usadas en
sistemas de Etiquetado de Eficiencia
Energética sólo toman en cuenta el con−
sumo de gas o electricidad del artefacto,
sin involucrar todas las pérdidas de ener−
gía en la producción, transformación,
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ESCENARIO GLP

Sifer Gas ya convirtió 
dos buses de la
flota municipal de
Presidencia Roque 
Saénz Peña.

DISMINUCIÓN DE LA HUELLA DE CARBONO Y AHORRO DEL ERARIO PÚBLICO.

Chaco: el transporte público
con GLP automotor

La idea es que a la brevedad se sumen las 
otras seis unidades restantes, que realizan 
distintos recorridos en esa localidad.
Hay que recordar que este municipio 
chaqueño ya tiene toda la �ota de 
camionetas y vehículos o�ciales conver-
tidos a GLPA.
La conversión de los micros se realizó en 
base a la experiencia de los camiones 
propios que Sifer Gas posee y que ya 
funcionan con un sistema dual de 
combustible: diesel más GLP. Esas unida-
des que buscan producto en Bahía Blanca, 
ya tienen más de 400.000 kilómetros con 
muy buena performance, en ahorro y baja 
de la huella de carbono.
Hay que recordar que Sifer Gas es la �rma 
líder en la comercialización de GLPA para 
movilidad de vehículos y camionetas en el 
país. Tiene su red de estaciones de despa-
cho en las provincias de Corrientes, Chaco, 
Misiones, Formosa y en San Juan.

a �rma Sifer Gas, la cual tiene una exten-
sa red de despacho de GLP paraL

automotor (GLPA), está convirtiendo, por 
primera vez en el país, una �ota de ómnibus 
urbanos en la provincia de Chaco.
Sobre un total de ocho unidades de 
transporte público, Sifer Gas, la empresa 
comandada por Raúl Persoglia, ya colocó 
equipos de GLPA a dos unidades, que opera 
y administra la municipalidad de Presiden-
cia Roque Sáenz Peña, de esa provincia.
"Estamos muy contentos con los resultados 
obtenidos hasta el momento, en el caso 
nuestro como proveedores de los equipos y 
del combustible, y también es un hecho 
positivo para la municipalidad y los vecinos 
porque se disminuye la huella del carbono y 
hay un ahorro importante del erario munici-
pal", fundamentó Persoglia.
Sifer Gas ya colocó en las dos unidades unos 
tanques de 95 litros, que les permite tener 
una autonomía durante dos días de trabajo. 

Los micros recorren a diario los distintos barrios; el municipio primero empezó con autos y camionetas y ahora con el transporte público.
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