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El escenario del GLP
global se debate
en Ameérica

EI GLP presenta desafios hacia el futuro, por qué es una energia
amigable con el medio ambiente y contribuye a mejorar la
calidad de vida de la poblacion. Un energético ductil que se
distribuye envasado, a granel o por redes a pequefas y
medianas poblaciones. En sintesis, todavia hay muchos
desafios por cumplir.
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La siguiente edicion estara
presente en los Congresos
conjuntos de la Asociacion
Iberoamericanayla
Asociacion Mundial del GLP
En la ciudad de Rio Janeiro, Brasil, se debatird

durante cinco dias los desafios y perspectivas que
tiene el gas licuado de petrdleo (GLP), con represen-

TGS un jugador que §pu.esta Adualldad: |OS Ilmltes tantes de los cinco continentes. Ademas se vera el
al transporte y los liquidos en las redes de gas pulso del negodo y las tendendias del mismo.




TORTORIELLO
METALGAS

SERVICIOS ESPECIALES CON LOS QUE CONTAMOS:

© REHABILITACION DE TANQUES Y ESFERAS SOMETI- ® SERVICIO DE INSPECCIONES PARA ESPACIOS CONFINADOS
DOS A PRESIONES DE GAS LICUADO DEL PETROLEO. CON DRONES.
® SERVICIO DE MEDICION DE ESPESORES CON EQUIPOS

® REHABILITACION DE TANQUES DOMICILIARIOS DE
0.5m* A 7m? SOMETIDOS A PRESIONES DE GAS LICUA-
DO DEL PETROLEO, EN TALLERES PROPIOS.

® REHABILITACION DE TANQUES MOVILES PARA
TRANSPORTE DE GAS LICUADO DE PETROLEO EN

CRAWLER.
@ MEDICION DE ESPESORES POR DESCENSO CON CUERDAS.
® EMISION ACUSTICA.
® DISENO Y FABRICACION DE PLANTAS DE GLP.

TALLERES PROPIOS. ® ENSAYOS NO DESTRUCTIVOS.
® VERIFICACION Y CERTIFICACION DE VALVULAS DE | © SOLDADORESCALIFICADOS.

SEGURIDAD, VALVULAS DE EXCESOS DE FLUJOY CON- | ® METALURGICA EN GENERAL.

TROL DE MANGUERAS DE GLP. ® SERVICIOS DE ARENADO Y GRANALLADO.

® PINTURA EN GENERAL.

NUESTROS CLIENTES

CERTIFICACIONES
m{‘gﬂ CC {/‘éﬂ Feratat 2a
CERTIFIED A ' Tomrel S.A. ‘E\
ISO 9001 ' _ .
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Ruta 22 km. 1215 (C.P. 8324) Cipolletti - Rio Negro
Tel./fax 0299-4781861 / 4786664 lineas rotativas - Interno 116 / Cel: 299 511-7700

dkrohling@ptortoriello.com.ar - www.tortoriello.com.ar
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EXPANSION Un invierno
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con varias lecturas

Director - Editor

Enrique Octavio Mujica Al cierre de esta edicion se va un invierno que trajo una continuidad de dias frios, con los
Arte & Disefio consiguientes picos de demanda impensados. A su vez, hubo mucha novedad regulatoria.
Emmanuel Panza En el consumo en las redes de gas natural, por primera vez en la historia, la ciudad Mar del
Fotografia y video Plata se quedé sin fluido en las caferias. Por milagro, no fue tragedia. La inoperancia se

Marcelo Magnacco puede pagar caro. Asi y todo, el consumo de gas natural por red bajé un 6% en general, en

Red,es sociales lo que va del aflo. Mientras que, en el gas envasado, todo indicaria que las ventas crecieron
Rocio Gagliardo o L
respecto a otros inviernos mas calidos.
Redaccion y publicidad

! 4 En la faz regulatoria, podemos decir que el negocio del GLP hubo gran novedad: la desre-
Luzuriaga 1890 Hurlingham (1686)

Pcia. Buenos Aires - Argentina gulacién impulsada por el Gobierno Nacional, y que consistid, principalmente, en el retiro
54 112197-3601/ 54 11 54-144-4902 del Estado en la operatoria; también hay libertad de precio para la compra y venta; y caida
Web de las barreras de acceso al negocio. Veremos, con el tiempo los resultados.

www.expansionweb.com.ar

. En el sector de la distribucion de gas por red, la novedad fue que todas las Distribuidoras
www.americaglp.com

lograron mantener actualizaciones de tarifas mensuales por inflacion y, tres de ellas,

E-mail:

info@revistaexpansion.com.ar lograron la renovacién de sus contratos de concesién por 20 afios mas.

mujicaasoc@yahoo.com.ar Por ultimo, queremos destacar que, nuevamente, revista Expansién y americaglp.com

Instagram: . estaran presentes en el Congreso Mundial del GLP, se realizara entre el 22 y el 26 de

@ExpansionAirGas / @AmericaGLP . i . . . . o .

—_— septiembre en Rio de Janeiro, Brasil. Seremos el tinico medio especializado para informar
witter: . .

@ExpansionAirGas / @AmericaGLP1 y retratar lo que pasa a nivel global en el negocio.

Registro  Propiedad Intelectual en tramite. Se Z - £

puede reproducir la informacién con la mencion de la = —

fuente. Las notas de opinion reflejan el pensamiento del

autor, no asi de EXPANSION, GAS X REDES & GLP. Enrique Octavio Muj ica

SISTEMAS DE POLIETILENO CON MAXIMO RESPALDO

GEORG FISCHER
+GF + S e

Redes y distribucidn de agua, I ERVA
drense yrieo.

GAS '
Iiedus y distribucion de gas. : P C S

PETROLE0 | Central
Sudamericana
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' Aplicaciones industriales.
mineras y petroleras.

GRUPO

"DEMA

Av. Pte. Peron 3750 - B1754BAP San Justo - Buenos Aires Tel.: (5411) 4480-7093/95 - www.pes-sa.com.ar info@pcs-sa.com.ar
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En Italgas nos centramos en ofrecer soluciones estratégicas e innovadoras a través de investigacion e inversion constante. Por eso la
tecnologia de nuestra Planta Procesadora, asi como todo el proceso de desodorizacion asegura que el producto resultante cumpla con las
especificaciones de la industria mas estrictas y garantiza la pureza y consistencia del producto obtenido, que es quimicamente estable, no
toxico, libre de olor y no corrosivo.
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c l. d d CONTROL DE CALIDAD - ITALGAS QUALITY CONTROL

A partir de nuestro laboratorio de control de calidad, realizamos un analisis riguroso de
los productos obtenidos y de la materia prima utilizada, asegurando asi la calidad y

q u e S e ve trazabilidad de los mismos.

Contamos con tecnologia avanzada y personal altamente calificado para realizar

-
y S e p e rc I b e ensayos fisicos y quimicos de acuerdo a las especificaciones técnicas que cada producto
= requiere.

1, "
0 Casa Central: Laprida 1159 @ Planta Procesadora: Ruta Provincial 200, Km 70 Ib l gaa

Rosario - Provincia de Santa Fe - Argentina Parque Industrial Las Heras - Buenos Aires - Argentina
Tel./Fax: +54 (341) 4252514 propelente@italgas.com.ar

www.italgas.com.ar
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. . , OBRAS EN CALCHIN,
DlStrlgaS va p()r mas redes GUATIMOZIN,

SAMPACHO
Y LAS HIGUERAS.

L a subdistribuidora de Santa Cruz, Distrigas, construye la nueva planta de
compresién de gas en la ciudad de Rio Gallegos, “lo que generard un mayor
caudal de gas para sus redes, permitiendo cubrir toda la ampliacién proyectada

/
para Rio Gallegos y el crecimiento previsto para los préximos 10 afos”, explicé ( OrdOba

su presidente, Marcelo De La Torre.
Segun lo indic6 De La Torre, las obras que estd haciendo Distrigas en la capital I <

provincial se traduce en un beneficio para 2.400 familias, mientras que en el I]-V]-erte
resto de la provincia proyectan duplicar ese niumero.

Ademds de Rio Gallegos, Distrigas tiene planes de ampliaciones de redes en las $ 9 1 4- M
siguientes localidades: 28 de Noviembre, Rio Turbio, El Calafate, Tres Lagos, Los
Antiguos y Pico Truncado.

| Gobierno de Coérdoba, a través
del Ministerio de Infraestructura y

ANDRU\INENSRLesunaempresaque nacid paraldar 5faltlsciones Servicios PUb“COS, entregc') thdOS por
I I en los diferentes tipos de mercado de conduccion de fluidos,
M@W Mineria, Petroleo y Telecomunicacianes, ofreciendo la $914 millones de pesos para nuevas
2 o comercializacidn de sistemas completos para cada demanda. redes de gas natural en las localidades
de Calchin, Guatimozin, Sampacho y
Las Higueras.

. El financiamiento servira para ejecutar
* trabajos de tendido de caferias para
H ampliar las redes y conectar mas
o vecinos. y comercios. En una primera
etapa se entregaron fondos por el 25%
de los fondos, en concepto de adelanto
financiero para el inicio de las obras.
Mientras que el resto se desembolsard a

medida de los avances de obra.
Este aporte se da en el marco del Progra-
ma Integral de Gasificacion que lleva
adelante la Provincia, con la ejecucién
de obras de conexién al gas natural por
red en instituciones educativas, indus-
trias, comercios y domicilios de localida-

des del Interior.

AGUA MINERIA

info@androwen.com.ar | (5411) 5434 2704 | (54911) 2694 5780
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ABARCAN A CUATRO BARRIOS EN TOTAL.

Mis redes en
Comodoro Rivadavia

a municipalidad de Comodoro Rivadavia continta
L con el avance de obras de redes de gas en distintos
con fondos propios.

Segun se informé, el nuevo barrio sera el Abel Amaya
donde hubo colocacién de nichos de gas, movimiento
de suelo, y préximamente se dard inicio al tendido de
mas de 2700 metros lineales de caferia, junto con la
ejecucién de 174 servicios domiciliarios.

El municipio financia la red, una contratista la constru-
ye y Camuzzi aprueba técnicamente y se queda con
mas mercado sin poner dinero alguno para la exten-
sién. Cabe recordar que el plan municipal de gasifica-
cion continda con obras similares en los Gasoducto,
Centenario y Acceso Sur, mientras que en el barrio Don
Bosco, se ultiman detalles administrativos para la
inauguracién. Estos conjuntos de obras beneficiaran a
mas de 500 familias.

TI\O

SOL]hD_\D ANONIMA

DITORA DE SEGURIDAD

AU
LA ENTIDAD INDUSTRIA DEL GLP

LIDERENLA

Paseo Colon 275 1er Piso (1063) C.A.B.A. - ARGENTINA
TELEFONOS: 549 11 51099898 / 549 11 55238638
MAILS: oscar.gambetta@tixosa.com / gabriela.poncedeleon@tixosa.com

LIDER EN FABRICACION DE TUBERiAS
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SAN LUIS SAIC

www.italvinilsanluis.com

Primeros y unicos en el Pais
en contar con Ia Norma NAG-140
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I AMPLIACION DE TRANSPORTE, MAS GLP Y EN ESTUDIO EL GNL.

TGS, la operadora de toda la cancha

Es la empresa lider en
los servicios integrados
en toda la cadena de

valor del gas natural;
acd contamos las
principales inversiones.

on la idea fija de como transportar todo

lo que produce Vaca Muerta, TGS se
convirtié en la empresa lider en ese manejo
fundamental para que la produccién se
transforme y se monetice.
Las inversiones proyectadas son de prepon-
derancia, y superan los 4.000 millones de
délares. Desde plantas de acondicionamien-
to del gas natural, hasta ampliacion de la
refinacion del gas natural para extraer sus
derivados como el propano, butano y
gasolinas, pasando por los gasoductos que
dedicados para abastecer a los barcos
licuefactores que exportaran GNL a distintos
puntos del planeta.
La noticia reciente fue la adjudicacion para el
financiamiento y la ampliacion de la capaci-
dad de transporte de gas natural del Tramo |
del Gasoducto Perito Moreno (ex Néstor
Kirchner), en unos 14 millones de metros
cubicos por dia, y que requerird una inversiéon
de USD 700 millones. La licitacion que lleva
adelante la empresa estatal Energia Argenti-
na Sociedad Anénima (Enarsa), y TGS fue la
Unica firma que presentd una oferta.
La obra se compone bdasicamente de la
repotenciaciéon del gasoducto Perito

Una empresa que apuesta a transportar y dar
valor agregado a los liquidos que emergen del gas
natural de Vaca Muerta. Una mirada de pensar en
los mercados globales.

Moreno. Actualmente, el gasoducto es un
cano de 570 kildbmetros con dos plantas
compresoras, una en cada extremo. Y con eso
se transportan 21 millones de metros cubicos
dia (MMm3/d) nominales. Ahora TGS debera
instalar tres nuevas plantas compresoras, con
una distancia entre ellas de 150 kildmetros,
para alcanzar la capacidad extra de 14
millones de metros cubicos dia, de los cuales
12 millones van a estar destinados al GBA y el
nodo litoral y 2 millones al nodo Bahia
Blanca. A su vez, habrd una segunda
licitacion para complementar esta obra, con
otra ampliaciéon, y que demandard una
inversion de 200 millones de dolares.

Lo que esta en carpeta ahora es la construc-
cién de una nueva planta de procesamiento

dentro de la planta existente en Tratayén,
Neuquén, en la boca de salida de Vaca
Muerta. La cual es abastecida por el
gasoducto de 180 kildbmetros que va por el
medio de Vaca Muerta y capta todo el gas no
convencional que se estd produciendo.

La planta de acondicionamiento Tratayén
nacié con 5 MMm3/d y hoy ya completa 28
MMm3/d. Y el objetivo es transformar una
planta de acondicionamiento a otra de
procesamiento, con una carga de gas a
procesar de 43 MMm3/d. Todo el etano, el
propano, el butanoy la gasolina que se logra
captar, deberd tener una obra adicional que
es un poliducto de 600 kildmetros para
enviarlo a Bahia Blanca. Para TGS ese
poliducto piensan que serd “la Unica
autopista” al sur bonaerense, donde deben
“adherir todos y pagar el peaje que corres-
ponda’, a partir de una obra con médulos
escalables. Ahi se fraccionara cada producto
por separado para ponerlo en puerto para
su exportacion.

Para agregar 43 MMm3/d al procesamiento
en Tratayén, desde la empresa sostienen
que se deberd hacer una inversion de 2.500
millones de délares, aproximadamente, y
puede crecer a los 3.000 millones si se le
agrega etano. Esa mayor produccién y su
posterior exportacién, ouede generar ingresos
por 3.500 a 4.000 millones de ddlares al afo.

Si bien la facturacion en estos derivados son
importantes, pero todo tiene que atarse
diferentes hilos. La inversién y la financiacion,
el producto (que estd) y lo principal: los
clientes en el exterior. En eso estan, porque
entienden que serd la llave para el financia-
miento de tamafa inversion.

CADEGAS

Cooperativa Argentina
de Gas Licuado Limitada

Reconquista 458 - Piso 10 (1084) - Ciudad Auténoma de Buenos Aires
Teléfono: 011-4328-4127 / Fax: 011-4326-5923
Correo Electronico: info@cadegas.coop - www.cadegas.coop
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INEAR

SO CILEDAD AN O M I M A

RECIPIENTES PARA GAS LICUADO
DE PETROLEO

O

DESDE 1957
LIDERANDO EL
MERCADO,
FORTALECIENDO LA
INDUSTRIA
NACIONAL

PRIORIZANDO
SIEMPRE LA CALIDAD
DE NUESTROS
PRODUCTOS Y LA
SATISFACCION DE
NUESTROS CLIENTES

FABRICA: SANCHEZ DE BUSTAMANTE 2743 8
ADMINISTRACION: BRANDONI 1743 CP2000
ROSARIO, SANTA FE. REPUBLICA ARGENTINA.
+54 9 341 463 9349 / 7742 (LINEAS ROTATIVAS)
+54 9 34] 508 3347

O

WWW.INEAR.COM.AR

ACCESORIOS DE
ELECTROFUSION
PARA PEAD

Fabricacion PE 100 NEGRO / SDR 11
-Presion Nominal de trabajo
GAS :10 bar / AGUA: 16 bar

Homologados ENARGAS NAG 140-3

VALVULAS DE BLOQUEO para cafierias de PEAD

La valvula esta diseiada, fabricada y aprobada segin Norma EN 1555-4 y
Homologados ENARGAS NAG 140-4

Los extremos estan disefiados para fusion a tope y electrofusion, lo que
convierte a la valvula en una parte integral del sistema de tuberfas sin
fugas completamente soldado.

www.maintec.com.ar

La tecnologia de union segura para tuberias
de gas, agua e industriales de HDPE
(Polietileno de Alta Densidad)

MAINTEC es importador directo de marcas europeas,
con estandares de calidad a nivel internacional.
(STOCK PERMANENTE).

ASESORAMIENTO TECNICO Y COMERCIAL

iy P
WAINIECKT,

INGENIERIA
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I UNA MIRADA SOBRE EXTENSION DE CONTRATOS, INVERSION Y NUEVOS USUARIOS EN REDES.

{Tarifa por extensiéon?

as redes de gas, los planes de extension,

los operadores de las mismas, los
nuevos usuarios, son diferentes puntos de
una situacién actual que debe ser un llama-
do a la reflexion.
Dias pasados vimos que se le extendié el
contrato de concesion a las distribuidoras
Naturgy Ban, Ecogas Cuyana y Ecogas del
Centro, y de acuerdo a la Ley Bases, en una
rara audiencia publica en la cual sélo intervi-
nieron las empresas concesionarias y las
autoridades del Enargas. La prérroga fue por
20 aflos mas el contrato.
El afo pasado las empresas aseguraron
inversiones con las nuevas tarifas por un
monto de 74 mil millones de pesos, aunque
en ningun renglén se detallé planes de
expansion de nuevas redes. ;Motivos? Nadie
dio explicacioén. Sin embargo, la respuesta se
puede entender en lo siguiente: al 66% de
los hogares del pais les pasa un caflo con gas
por su puerta, pero solo el 48% esta conec-
tada, de acuerdo al ultimo Censo del 2022.

El gobierno actual reconocié tarifas y canon,
algo positivo por destacar. Pero viendo los
nimeros de extension, esto no cierra al

concepto de inversion por servicio y expansion.

Y ese concepto no cierra, pues la realidad indica
que las nuevas extensiones las financian los
estados provinciales y municipales, principal-
mente, con fondos propios o provenientes de
las arcas nacionales. En el ultimo mes, por
ejemplo, Cérdoba financié por $935 millones
redes en distintas localidades; o el plan de
gasificacion barrial masiva que lleva adelante la

Una solucion uUnica.

Porque mejorames nuestios prductos con investigandan,
desariollo y slta precisén tecnologica. Porgue asesorames y
garantizamis un escelente contacto post-venta

Por estas razones y la suma de expenenca 2 innovackan,
estamasen condiciones de bndar una solucdn dnica

www.bombadur.com.ar

Bombas y Valvulas
para Refrigeracion Industrial,
GLP y Gases Industriales

o b it mes

Las renovaciones de los contratos de concesion generaron algunos hilos de interrogantes sobre el negocio.

municipalidad de Comodoro Rivadavia, en
Chubut. En sintesis, millones de pesos para que
los vecinos accedan al gas natural.

En este contexto es que surgen iniciativas,
como las del Concejo Deliberante de Plaza
Huincul, Neuquén, donde se le solicita al
intendente que cobre un canon a la distribui-
dora Camuzzi Gas del Sur por el uso de lared de
gas, que construy6 el municipio en la década
del '90 y que fue cedida en el 2018 para su
operacion tras quedar desafectada una subdis-
tribuidora. La iniciativa tiene légica, porque la
inversion enterrada fue de los vecinos de ese
municipio. La otra novedad, es que ese canon
recaudado serviria para subsidiar el precio del
gas a cada familia de Huincul.

Por todo esto, se entiende y es l6gico que haya
una tarifa razonable que les permita a las
distribuidoras seguir operando, pero se
observa que la inversiéon en la expansion del
servicio no estd, y la existente se hace con
fondos publicos. Es Idgico que tengan un mejor
cuadro tarifario, pero acorde a la expansion.
Entonces, se podria decir que se deberia hacer
un reconocimiento de mejor tarifa en quienes
extienden la red, como son las subdistribuido-
ras municipales o cooperativas, las cuales
siempre llevan adelante extensiones de redes
de gas, como cuando lo hicieron hace décadas
porque nadie queria ir a las ciudades donde se
asientan. Seria una medida l6gicay justa.

CAMARA ARGENTINA DE AUDITORES (NUCLEA EMPRESAS ACREDITADAS POR
LA SECRETARIA DE ENERGIA PARA COMBUSTIBLES LiQUIDOS Y GASEOSOS)

Dia a dia, garantizamos seguridad y calidad

que benefician a los usuarios argentinos.

v

cada.com.ar
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Industria
100% brasilena

SOLUCIONES COMPLETAS
PARA LOS SEGMENTOS DE

Cco2Y
CRIOGENIA

- Con 22 anos de historia, se
especializa en la fabricacion
de tanques criogénicos
para oxigenoy CO2, tanto
estandar como a medida.

- Lleva entregados mas de
4.000 equipos, 1000 reformados

y 500 obras realizadas en el
mercado brasileno, argentino
y sudamericano.

Mayor proveedor de tanques
criogénicos para Argentina.

Excelente servicio a clientes
de primer nivel, en diferentes
segmentos del mercado.

O +55 (11) 4894-8012

Rod. D. Pedro |, Km 94 . . W
Barrio Mato Dentro, Itatiba nitrotec@nitrotec.com.br g

San Pablo - Brasil - CEP 13.252-800

44NN
www.nitrotec.com.br !':E’:



L)

i
|
é
E
i
]

wod' 1§ NILIJUD

I ESTARA TERMINADA DURANTE EL PRIMER SEMESTRE DEL ANO 2026.
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Gonella construye nueva
nave industrial de 10.000 m2

A la nueva instalacion,
construida con fondos
propios y en la ciudad de
Esperanza, se mudaran
toda las maquinarias de
la planta que estaban
instaladas en la planta
de Gualeguaychu, Entre
Rios.

a firma Gonella avanza con todo ritmo

la terminacion de su nueva planta
industrial de 10.000 metros cuadrados, que esta
ubicada en el Parque Industrial de Esperanza,
Santa Fe. El objetivo es mudar ahi la actual
planta que tenia la firma en Gualeguaychd,
Entre Rios, a 380 kildmetros de distancia.
"La idea es, a partir del primer semestre del
2026, que ya esté en funcionamiento, siendo
esta obra lo que nosotros consideramos la
primera etapa de un proyecto mas amplio’,
explicé Nicolas Wagner, Gerente comercial de la
empresa fabricante de tanques (GLP, CO2, NH3,
.etc), calderas y equipos diversos para la
industria petrolera.
En este sentido, Wagner fundamento la iniciati-
va al sostener que "queremos concentrar la
produccion en la misma ciudad, lo cual mejora-

La firma de la familia Gonella apuesta concentrar la produccion en una nueva nave en la ciudad de Esperanza,
a solo dos kilometros, de su tradicional establecimiento.

rd el costo operativo, habrd una sinergia y
didlogo de produccién y del area técnica, que
antes se veia acotado o con otros tiempos
debido a la distancia"

Ante la nueva nave industrial, Wagner aclaré
que la tradicional y actual planta, ubicada sobre
la avenida Aufranc N° 59, en Esperanza, "va a
seguir funcionando como siempre".

La nueva planta que se construye tiene un
plano similar a la de Gualeguaychu, aunque se
introdujeron mejoras de plano y arquitectura
para un mejor trabajo. En esa gigantesca nave
se emplazara toda la maquinaria de la planta
entrerriana, ademas de la instalacion de algun
equipo nuevo que se incorpore.

"Queremos destacar que es una inversiéon con
fondos propios, que seguimos apostando al
mercado nacional, como asi también a la
exportacion al Paraguay, Brasil, Chile, Bolivia y
Uruguay" entre otros mercados, resalté Wagner.

Un servicio para confiar

Luis Ferrando y Tita Merello, Frente al Parque Industrial Santa Rosa
La Pampa - Tel.: (02954) 413107
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En este sentido, el ejecutivo comentd que
desde hace 75 anos Gonella, ademas de
especializarse en tanques, calderas y equipos
petroleros, "sabe acomodarse a lo que
demanda el mercado, y tenemos la flexibili-
dad para hacer nuevos productos o equipos
que nos soliciten, como por ejemplo, fue la
fabricacion de torres edlicas"

Hay que recordar que Gonella provee a todo el
arco de fraccionadores y transportadoras
nacionales de GLP, como asi también a los
ubicados en los paises antes mencionados.
Mientras que, entre las petroleras presentes en
las diversas cuencas hidrocarburiferas argenti-
nas, se encuentran como clientes: YPF, PAE,
Trafigura, entre otras. Para fabricar y poner en
marcha los equipos que comercializa, emplea
alrededor de 300 personas de manera directa,
siendo profesionales, como técnicos y trabaja-
dores altamente capacitados.




Auditora en seguridad

glconsultingsri@yahoo.com.ar
Tel.: 4116-2105
Tel/Fax: 4116-2108

www.vaspia.com

Eva Peron 2746 - Lanus Este
Pcia. de Buenos Aires - Argentina
Tel.: (5411) 4 246-9459 /9423/ 8282

Fax: (5411) 4 220-0596
informes@vaspia.com

EXPANSI@N | ey américaGLp.com
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La desregulacion y
el acomodamiento

Los operadores aprenden

con los nuevos limites
escritos y no escritos.

dos meses de la desregulacion en la
A comercializacion, fraccionado y distribu-
cion de gas licuado de petréleo (GLP) en la
Argentina, a través del Decreto 446/2025,
todavia el sector va tanteando como convi-
vir con los nuevos pardmetros que estan en
vigencia. A partir de esta situacién se
podria enumerar los distintos topicos mas
importantes y sus reacciones.
Por ejemplo, el precio de compra y referen-
cia hay un dato que llama atencién, pero al
cual todos adhieren. Mes a mes, la Secreta-
ria de Energia continla emitiendo el

"precio de referencia de paridad de expor-
tacion”. Si bien no tendria que existir, en la
practica todos lo toman como lo légico y
de referencia.

Ese precio de referencia, es lo que abonan
las grandes envasadoras como las mas
pequenas. Aunque ahora lo que empezé a
observarse es un “plus diferencial” de
logistica, que se aplica en si el producto se
retira (por un envasador) en la zona centro
del pais y no en la Patagonia, por ejemplo.
Ese plus que antes no existia, ahora se
debe abonar. De lo contrario, se debe ir
hasta las puertas de Vaca Muerta.

Pero volviendo al tema del precio de
paridad de exportaciéon y su continuidad,
esto lleva a pensar que todavia esa referen-
cia le conviene a ambas partes del mostra-
dor. Respecto a su comparativa con el

precio internacional, hoy precio local es similar
al precio internacional. Devaluacion mediante
del peso frente al ddlar, el costo de la tonelada
en el pais es similar a lo que se abona en la
plaza de Mont Belviue, Estados Unidos.

En donde si se retird la Secretaria de
Energia es en los conflictos o situaciones
complejas entre productores y fracciona-
dores. Por ejemplo, en el mes de julio, hubo
problemas de abastecimiento de propano.
Las autoridades no intervinieron, algo
contrario a lo que habria sucedido anos
anteriores. Si bien se solucion6, no hubo
intervencién publica. Fue un hecho
puntual, y habrd que ver coémo actta en
situaciones mas complejas, donde el
abastecimiento interno esté en jaque.

De todas formas, se nota que esta no
intervencién de la Secretaria de Energia,

FESTUS

PROVEEDORES DE EQUIPOS Y ACCESORIOS PARA
LA INDUSTRIA DE GLP PARA ARGENTINA,

£ Aigas SOl

RED SEAL

MEASUREMENT

CONDE 1067, 1°PISO - BUENOS AIRES (CABA), ARGENTINA

URUGUAYY PARAGUAY

FESTUS S.A.
EN URUGUAY

RINCON 602, 6° PISO - MONTEVIDEO, URUGUAY

TEL. +598 291 48534
EN ARGENTINA

TEL. +54 9113953 1717 / +54 9 11 3435-5212
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generd una posicion “muy” dominante por
parte de las petroleras, como coincidieron
algunos operadores.

Respecto a la aparicién de nuevos jugado-
res, partir de la caida de las barreras de
ingreso al negocio, sin adquisicién previa
de 50.000 envases, el sector observa que,
por ahora, eso es una amenaza, pero no
una realidad concreta. El tiempo dira.

Lo que se podria decir entonces es que no
habrd grandes inversiones, porque se
desdibuja el concepto de marca, a partir de
que cualquiera podria llenar envases de
otros, cometiendo una falta, pero esa falta
no serd sancionada por la Direccién Nacio-
nal de GLP, sino por una accién judicial y de
marca. Esto es algo dificil concretar y llegar
a una sentencia firme.

El otro tema en el cual no hay unanimidad
de criterios es sobre los centros de canje de
envases. Durante el mes de diciembre
concluird el contrato entre el Estado y la
empresa Defiba, que administra y opera
estos centros. Si bien el Decreto N° 446
dice claramente que se acaba el monopo-
lio de un solo operador, también esta claro
que contintan la existencia de los mismos.
Los nuevos operadores pueden ser de la
industria o no.

El centro de canje seguird existiendo,

La Secretaria se alejo de los conflictos entre operadores, pero contintia con la practica de elaborar el precio

de paridad de exportacion.

pero todavia no ven las nuevas formas.
Como se ve, es un tema que sigue gene-
rando divisién de aguas, de acuerdo al
tamano de la empresa.

Lo que se entiende y busca el sector es apren-
der en este nuevo escenario. Para esto,
algunas voces sostienen que habrad que ir
dejando de lado las estrategias de precios
bajos para ganar mercado o mantener lo
alcanzado, que por lo general estd por debajo
de los costos del negocio. Esta légica ya no
tiene futuro si lo que se pretende es valorizar

los activos de las empresas y jerarquizar el
negocio. Por un camino del precio a la baja
como estrategia comercial, tarde o mas
temprano, invita a la supervivencia de los
actores a aplicar practicas no correctas.
Conclusién: todos los actores estan apren-
diendo y caminando en esta nueva
situacion, la cual tiene su complejidad y
requerird coordinacion y didlogo de todos
los sectores existentes. Con el Unico fin de
mantener un mercado maduro y que no se
arrastre hacia la “libanizacién” del mismo.

ouio-qucm

Nueva linea de productos para el mercado del GLP

<

MARSHALLEXCELSIOR

innovation made simple

Reguladores de presion para GLP

MEGR

1622-DFF

Equipos para Tanques

s

MEG01 10 doble A

MEGR-1622H

MES101D-11-7

Controles de Nivel
para Tanques

MES-FG2

Mangueras

MEB615-8

Acoples para

Valvulas de Alivio

B84-0010

Pinzas de Carga

MEBDD
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I UNA TENDENCIA QUE SE PROFUNDIZO A PARTIR DE MERMA PRODUCTIVA Y APERTURA LEGISLATIVA.

@ GASWEEK

Las envasadoras, van por el
manejo de las importaciones

Paises como México, Brasil
y Colombia, las envasadoras
tomaron las riendas de
traer producto del exterior
a partir de la construccién
de terminales propias o
administradas con terceros.

BIGBANG

E n los ultimos afos se profundizo la
caracteristica de que las empresas
envasadoras a transformarse en importa-
dores de GLP, ademas de su tarea principal
que es la de envasar y distribuir. La
tendencia es importar a través de terceros
0 con inversiones propias en terminales
portuarias para abastecer mercados que
no pueden autoabastecerse con la
produccién propia en sus refinerias.

Los paises que se encuentran en esta
situaciéon son México, ahora Colombia

= S€l

_d

Software especializado en la industria
de Gases del Aire y Gas Licuado para
la distribucién e integracion, junto

con todos sus proces

5, incluyendo

seguimiento y control de cilindros.

SIMPLIFIGA EL CONTROL APP MOVIL PARA
DESUS ENVASES Y TRANSACCIONES
TANQUES A GRANEL PUERTA A PUERTA
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SISTEMA PARA LOBISTICA (NTESRACION
Y SEGUIMIENTE TELEFONICA PARA EL
SATELITAL SERVICIO DE VENTAS

aceleré el ritmo en este sentido, y la
novedad es Brasil, donde estan en etapa de
desarrollo e inminente construccién de
terminales portuarias tanto en el norte
como en el sur de su territorio.las distintas
regulaciones o desregulaciones que se
dieron a lo largo de estos 65 afos de
actividad en el pais.

Cuando a mediados de la década pasada a
Pemex se le retird la exclusividad de ser el
unico importador y proveedor de GLP en el
mercado mexicano, las envasadoras (o
gaseras como se las conoce en ese pais)
emprendieron la titanica de importar directa-
mente y sumarle terminales portuarias y
hasta incluso, como en el caso de Zeta Gas,
que tiene hasta bugue metanero propio.
Hace poco mas de diez afos atrds, México
sélo importaba entre un 30y un 40% de todo
lo que consumia. El declino de la produccion
por parte de Pemex y la flexibilizaciéon en la
importacion para cualquier jugador del
mercado, llevé adelante un boom importa-
dor que hoy alcanza al 60% del total que se
consume en el pais azteca. Y proviene, princi-
palmente, desde Estados Unidos. Todo hace
suponer que, en el mediano plazo, la impor-
tacion alcanzard hasta el 80% de la demanda
interna, por esto el préximo escalén de la
inversion en el sector tendrd que ser los
parques de almacenaje, para ampliar los dias
de stock de producto para que no exista
ningun tipo de quiebre en la provision
interna.

Lo que asoma como una gran inversion, son
las dos terminales portuarias que se empeza-
ran a construir a la brevedad en el Brasil. Las
mismas se ubican en el nordeste brasilero,
con el fin de recibir el GLP proveniente, princi-
palmente, de los Estados Unidos.

Por ejemplo, una de las dos terminales tendra
una inversion de R$ 1,2 mil millones, por
parte de las envasadoras brasileras Nacional
Gas (Grupo Edson Queiroz), Copa Energia y
Oiltanking Logistica Brasil,construirdn una
terminal portuaria en el Complejo Industrial y
Portuario de Suape, Ceara.

La terminal, que se espera que comience a
operar a mediados del 2027, sera “greenfield’,
y tendrd una capacidad de 120 mil metros
cubicos, que representa unas 1,5 millones de



La liberalizacion de la compra de GLP en terceros paises, generé una transformacion de las envasadoras hasta

convertirse, en algunos casos, en operadoras portuarias. En algunos paises ya manejan el 60% del producto

importado.

Con su puesta en marcha, la “contribuird a
la autonomia de suministro de GLP en el
Nordeste, ampliando la capacidad de
suministro local, ademdas de posibilitar la
importacion del producto por parte de
actores independientes a través de grandes
buques cisterna completamente cargados’,
informaron desde el Grupo Edson Queiroz.
La estructura accionarial de la nueva
sociedad quedd de la siguiente manera:
42,5% del Grupo Edson Queiroz; OTLB, del
Grupo Otamerica, tenia el 42,5% y Copa
Energia el 15%.

La otra estard en manos de las envasadoras
Ultragaz y Supergasbras Energia, para lo
cual conformaron una nueva empresa que
operara una terminal portuaria con una
capacidad de almacenamiento de 61.900
toneladas o 123.800 m* de GLP, y la cual
que demandara una inversion de R$ 1.100
millones (de Reales) y que estaréd operativa
para el 2028.

Segun el proyecto, la nueva terminal
satisfard las demandas no solo de los dos
solicitantes, sino también de cualquier
empresa interesada en contratar servicios
de manipulacién y almacenamiento de GLP.
En este sentido, Supergasbras también
lidera el proyecto de construir una segunda
planta en el sur del pais, con el fin de recibir

el GLP desde Argentina. El proyecto esté
escrito o dibujado, pero por el momento no
tiene el mismo empuje que encuentra el
proyecto en el Nordeste.

Para el 2026, Colombia debera importar el
50% del GLP que consume su mercado
interno. En este contexto, envasadoras y

operadores portuarios, salieron a realizar
las inversiones correspondientes para
prepararse para el nuevo escenario.

La que tomé la delantera fue Colgas, la
envasadora de la chilena Abastible, al
anunciar el inicio de la construccion de una
planta para importacion de gas licuado
(GLP) en el puerto de Okianus Terminals en
Cartagena, con una inversion de 60 millones
de dodlares y que estara en operacion para
finales del 2025.

Colgas para desarrollar esta terminal de
recepcion de producto, “establecié acuerdos
estratégicos” con empresas “proveedoras
lideres en el sector’, como es Okianus, en la
prestacion de servicios portuarios, mientras
que designé a EGSA de Brasil para la
fabricacion de infraestructura de alma-
cenamiento.

Para esta nota, dejamos de lado paises como
Chile o Paraguay, que desde siempre fueron
importadores 'y sus envasadoras mas
encumbradas siempre cumplieron esa tarea.

Evtamos donde wited nod wecedita

Somos una empresa argentina, comprometida
con las nuevas caracteristicas que adopta
el consumo de GLP en el pais.

GAS ENVASADO GAS A GRANEL

Audiconser sz.

LYGTE Avditoria - Control - Servicios

EXPERTOS EN AUDITORIAS DE SEGURIDAD
MATRICULADOS POR SECRETARIA DE ENERGIA N°32

WWW.AUDICONSER.COM.AR

11 3124 0608
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I PARA ALGUNOS REPRESENTA LA VENTA DE UN CAMION.

Expendedoras dicen presente

Opinan los operadores
de Argentina y
Uruguay que apostaron
por este canal de venta
tecnolégico.

uando las puertas del deposito estan
c cerradas. Cuando los camiones de
reparto estan en sus cocheras. Cuando falta
gas envasado en el domicilio, ahi estd la
expendedora automatica. Un canal de
venta que no se frena si es de noche, si
llueve o es un feriado.
Sin prisa, pero sin pausa, la instalacién de las
expendedoras de cilindros o garrafas de GLP
envasado se extiende por los principales
paises del Cono Sur. Y, a la vez, se afianza
como un canal que con sus caracteristicas
qué logra suficientes ventas para que la
inversién se recupere y logre servicio y
fidelidad a la marca.
Por supuesto que no va suplantar la atencion
al cliente dia a dia, a través de la distribucion
tradicional, pero las expendedoras es un
canal de venta mds que interesante y que ird
creciendo con el tiempo. Tanto en el portal
americaglp.com y en esta revista, dimos
cuenta de la instalacion de las expendedoras
automaticas en el Uruguay y en Argentina.
Por ejemplo, en tierras charrias, las tres
principales envasadoras: Riogas, Acodike y
Megal, instalaron equipos desde mediados
del afio pasado a esta parte. Mientras que, en
la Argentina, la distribuidora City Gas
desarrollo, fabricé e instald su propio equipo

Al

Ya son cuatro las firmas del Cono Sur que apostaron a las expendedoras de garrafas en puntos clave de los grandes

centros urbanos.

en las puertas de su depdsito principal.
"Podriamos decir que los buenos resultados
fueron para ambos lados: para el cliente
habitual porque repone el cilindro en
horarios donde no podria hacerlo por los
canales tradicionales. Y para nosotros porque
seguimos vendiendo y brindando el servicio
en momentos donde no atendemos al
publico’, dice Ricardo Azar, gerente general
de la firma ubicada en el Noroeste de la
provincia de Buenos Aires.

"Lo podria resumir en que es un punto mas
de venta, que nos genera fidelidad; es una
herramienta para seguir compitiendo y le da
servicio al cliente’, resume Azar, que junto a
su hijo, Facundo estuvieron detras del
desarrollo del primer equipo instalado en la
Argentina durante dos afios.

Para Ricardo Cartagena, gerente general de
Acodike, la instalacion de las dos expende-
doras en la ciudad de Montevideo tuvo
buenos resultados. Y es asi que le dardn
"continuidad a nuevas instalaciones de
dispensadores. En estos momentos estamos
viendo tecnologias que nos ofrecen distin-
tos proveedores internacionales".

_ Sucursales

e
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DISTRIBUCION
Y FRACCIONAMIENTO

ACODIHE*

DISPENSADOR AUTOMATICO
DE GARRAFAS DE 13 KG.

i \\

Acodike instald los dos primeros dispensa-
dores con el fin de darle accesibilidad al
cliente las 24 horas del dia. "Hay buena
recepcion de la gente, la cual se acomodé a
este servicio", acota. Puertas para adentro,
un dispensador le representa a Acodike la
venta que tiene un camion, por ejemplo.
Las otras dos firmas uruguayas que se suma-
ron a la colocacion de expendedoras fueron
Riogas y Megal. Estds distribuidoras lo
instalaron en los playones de grandes super-
mercados. Y en ambos casos con muy
buenas perspectivas.

En Brasil también funcionan, con la diferen-
cia que los equipos tienen capacidades de
entre 40 y 60 cilindros. Entre el doble o casi
el triple de lo que permite la legislacién en la
Argentina, por ejemplo.

Cada mercado tiene su caracteristica, sin
embargo coinciden en que las expendedo-
ras vinieron para quedarse. Porque los
conceptos como accesibilidad, servicio y
fidelidad, estdn presentes en este canal
tecnolégico de comercializaciéon. Y de esta
forma sirve para ser mas competitivos,
generar mas ventas y construir marca.




COGAS S.A.

Fabrica y Rehabilitadora de Envases

para Gases Licuados de Petréleo
Experiencia y Calidad y otros de Baja Presion

Envases Domiciliarios: Microgarrafas de 0,75, 2 y 3 kilos; Garrafas de 5, 10, 13 y 15 kilos y Cilindros de 45 kilos.
Envases Automotrices y Montacarga: Cilindros de 15 kilos para montacarga y Tanques fijos para montacarga y
automotriz (diferentes capacidades).

Otros: Envases para Gases Refrigerantes, Amoniaco, Mercaptano y otros de Baja presion.

Tapones de seguridad para las valvulas de 10, 15 y 45 kilos.

Avda. Jorge Newbery 269 - CP 2252 - Galvez - Prov. Santa Fe ARGENTINA
Tel./Fax (54-3404) 482665 / 482937
E-mail: cogas@cogas.com.ar - Web Site: www.cogas.com.ar

Taller de rehabilitacion de garrafones y zeppeling
para gas licuado de propano

Un taller modelo

Desde Almafuerte... y en todo el centro del pais...
alta calidad de reparado y a menor costo.

El taller de UcoopGas es la opcién mas conveniente
en el mercado tanto para privados
como para cooperativas.

/ Retiro de valvulas [ Limpieza interior / Despresurizado e
inertizado / Prueba hidraulica / Control de roscas con
calibre pasa no pasa / Granallado con granalla esférica
S$330 / Control visual exterior / Control de cuplas

/ Medicion de espesores de chapa por ultrasonido

f Pintura exterior en polvo termo contraible, poliéster,
elaborada con materia prima importada, horneada,
color blanco de alto brillo, alta resistencia a la
intemperie / Instalacién de vélvulas de seguridad
nuevas con certificacion UL / Reinstalacion de vélvulas
de carga, de servicio, check look y niveles magnéticos
reacondicionados en talleres competentes. Colocacién
de valvulas y niveles nuevos a pedido, con

costo adicional f Toma de espesores de pintura por
ultrasonido [ Prueba de fugas a 7 kg/cmz2

/ Habilitacién por empresa auditora.

COOP

(€l mejor gas?... UcoopGas GAS

Cooperativa de Cooperativas de Gas

y Servicios Publicos y Vivienda Cérdoba Ltda.
Ruta 6 Km. 0,600 . Almafuerte . Cdrdoba
03571- 501011 . ventas@ucoopgas..com.ar
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I DESREGULACION, INFORMALIDAD Y CUIDADO DE LA INVERSION.

La Distribucién necesita
un nuevo marco para continuar

Es inminente la
Resolucion que de
un nuevo marco a la
Distribucién, y eso

genera nuevas
lecturas.

| 20| AGOSTO 2025

El sector necesita saber el nuevo marco normativo para desarrollarse con previsibilidad.

a Cémara de Operadores y Distribuido-
L res de Gas Licuado (Codigas) estd
expectante ante una nueva Resolucion
por parte de la Secretaria de Energia de la
Nacion, con el fin de que sefale un nuevo
marco para la comercializaciéon y el traba-
jo cotidiano de los depdsitos de distribu-
cion de cilindros de GLP, el objeto de
cumplir con la Ley y con el nuevo esque-
ma de desregulacién.
La nueva Resolucion que espera el sector
de la distribucién de gas envasado,
tendria que suplantar la actual Resolu-
cion N° 833, que, a logica del gobierno
libertario, tiene varias barreras de acceso
al negocio para los nuevos subdistribui-
dores o como se los conoce en la jerga
como “camioneteros. Lo que se entende-
ria, desde la Cdmara, habria una reduc-
cion de los requisitos para lograr inscribir-
se en una categoria mas pequena dentro
de la cadena del GLP.

Lo que si queda claro, es que el Gobierno
impondrd su espiritu de desregulacién
para todos los sectores, pues como sera
la baja de barreras de acceso a la distribu-
cién que se espera.

Una de las posibles novedades que traera
la nueva Resolucién, segun se pudo
saber, es que aparecerian los municipios
como brazos de la aplicacion de la norma
y su poder de control para erradicar o
formalizar a los depésitos clandestinos. Si
se da de esa forma, la Distribucién formal
tendria, al fin, una estamento publico y
cercano para trabajar en la erradicacion.
"Es importante tener una regulacién
que logre frenar actores irregulares,
porque dia a dia proliferan centenares
de revendedores independientes, los
cuales compiten con la distribuciéon
formal sin tener los mismos costos que
nosotros", comento Ricardo Azar, presi-
dente de Codigas.



n\’n SUPLEMENTO CODIGAS

La clandestinidad sigue siendo la competencia desleal que mina todo el trabajo y la inversion de décadas que llevé adelante la Distribucion formal.

Y agregé "con mdas o con menos requisitos,
es urgente tener nuevas disposiciones que
traten de eliminar la clandestinidad, porque
de esta forma el negocio de la distribucion
formal se va apagando".

En este sentido, Azar fundamento su afirma-
cion al sostener que "hay una situacién
ambivalente en el actual modelo de
negocios. Por un lado tenemos altos costos

y un precio relativamente légico, alrededor
de los 12 ddlares por envase. Entonces, la
situacién, puertas adentro de una empresa,
no cierra, porque los costos siguen subien-
do y otros son muy altos en funcion del
papel que cumplimos en la distribucién de
esta energia. Siempre lo decimos: por
actividad nos asemejamos a una empresa
comercial y no a una productora de gas y

petréleo. Y lo raro es que pagamos sueldos de
un trabajador como si fueran de la produccion”.
"Tenemos expectativas por la nueva resolu-
cion porque entendemos que el sector
necesita saber cual es el nuevo marco de
negocio que se tiene pensado para la
distribucion formal, porque en la actualidad
nos indica que vamos a una mayor precari-
zacion', concluyé Azar.

A CODIGAS

CAMARA DE OPERADORES Y DISTRIBUIDORES DE GAS LICUADO

Cerrito 1070, Piso 2°, Oficina 52, (1010) - Ciudad Auténoma de Buenos Aires
TE. 4811- 4000 | administracion@codigas.org.ar
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I AHORA APUESTAN A LOS PROYECTOS DE ENERGIA RENOVABLE.

@ggg\lp\?EEK

TATSA cumple 70 afios

y apuesta a nuevos

productos en mas mercados

Le apunta a mayor
presencia en América

(del norte y sur), Asia
y Africa, con tanques
para GLLP y criogenia.

a marca TATSA® cumple 70 afos de
L trayectoria ininterrumpida, aportando
calidad global, seguridad y confianza en sus
tanques de almacenamiento para gas LP y
otros fluidos a presion.
TATSA nacié6 en 1955, hoy contempla
desafios y objetivos estratégicos, a los cuales
enfrenta con “nuevos productos en nuevos
mercados, como son los proyectos de
energia renovables, los cuales estdn aumen-
tando”. Y por el otro lado, “aumentar nuestra
participacion y venta en otros paises latinoa-
mericanos, Africa, Asia y Medio Oriente”.
Respecto a las iniciativas de innovacion que
estd desarrollando, precisan que se iniciaron
“los desarrollos de nuevas tecnologias de
abastecimiento como en tanques tipo API;
en la innovacion en nuevas tecnologias de
acabado (pintura); y nuevos productos para

Desde su planta de produccion en Huehuetoca, Estado de México, salen los equipos para mas de 40 paises,

T

de distintos continentes. Calidad y seguridad, las dos claves que construyeron la confianza en la marcay sus

equipos.

la industria del transporte”.

Desde TATSA® entienden que estas iniciati-
vas la preparan para las nuevas tendencias
tecnoldgicas y cambios en el mercado
“porque somos conscientes que los consu-
midores con el paso de los afios van
cambiando”. Para esto, reforzaron el vinculo

con los clientes a través de las “las platafor-
mas digitales, que nos permiten tener
presencia de marca en todos los lugares del
mundo’, ademds de continuar apostando a
la participacion “en los eventos internacio-
nales que nos siguen dando la oportunidad
de conocer a nuevos clientes y proveedores,

L (Calle}102N;9215] Mercedes/(66001ZBuenos Aires)

1el:02324:430651

il

nefergas6600@hotmail.com
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personas lideres en la industria, asi como
instancias gubernamentales”.

En este sentido, TATSA® entiende cémo
enfrentar los constantes y nuevos desafios
“como es la competencia global, debido a
que nos encontramos en un momento
donde se pueden adquirir productos de
cualquier parte del mundo”, y frente a eso,
“la ventaja competitiva en relacién con los
competidores fue detectar, a través de los
anos, las diferentes necesidades que mues-
tran nuestros clientes”.

En este marco, “ofrecemos una amplia
variedad de capacidades en nuestros
tanques; disponemos el disefio de
tanques  multimodales;  aplicamos
recubrimientos como el ONE CURE o la
proteccién anticorrosiva de doble capa
para tanques verticales; también
ofrecemos los sistemas seguros e
innovadores para unidades que trans-
portan GLP como es; la deteccidn pasiva
de fugas, vélvulas internas y controles
de emergencia, sistema antibloqueo
para frenos (ABS), defensas laterales o
protecciones para ciclistas, sistema
ASKU paro de emergencia, por mencio-
nar algunas de las caracteristicas”.

L

VALVULAS Y ACCESORIOS
DE INSTALACIONES
PARA GASES

Ventajas competitivas

® Amplia variedad de capacidades en
bobtails, tanques de planta, semirremol-
ques y tanques domésticos.

e En el proceso de fabricacion algunos de
nuestros tanques son relevados de esfuer-
zo; libera los esfuerzos residuales de la
fabricacion que podria ocasionar fallas
prematuras.

e Ofrecemos el disefio de tanques multi-
modales: a exigencias del mercado.

® Tanques sobre tierra con recubrimiento
ONE CURE, incluye una capa de primario
rico en zinc en polvo y una capa de pintura
tipo SUPERDURABLE en polvo, generando
una proteccién anticorrosiva excepcional.

e Tanques bajo tierra con recubrimiento
en polvo epdxico de alta resistencia quimica.

e Tanques verticales con proteccion antico-
rrosiva de doble capa, un sistema de innova-
cién tecnoldgica que combina la protecciéon
catodica y por barrera, que provoca una
resistencia superior a la intemperie.

® (Cabinas de pintura: con diferentes esque-
mas de proteccién de alto desempefio para
semirremolques de hasta 17,000 galones y
tanques de planta de hasta 120,000
galones, con alta resistencia a la intemperie.

NIONSU

e Sistemas seguros e innovadores como:
deteccion pasiva de fugas, valvulas internas y
controles de emergencia, sistema antiblo-
queo para frenos (ABS), defensas laterales o
protecciones para ciclistas, sistema ASKU
paro de emergencia, por mencionar algunos.

® Fabricacién de recipientes esféricos para
proyectos de hidrocarburos: desde 5.000
hasta 68.000 barriles, de acuerdo a las necesi-
dades de almacenamiento.

e Fabricacién de productos NOM / ASME /
DOT-MC(33, opcional: NFPA58. Cédigo ASME
seccion VI, Division1y 2.

e Ofrecemos tanques: sobre tierra (fijos),
monticulados y soterrados.

e Fabricacion de cabezas para nuestros
tanques y para otros clientes.

e Productos fabricados bajo un sistema de
Gestién de calidad CERTIFICADO bajo la
norma ISO - 9001-2015.

e Contamos con operadores calificados
para el manejo de camiones con grua,
plataformas con grua, sencillo, full y exceso
de dimensiones y unidades piloto.

e Somos una compania de nivel interna-
cional que cuenta con toda la infraestruc-
tura para hacer llegar nuestros productos a
todos los continentes.

D

Av. Rosales 1097 - 1101 | C.P. 1826 | Remedios de Escalada
Tel.: 4241-4887 | Fax: 4249-5560 | Buenos Aires | Republica Argentina
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I LOS PLANES DE COMPANIA MEGA, YPF, TGS Y PLUSPETROL.

Un nuevo proveedor
global, en el continente

@ GASWEEK

Enumeramos las
inversiones que
duplicaran la

produccién de GLLP
en la Argentina
para el 2028.

rgentina sigue caminando para
A convertirse en un jugador global en
materia de propano y butano. En esta nota,
comentamos los tres proyectos mas impor-
tantes que estdn desarrollando y adminis-
trando las principales petroleras argentinas:
YPF, Pluspetrol TGS y Compaiia Mega.
El objetivo, cuando se suman los distintos
proyectos en etapa de desarrollo, es duplicar

la exportacion argentina de GLP en el 2028, h
a partir de la produccién que sale desde Inversiones superiores a los 3.000 millones de dolares para duplicar el volumen exportable del GLP en el 2028; Las

. . petroleras ahora buscan los clientes donde ubicar esos liquidos en terceros mercados.
Vaca Muerta podra duplicar la oferta actual.

Primero, la inversion de Mega
— £ 2 - \ Tomas Cérdoba es el CEO de la productora
f Sl T argentina Compania Mega, una de las lideres
- [ 55 e T e e - del sector. El objetivo de la empresa, que
Una energia diferente | s o ; T tiene su punto de procesamiento en la ciudad
) = de Bahia Blanca, provincia de Buenos Aires, es
que “en enero y febrero (del 2026) vamos a

SO|UCIOneS " ” | terminar una obra que nos va a permitir

ene rgét'cus " _ _ : F z;(:dduecicrzs:nlwsr otros dos.millones de tonela-

, lo que en la jerga se conoce a la
2V produccién de propano, butano y gasolinas”.
Y agregd que hay otra obra que permitird
dar un nuevo salto cuantitativo importante:
“tenemos planeado llevar a cabo otra
Escanea el QR L . _ iniciativa para incrementar esa capacidad a
y conocé como _ O P 2,5 millones de toneladas afno. Hoy estamos
' i produciendo 1,7 millones de toneladas por
ano de liquidos asociados al gas natural y
procesamos cerca de 36 millones de m3 dia”.
Q, Whatsapp: +54 911-6120-2282 @, Oficina: (02325) 44-4100 “Nosotros podemos llegar a las 3,5 millones
de toneladas por afo, un objetivo posible
para Mega’, justificé el ejecutivo.
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Planes de TGS

En el caso de TGS, la empresa transportista
de gas estd trabajando en una nueva
planta desde hace un par de afos, con una
inversién de punta a punta de u$s 2.500
millones de dodlares, y este afio piensa dar
un nuevo salto en materia de produccién
de propano y otros liquidos que salen del
gas rico de Vaca Muerta.

“Esta recuperaciéon de propano y superiores
esta dividida en tres partes, de las cuales la
primera se da en la planta de TGS en
Tratayen (Neuquén) donde se hace la extrac-
cion de “la sopa” inicial y que se analiza
sumar dos moédulos mas para llevar la
capacidad de procesamiento a 43 millones
de metros cubicos dia. La segunda etapa
trazada es la construccion de un poliducto
para llevar esa materia inicial hasta la zona
de Bahia Blanca, en donde se estaria
instalando la tercera etapa que es el fraccio-
namiento, para recuperar aproximadamen-
te 2,8 millones de toneladas, mas instalacio-
nes de almacenaje y despacho’, Claudia
Trichilo, directora de Operaciones de TGS.
En el ultimo ano, TGS avanzé con el
desarrollo de ingenieria de las distintas
etapas, para las cuales ya tiene ofertas
concretas por los equipos y tiene lanzada
una licitacién por el montaje para poder
cerrar el nimero final que le permita
ajustar la tarifa que estara ofreciendo a los
distintos interesados, que son los produc-
tores en Vaca Muerta, para subirse a este
proyecto. “Estamos trabajando para poder
tener esto en servicio, al menos en una
etapa temprana, para el 2028, y después
seguirian las sucesivas ampliaciones
porque tenemos los terrenos ya compra-
dos y estd todo pensado en un crecimiento
modular’, agregé la especialista.

Pluspetrol + YPF

Pluspetrol tiene en el bloque de La Calera uno
de sus desarrollos emblematicos en la forma-
cién Vaca Muerta, en asociacion con YPF. por
este motivo llevan adelante dos de los
mayores proyectos actualmente en marcha
de procesamiento de liquidos del gas natural.
La idea de armar plantas de separacion de
liquidos del gas rico, que en La Calera
alcanza unos 14 MMm3/d de gas rico, fuera
de especificacion, y que no pueden
inyectarse a los gasoductos sin separacion
previa, alienta la iniciativa. Incluso, sabien-
do, que la produccidn seguira creciendo.
“Para tener idea del tamafio de la oportuni-
dad que hay por delante, si se alcanzara la
capacidad de producir 100 millones de
metros cubicos de gas rico, no sélo
pensando en el gas asociado sino en lo que
aportan otras areas de transicion como La
Calera, de alli podrian salir 12 millones de
toneladas por afo de componentes
licuables, en etano, propano, butano,
gasolina que representan unos US$ 5.000
millones por afo en facturacion’, funda-
mento Sergio Cavallin, Corporate Commer-
cial Development Manager de Pluspetrol.

mosidonde
Justedinosinecesitag

PRODUCTOS DE SARTINI GAS S.R.L.

HOGAR - EFI
COMERCID
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GAS ENVASADO
DOMICILIARIO

QQDO

MICRO GARRAFA CIUNDRO  fom3
GARRAFA

HOGAR - ESTANCIAS GRANDES HOTELES - INDUSTRIAS

PLANTA FRACCIO
OFICINA | Héroes de Malvinas 4620 - Tel.: 02901-422498
info@sartinigas.com | administracion@sartinigas.com
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I DISMINUCION DE LA HUELLA DE CARBONO Y AHORRO DEL ERARIO PUBLICO.

Chaco: el transporte ptuiblico
con GLP automotor

@ggsu WEEK

Sifer Gas ya convirti4
dos buses de la

flota municipal de
Presidencia Roque
Saénz Pena.
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GLPA/DIESEL

a firma Sifer Gas, la cual tiene una exten-
L sa red de despacho de GLP para
automotor (GLPA), estd convirtiendo, por
primera vez en el pais, una flota de émnibus
urbanos en la provincia de Chaco.
Sobre un total de ocho unidades de
transporte publico, Sifer Gas, la empresa
comandada por Raul Persoglia, ya coloco
equipos de GLPA a dos unidades, que opera
y administra la municipalidad de Presiden-
cia Roque Sadenz Pefa, de esa provincia.
"Estamos muy contentos con los resultados
obtenidos hasta el momento, en el caso
nuestro como proveedores de los equipos y
del combustible, y también es un hecho
positivo para la municipalidad y los vecinos
porque se disminuye la huella del carbono y
hay un ahorro importante del erario munici-
pal’, fundamenté Persoglia.
Sifer Gas ya colocé en las dos unidades unos
tanques de 95 litros, que les permite tener
una autonomia durante dos dias de trabajo.

Los micros recorren a diario los distintos barrios; el municipio primero empezo con autos y camionetas y ahora con el transporte piiblico.

La idea es que a la brevedad se sumen las
otras seis unidades restantes, que realizan
distintos recorridos en esa localidad.

Hay que recordar que este municipio
chaqueno ya tiene toda la flota de
camionetas y vehiculos oficiales conver-
tidos a GLPA.

La conversion de los micros se realizé en
base a la experiencia de los camiones
propios que Sifer Gas posee y que ya
funcionan con un sistema dual de
combustible: diesel mas GLP. Esas unida-
des que buscan producto en Bahia Blanca,
ya tienen mas de 400.000 kildbmetros con
muy buena performance, en ahorro y baja
de la huella de carbono.

Hay que recordar que Sifer Gas es la firma
lider en la comercializacion de GLPA para
movilidad de vehiculos y camionetas en el
pais. Tiene su red de estaciones de despa-
cho en las provincias de Corrientes, Chaco,
Misiones, Formosa y en San Juan.
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TECNOLOGIAS
PARA INDUSTRIAS
EN DESARROLLO

Gonella

S.A. LITO GONELLA e HIJO IL.C.F.l.

Nuevo Tanque Semirremolque para GLP
Modelo 67 m’
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