XPANSION

- o PN

GASXREDES&GLP =663 ¢®

ANO 19-N° 113 - FEBRERO 2026 - $4.500 - BUENOS AIRES - ARGENTINA

Desregulacion y nuevo escenario

Los caminos por andar

Arranca el afio, y se consolida la desrequlacion en varios sentidos. En el gas

envasado se consolida el precio libre de compra y venta, y el canje de envases. \

En el gas por red, menos subsidios, menos requlaciones y, ahora, el ingreso de P 4
privados para importar gas. Todos signos de los nuevos tiempos, aunque laduda :

persiste: habra nuevas inversiones. m &4

El GLP continental debate en

Buenos Aires : CUNGRESD
Del 24 al 26 de marzo, la Asociacion | :

Iberoamericana de la GLP (AIGLP) realizara '

su 39° Congreso, luego de diez afios de L DE LA AI GLP
ausencia. Tecnologia, tendencias, mercado 24 A 26 * MARZO DE 2026 » HILTON BUENOS AIRES
y reglamentaciones, los ejes del evento.




TORTORIELLO
METALGAS

SERVICIOS ESPECIALES CON LOS QUE CONTAMOS:

® REHABILITACION DE TANQUES Y ESFERAS SOMETI- ® SERVICIO DE INSPECCIONES PARA ESPACIOS CONFINADOS
DOS A PRESIONES DE GAS LICUADO DEL PETROLEO. CON DRONES.
® SERVICIO DE MEDICION DE ESPESORES CON EQUIPOS

® REHABILITACION DE TANQUES DOMICILIARIOS DE
0.5m* A 7m? SOMETIDOS A PRESIONES DE GAS LICUA-
DO DEL PETROLEO, EN TALLERES PROPIOS.

® REHABILITACION DE TANQUES MOVILES PARA
TRANSPORTE DE GAS LICUADO DE PETROLEO EN

CRAWLER.
@ MEDICION DE ESPESORES POR DESCENSO CON CUERDAS.
® EMISION ACUSTICA.
® DISENOY FABRICACION DE PLANTAS DE GLP.

TALLERES PROPIOS. ® ENSAYOS NO DESTRUCTIVOS.
® VERIFICACION Y CERTIFICACION DE VALVULAS DE | © SOLDADORES CALIFICADOS.

SEGURIDAD, VALVULAS DE EXCESOS DE FLUJOY CON- | ® METALURGICA EN GENERAL.

TROL DE MANGUERAS DE GLP. ® SERVICIOS DE ARENADO Y GRANALLADO.

® PINTURA EN GENERAL.

NUESTROS CLIENTES

CERTIFICACIONES
samrand uas < L) e
CERTIFIED A ' Tomrel S.A. ‘E\
1ISO 9001 ; ) -
1ISO 39001 tgs w =Mtdani!'-:3 ‘rﬂrsl: g +pluspa1ml M;E;T:;:L

Ruta 22 km. 1215 (C.P. 8324) Cipolletti - Rio Negro
Tel./fax 0299-4781861 / 4786664 lineas rotativas - Interno 116 / Cel: 299 511-7700

dkrohling@ptortoriello.com.ar - www.tortoriello.com.ar
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TANQUES DE PLANTA
PARA GLP SOBRE SKID

COMPLETAMENTE EQUIPADOS

CAPACIDAD NOMINAL DISPONIBLE

U.S. GALONES LITROS

18,000 68,130
30,000 113,550

Los tanques de planta sobre Skid se
entregan con todo el equipo necesario para
comenzar a operar en las plantas de Gas L.P.

contacto ﬁ @ TATSA\
contacto.mexico@triarccorp.com tatsa.mx %
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y perspectivas

El 2026 arranca de una manera particular: van dos afos de la actual administracién
nacional, que profundiza y consolida las politicas de desregulacion y mejoras de la
rentabilidad de los servicios.

El sector observa con muy buenas perspectivas esas desregulaciones, que se implemen-
taron hasta el momento.

Saliendo de esa lectura y realidad, queda pendiente para saber y palpar si las desregula-
ciones traerdn mas inversiones a los sectores mencionados. La desregulaciéon genera
algunas incognitas. Por ejemplo, ?permitird un mayor consumo de gas envasado o se
sumaran nuevos usuarios a las redes de gas?

Estos son los limites que encuentra la desregulacién. Crecié la rentabilidad, en el caso
del gas por red, a partir del reconocimiento de mayores costos y actualizacién de
precios, pero no crece el volumen de usuarios. En el caso del gas envasado, alguna
desregulacidn hizo caer las erogaciones, por ejemplo, de los costos por servicio de canje

mujicaasoc@yahoo.com.ar . s o .
de envases. Mientras que el precio libre y la competencia hicieron que el precio de venta

Instagram: . debaio del lad inflacié
@ExpansionAirGas / @AmericaGLP estuviera por debajo del acumulado por inflacion.
Twitter: De a poco los sectores se van acomodando ante el nuevo escenario, que presenta

@ExpansionAirGas / @AmericaGLP1 desafios y posibles oportunidades.

Registro  Propiedad Intelectual en tramite. Se
puede reproducir la informacién con la mencion de la
fuente. Las notas de opinion reflejan el pensamiento del
autor, no asi de EXPANSION, GAS X REDES & GLP.

Enrique Octavio Mujica

SISTEMAS DE POLIETILENO CON MAXIMO RESPALDO
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' Aplicaciones industriales.
mineras y petroleras.

GRUPO

"DEMA

Av. Pte. Peron 3750 - B1754BAP San Justo - Buenos Aires Tel.: (5411) 4480-7093/95 - www.pes-sa.com.ar info@pcs-sa.com.ar
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En Italgas nos centramos en ofrecer soluciones estratégicas e innovadoras a través de investigacion e inversion constante. Por eso la
tecnologia de nuestra Planta Procesadora, asi como todo el proceso de desodorizacion asegura que el producto resultante cumpla con las
especificaciones de la industria mas estrictas y garantiza la pureza y consistencia del producto obtenido, que es quimicamente estable, no
toxico, libre de olor y no corrosivo.
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c l. d d CONTROL DE CALIDAD - ITALGAS QUALITY CONTROL

A partir de nuestro laboratorio de control de calidad, realizamos un analisis riguroso de
los productos obtenidos y de la materia prima utilizada, asegurando asi la calidad y

q u e S e ve trazabilidad de los mismos.

Contamos con tecnologia avanzada y personal altamente calificado para realizar

-
y S e p e rc I b e ensayos fisicos y quimicos de acuerdo a las especificaciones técnicas que cada producto
= requiere.

1, "
0 Casa Central: Laprida 1159 @ Planta Procesadora: Ruta Provincial 200, Km 70 Ib l gaa

Rosario - Provincia de Santa Fe - Argentina Parque Industrial Las Heras - Buenos Aires - Argentina
Tel./Fax: +54 (341) 4252514 propelente@italgas.com.ar

www.italgas.com.ar




I MARCO JURIDICO, TARIFAS E INVERSIONES, LO QUE ESTA EN JUEGO.

Un 2026, con luces y sombras

Un andlisis de la
industria, desde la

produccidn, pasando
por el transporte y la
distribucién.

a industria del gas, desde la produccién

hasta la distribucion y pasando por el
transporte, tendrd un 2026 con sus idas y sus
vueltas que construyen un perfil para las
préximas décadas.

Tarifas y marco juridico
Lo que se vio en el 2025 fue aumentos
mensuales, qué le dieron flujo de caja a las

distribuidoras y SBDs, con el fin de que el
gobierno no queria incrementar los
subsidios al servicio. Por otro lado se noté
fuertemente que la mejora en el "cargo fijo"
terminé por redundar en una mejor solven-
cia en el sector de la distribucion.

Esta mejora no implica el crecimiento de un
mayor numero de usuarios de acceso al gas
natural. A poco habrd nuevas y grandes
extensiones de redes.

Lo que se tratard es de captar nuevos
usuarios donde las redes existen, y donde
haya ayuda publica para el financiamiento
en el ingreso al servicio.

Contralor

Este 2026 arrancara con un ente regulador
Unico, tanto para el gas como para la electri-
cidad. La fusion, de los desaparecidos Enre y

~

La Distribucion esta fortalecida con mejores
tarifas; la produccion se juega por mejores precios
y se espera que la capacidad de transporte de gas
aumente, de lo contrario seguiremos importando.

en Enargas, ya tienen autoridades, qué
fueron elegidas "a dedo" por la secretaria de

ANDROWEN SRL es una empresa que nacld para dar soluciones
en los diferentes tipos de mercado de conduccion de fluidos,
Mineria, Petroleo y Telecomunicaciones, ofreciendo la
comercializacion de sistemas completos para cada demanda.

Energia, y ahora deberan esperar el visto
bueno del Parlamento. Si la reduccién de
personal y la unificacion servira para un
mejor control de ambos servicios.

ANdr®@~uen

Produccion y GNL

En materia de produccién el gas natural
mantendrd este afo su promedio de 122
/125 millones de metros cubicos diarios.
Una mayor produccién se daria si crece la
capacidad de transporte de los gasoductos,
algo que no se hizo en estos dos afios. Todo
esto hard que la importaciéon de GNL
continue. En este marco habrd que ver cémo
Argentina se inserta en el concierto de
paises proveedores globales de GNL, donde
empieza a ver una mayor cantidad de
oferentes y en los proximos afnos se visualiza
una sobreoferta de producto.

La joya de Vaca Muerta requiere inversién
permanente, pero hay nubarrones que
comenzaron en el 2024 y continuaron en el
2025, pese la promulgacion del Programa

MINERIA

L)

info@androwen.com.ar | (5411) 5434 2704 | (54911) 2694 5780
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CAMARA ARGENTINA DE AUDITORES (NUCLEA EMPRESAS ACREDITADAS POR
LA SECRETARIA DE ENERGIA PARA COMBUSTIBLES LIQUIDOS Y GASEOSOS)
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cada.com.ar

Dia a dia, garantizamos seguridad y calidad

que benefician a los usuarios argentinos.
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RIGI. Se fueron Petronas, Chevrén, Total y Shell. La inversion se
esfumo, y ahora restara saber si el capitan del equipo, YPF, servira

mantener la inversion que requiere la produccién no convencional ‘

de gas y petréleo. Habrd que ver si los precios internacionales

ayudan, porque el 2025 no nos fue favorable.

Respecto a la importacion, El Gobierno Nacional dispuso que un ‘
operador privado pase a cumplir el rol que hasta ahora sostenia

Energia Argentina S.A. (Enarsa) como comprador e intermediario de 5 OCIEDAD ANONIMA

Gas Natural Licuado (GNL), para los meses picos de invierno. La

decision apunta a modificar una pieza sensible del sistema energé-

tico, porque el GNL se usa para cubrir picos de consumo cuando la SEGUR’DAD CERT’F’CADA
oferta local y el transporte no alcanzan. v

El cambio quedd formalizado a través del Decreto de Necesidad y

Urgencia 49/2026, publicado en Boletin Oficial, y marca dos cosas:

primero, el retiro del Estado en un tema clave como es este vy,

segundo, la ineficiencia del Gobierno Nacional para concluir el

Gasoducto Perito Moreno (ex Néstor Kirchner) y asi autoabastecer-

nos con la producciéon propia de Vaca Muerta. En dos afos no pudo

ni quiso avanzar en nada, retirdndose las empresas contratada

alegando deudas por las obras ya hechas.

Con esta apertura al sector privado, el Gobierno no tendrd que

desembolsar dinero y lo hara el privado. Ese gas se debera abonar UD,TORA DE SEGUR'DAD
entre privados (Iéase Distribuidoras al comercializador), y seguro al LA ENT,DAD A TR’A DEL GLP
precio de mercado, el cual serad trasladado a la boleta final del L"DER EN LA ,NDUS

usuario residencial, comercial o industrial.

De esta forma, el Gobierno no quiere incurrir en el papeldén del afio Paseo Colon 275 Ter Piso (1063) CA.B.A. - ARGENTINA
pasado que por ahorrar en la importacion de uno o dos barcos de TELEFONOS: 549 11 51099898/.5.4.9 ﬁ 5538638

GNL, la ciudad de Mar del Plata, por ejemplo, se quedd sin gas MAILS: oscar.gambetta@tixosa.com / gabriela.poncedeleon@tixosa.com
natural, como nunca habia ocurrido en la historia argentina.

LIDER EN FABRICACION DE TUBERiAS
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Primeros y unicos en el Pais
www.italvinilsanluis.com en contar con Ia Norma NAG-140

EXPAN SI @ N & américaGLP.com
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I PRECIOS, ENTES REGULADORES Y NUEVO ENCUADRE DE NEGOCIO.

Desregulacién y después...

Un andlisis de estos
primeros anos de
politicas que apuntaron

a la desregulaciéon en
los sectores del gas por
red y en el envasado.

27 meses de la asuncion de la actual

administracion de indole “libertaria’,
queda claro que el Gobierno condujo median-
te decretos (algunos que pasan por encima
del estado de derecho) y leyes la intencion de
desregular la economia en general y de alejar
al Estado (con sus facultades) de los diferentes
sectores de la industria y del comercio.
Estd claro que se fueron cumpliendo muchas
premisas desregulatorias pre anunciadas.
Algunas tuvieron sus efectos y otras ingresa-
ron en situacion nebulosa. Por eso, es tiempo
de hacer balance en dos temas de interés de la
revista: el servicio de gas por red y el gas
envasado. En ambos sectores existen desregu-
lacién y alejamiento del sector publico como
regulador.

Gas por red

En el caso del gas por red, observamos que el
Ente Nacional Regulador del Gas (Enargas) ya
ingresé en tiempo de descuentos: en breve
tiempo se fusionara con el Ente Nacional
Regulador de la Electricidad. Al término de
menos de achicar costos en sueldos, es claro
que se notara. El tema es si habra la misma
calidad en la regulacién, porque, por ejemplo,
ese organismo absorberd dos servicios
esenciales con menor cantidad de personas.Y
solo en el gas por red, por dar ejemplo, hay
alrededor de 9 millones de usuarios.

| 8| FEBRERO 2026

Aciertos y baches en os negocios donde conviven
los formadores de precios, los grandes usuarios
(industria) y los pequeiios (hogares).

Lo que se observa es un dejar hacer a los
sectores que forman los precios. Hay un
cuidado del negocio y su rentabilidad en
determinados jugadores, pero no tienen el
mismo énfasis en los pequefios y grandes
usuarios de esos servicios. Una situacion muy
distinta a los aires que se le dieron a estos
organismos cuando se crearon en la década
del '90, donde habia una énfasis por defender
los derechos del consumidor y equilibrar las
balanzas para que exista un libre juego de
competencia, oferta y demanda.

Por ejemplo, recientemente la Gobernacion
de Santa Fe pidi6 rever el sobrecosto en el
precio del gas natural que reciben los
industriales de esa provincia, que varia entre
un 20 y un 40% mas de lo que se abona en
otras regiones, debido a que le agregan el
componente de gas importado cuando traen
producto desde Vaca Muerta. La respuesta
inmediata del Enargas fue rechazar el reclamo
Lo mismo pasa con la industria nacional que
reciben el costo del mega de electricidad a casi
el doble de lo que se abona en Estados Unidos,

Moreno 37
anning - B

por ejemplo. Mientras en la Argentina oscila
entre 78 y 82 dédlares el precio del mega, en los
Estados Unidos, con una matriz energética
similar, tiene un costo de 45 dolares. A nadie
del Enre se le ocurrié estudiar tal asimetria. .
Por esto, los Entes (o el Unico que habra a la
brevedad) estdn para observar y remediar
estas fallas y para que nadie se siente perjudi-
cado al permitir que un sector rentabilice por
encima de otros.

El gas envasado

Desde el aio pasado, a través del Decreto 446,
el sector publico se retird en la formacién y
dictado de los precios de compra y venta,
como asi también en la designacion de los
puntos de retiro del GLP a granel. El resultado
fue que los precios de venta al publico estan
por debajo de la inflacién acumulada, por
ejemplo. Otro hito a marcar: el sector del
fraccionado abona similar al precio internacio-
nal, y el precio que elabora como referencia la
Secretaria de Energia, sigue siendo punto
fundamental de consulta. A modo de sintesis,
todos fueron aprendiendo sobre la nueva
realidad y se observa una armonia ldgica.

La desregulacién, como se insiste desde el
discurso gubernamental, es que debe estar
acompanada por calidad y seguridad de los que
prestan el servicio de envasado y distribucién. Sin
embargo, eso tiene que tener un correlato con
mayor cantidad de gente y un incremento de la
capacitaciéon para entender los mecanismos del
negocio. Pero, lamentablemente, lo que se dice
desde el discurso no se ve en la practica, por
restriccion de fondos como visible justificativo.
Lo que se puede entender es que esta adminis-
tracion apuntd al retiro del estado en los
aspectos regulatorios de los distintos negocios,
en algunos casos agilizé el negocio, en otros la
inversion no llegé pese a la desregulacion, y en
otros persiste una “nebulosa” hasta que se
regule la desregulacion, valga la paradoja.

ﬁ REPRESENTART] 2
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-6161 / 3221-1259
1gsc.com.ar
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SO CILEDAD AN O M I M A

RECIPIENTES PARA GAS LICUADO
DE PETROLEO

O

DESDE 1957
LIDERANDO EL
MERCADO,
FORTALECIENDO LA
INDUSTRIA
NACIONAL

PRIORIZANDO
SIEMPRE LA CALIDAD
DE NUESTROS
PRODUCTOS Y LA
SATISFACCION DE
NUESTROS CLIENTES

FABRICA: SANCHEZ DE BUSTAMANTE 2743 8
ADMINISTRACION: BRANDONI 1743 CP2000
ROSARIO, SANTA FE. REPUBLICA ARGENTINA.
+54 9 341 463 9349 / 7742 (LINEAS ROTATIVAS)
+54 9 34] 508 3347

O

WWW.INEAR.COM.AR

ACCESORIOS DE
ELECTROFUSION
PARA PEAD

Fabricacion PE 100 NEGRO / SDR 11
-Presion Nominal de trabajo
GAS :10 bar / AGUA: 16 bar

Homologados ENARGAS NAG 140-3

VALVULAS DE BLOQUEO para cafierias de PEAD

La valvula esta diseiada, fabricada y aprobada segin Norma EN 1555-4 y
Homologados ENARGAS NAG 140-4

Los extremos estan disefiados para fusion a tope y electrofusion, lo que
convierte a la valvula en una parte integral del sistema de tuberfas sin
fugas completamente soldado.

www.maintec.com.ar

La tecnologia de union segura para tuberias
de gas, agua e industriales de HDPE
(Polietileno de Alta Densidad)

MAINTEC es importador directo de marcas europeas,
con estandares de calidad a nivel internacional.
(STOCK PERMANENTE).

ASESORAMIENTO TECNICO Y COMERCIAL

iy P
WAINIECKT,

INGENIERIA
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I EL ENARGAS OFICIALIZO SU CONSTITUCION COMO DBDS.

VCP Gas ya opera
en Carlos Paz

esde los primeros dias de enero del

2026, comenzd a operar la subdis-
tribuidoras VCP Gaslas redes de gas en
la ciudad de Carlos Paz, provincia de
Cérdoba. La nueva administracion
cuenta con la autorizacién del Ente
Nacional Regulador del Gas (Enargas),
que convalidé a la nueva licenciataria a
través de la Resolucion N° 2025-953, se
autorizd a la empresa a operar y mante-
ner la provision de gas natural por los
proximos diez afos.
VCP Gas estd integrada por la Municipa-
lidad de Villa Carlos Paz (75 % de las
acciones) y la Cooperativa San Roque
(el 25 restante). Después de largo litigio,
que comenzd en el 2012, hasta llegar a

la disolucion definitiva a partir de la
autorizacion del Enargas, la municipali-
dad rompié el acuerdo con la Coopera-
tiva Integral (COPI), con quien inici6 el
servicio en el 2004 bajo el nombre de
Carlos Paz Gas.

Desde el 2012, bajo gestion comunita-
ria, se avanzo “en la construccion de
redes domiciliarias y se hizo una
inversion de $1.800 millones de pesos
que permitié alcanzar un total de 10
barrios carlospacenses (de los cuales
hay 7 completos y 3 de forma parcial).
También se ejecutaron entre 2012 -
2020, un total de 10 mil metros con una
inversion de $6.000 millones de pesos”,
informaron desde la comuna.

Una solucion unica.

Porque mejorames nuestios prductos con investigandan,

desariollo y slta precisén tecnologica. Porgue asesorames y
excelente Contacto post-venta

Por estas razones y la suma de expenenca 2 innovackan,

estamosen condickenes ds brndar una solucsdn Onica,

www.bombadur.com.ar

Bombas y Valvulas
para Refrigeracion Industrial,
GLP y Gases Industriales

o s sty wane

NEUQUEN: INSTALARA PLANTA
EN LA CIUDAD DE MOQUEHUE.

Hidenesa va con

més GLP por red

L aempresa estatal HIDENESA comenzard
préximamente los trabajos operativos
para el desarme, traslado y posterior montaje
de la planta de GLP en Moquehue, reutilizan-
do de manera estratégica la infraestructura
que quedd disponible tras la reciente
habilitacién del gas natural en Los Miches.

El afo pasado la Gobernacién de Neuquén
otorgéd un aporte de capital de 2.198
millones de pesos a HIDENESA para
financiar la ampliacién de la red de gas
domiciliaria en Moquehue.

El proyecto contempla la instalacién de
12.000 metros lineales de caiieria de polieti-
leno. Esta extension de la red permitird que
500 nuevos usuarios accedan por primera
vez al servicio de GLP, mejorando sustan-
cialmente la calidad de vida en la zona
cordillerana y fortaleciendo el desarrollo
turistico y residencial.

"No se trata solo de mover una estructura;
es una medida estratégica que nos permite
optimizar los recursos del Estado para llevar
el servicio a mas familias. El operativo
incluye el desarme técnico en Los Miches y
el traslado inmediato a Moquehue para
iniciar el montaje’, explicé explicd el
presidente de HIDENESA, Raul Tojo.

Distrigas y
nueva oficina

D istrigas, la subdistribuidora de la
provincia de Santa Cruz, anuncié
la construccion de una sucursal propia de
atencion al cliente en Los Antiguos.

Ademas, se anuncié inversiones en el
mantenimiento de la red como asitambién
la posibilidad de nuevas extensiones.

CADEGAS

Cooperativa Argentina
de Gas Licuado Limitada

Reconquista 458 - Piso 10 (1084) - Ciudad Auténoma de Buenos Aires

Teléfono: 011-4328-4127 / Fax: 011-4326-5923

Correo Electronico: info@cadegas.coop - www.cadegas.coop
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Industria
100% brasilena

SOLUCIONES COMPLETAS
PARA LOS SEGMENTOS DE

CcOo2Y
CRIOGENIA

- Con 22 anos de historia, se
especializa en la fabricacion
de tanques criogénicos
para oxigeno y CO2, tanto
estandar como a medida.

- Lleva entregados mas de
4.000 equipos, 1000 reformados

y 500 obras realizadas en el
mercado brasileno, argentino
y sudamericano.

Mayor proveedor de tanques
criogénicos para Argentina.

Excelente servicio a clientes
de primer nivel, en diferentes
segmentos del mercado.

O +55 (11) 4894-8012

Rod. D. Pedro |, Km 94 . . W
Barrio Mato Dentro, ltatiba nitrotec@nitrotec.com.br g

San Pablo - Brasil - CEP 13.252-800

44NN
www.nitrotec.com.br !':E’:
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I MAS DE 50.000 HABITANTES BENEFICIADOS CON FONDOS PROVINCIALES.

Coérdoba aposté por més redes,
con u$s 30 millones de inversién

El desembolso
correspondi6 al periodo

del 2023 al 2025,

incluyé nuevas redes,
gasoductos de acceso y
financiamiento a nuevos
usuarios.

| Gobierno de la Provincia de Cérdoba,
E invirtid alrededor de 30 millones de
dolares en los ultimos tres afos, para benefi-
ciar a mas de 50.000 habitantes en distintas
localidades de la provincia mediterranea,
como asi también la radicacion de industrias y
mejoramiento comercial, y lograr el acceso al
servicio en establecimientos publicos como
escuelas y hospitales.
El dato surge del informe que presentd la
Subsecretaria de Infraestructura Gasifera
provincial, donde se explica que se “ejecutaron
y gestionaron obras estratégicas (en el
periodo 2023-2025) que permitieron incorpo-
rar nuevas localidades al sistema provincial de
gas, expandir redes domiciliarias y garantizar
el suministro en establecimientos educativos,
consolidando una estrategia integral de
inclusion energética.
Por ejemplo, la inversién mayor se dio en El
Programa de Redes Domiciliarias de Gas

I e :
Las obrasy proyectos fueron elaborados y ejecutados por
la Subsecretaria de Infraestructura Gasifera provincial.

Natural. En el periodo informado, la provin-
cia gestioné 69 obras y se habilitaron 28,
alcanzando a 41.328 habitantes. La inversion
comprometida ascendié a usD
17.231.665,50., lo que “continud consolidan-
dose como una herramienta central para la
masificacion del servicio”.

“A través de un esquema de financiamiento
a municipios y comunas —con devolucion
en 48 cuotas mediante la coparticipacion—,
se posibilita la ejecucién de obras domicilia-
rias de gas con mecanismos de contratacion
local’, explicd la cartera ministerial.

En el caso de los gasoductos de aproxima-
cioén, la Subsecretaria informd que en este
periodo “se gestionaron nueve obras, de las
cuales dos ya fueron habilitadas, benefician-
do a 14.009 habitantes’, que alcanzé una
inversion total de USD 2.409.973,51.

En estas obras se incluyeron la construccién
de Plantas Reguladoras de Presion, infraes-
tructura primaria y redes troncales.

Luis Ferrando y Tita Merello, Frente al Parque Industrial Santa Rosa
La Pampa - Tel.: (02954) 413107
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También se llevd adelante el “Programa
Conectar Gas Escuelas’, que mediante
subsidios a municipios y comunas, se
financian las obras internas necesarias para
conectar establecimientos educativos a la
red de gas natural. “Entre 2023 y 2025 se
gestionaron 96 obras y se habilitaron 15,
beneficiando a una comunidad educativa
de 16.574 personas’, con una inversiéon que
totalizé los USD 1.238.961,88, “especialmen-
te en zonas rurales y periurbanas con acceso
limitado a servicios energéticos”

Las nuevas redes de gas natural en localida-
des donde no habia se dieron en las diferentes
regiones. Por ejemplo, en el norte, se realiza-
ron obras en San Alberto, San Javier, Pocho,
Cruz del Eje, Minas, Ischilin, Rio Seco, Tulumba
y Sobremonte. “Se gestionaron 15 obras y se
habilitaron 3, beneficiando a 2.800 habitantes,
con una inversién de USD 2.777.785,50".

En el suroeste cordobés, las localidades
beneficiadas, = fueron “General  Roca,
Presidente Roque Sdenz Pefa, Rio Cuarto,
Judrez Celman, General San Martin, Marcos
Judrez, Unién, San Justo y Rio Segundo’,
donde se“gestionaron 15 obras y se habilita-
ron 7, beneficiando a 6.612 habitantes, con
una inversion de USD 2.809.026,50".

En el centro provincial, las localidades
beneficiadas, fueron: “Calamuchita, Capital,
Colén, Punilla y Santa Maria, donde se
presentaron 23 obras y se habilitaron 3,
alcanzando a 5.420 habitantes, con una
inversion de USD 3.718.232,00.

g




Auditora en seguridad
glconsultingsri@yahoo.com.ar

Tel.: 4116-2105
Tel/Fax: 4116-2108

Eva Peron 2746 - Lanus Este
Pcia. de Buenos Aires - Argentina
Tel.: (5411) 4 246-9459 /9423/ 8282

. Fax: (5411) 4 220-0596
www.vaspia.com informes@vaspia.com
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I BRASIL, CHILEY PARAGUAY, EN ESE ORDEN, SON LOS PRINCIPALES DESTINOS.

En el 2025 las exportaciones
de GLP crecieron un 5%

En el 2025 se comercializé
por u$s 695 millones de

délares, que representaron
alrededor de 1.634
toneladas.

Ao a ano, la mayor produccién de GLP,
A surgida del fendmeno de Vaca Muerta,
Neuquén, marca una mayor presencia de
producto argentino en distintos paises de
Sudamérica, sus principales destinos.
De acuerdo a la informacion del Instituto
Nacional de Estadisticas y Censos (Indec), la
exportacion total de Gas Licuado de
Petréleo (GLP), en sus diferentes nomencla-
turas, alcanzo una exportacién en el 2025
por 695 millones de ddlares que represen-
tan un total de 1.634 mil toneladas (TN). Esto
marca un crecimiento del 5% respecto al
total exportado en el 2024.
Segun el Indec, en el 2025 la exportacion
bajo la nomenclatura “GLP" alcanzé los 80,4
millones de dolares, por una cantidad de
216,3 mil TN. Mientras que en la nomencla-

tura “Propano Licuado sin Crudo’, fue por
un monto de 294,8 millones de ddlares y
que representaron por 675,8 mil TN.
Mientras que bajo el articulo “Butano
Licuado” se exportdé por 742,5 mil TN,
alcanzando los 335,2 millones de ddlares.
Cuando se totalizan las exportaciones en
el 2025, entre las tres categorias, se obser-
va un incremento de un 5% respecto al
2024, cuando se totalizan 1.451 mil TN,
por un valor de 660,8 millones de doélares.
El grueso de las exportaciones se dividié
entre tres paises de Sudamérica: Brasil,
Chile y Paraguay. Y en ese orden te
compra.

Perspectivas
Durante el 8° Congreso del GLP, realizado en

FESTUS

PROVEEDORES DE EQUIPOS Y ACCESORIOS PARA
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URUGUAY Y PARAGUAY

FESTUS S.A.
EN URUGUAY

RINCON 602, 6° PISO - MONTEVIDEO, URUGUAY

TEL. +598 291 48534
EN ARGENTINA

CONDE 1067, 1°PISO - BUENOS AIRES (CABA), ARGENTINA
TEL. +54 9113953 1717 / +54 9 11 3435-5212

INFO@FESTUSCONOSUR.COM

LA INDUSTRIA DE GLP PARA ARGENTINA,
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noviembre pasado, en Buenos Aires, Diego
Freire, Jefe de Liquidos de TGS, dio indicios
de que el pais dentro de 4 a 5 afios estaria
produciendo entre unas 9y 11 millones de
toneladas anuales de GLP, a partir de la
enumeracién de los proyectos de
inversion y produccién tanto de los que ya
estan en marcha, como los que estan en
carpeta y lo que estdn en proceso de

o

Ao aiio el crecimiento de las exportaciones se da. Entre cuatro y cinco aios Argentina producira entre 9 y 11 millones de toneladas de GLP. Un proveedor
regional sigue creciendo.

aprobacién. Y en este conjunto de proyec-
tos, que englobd Freire, estan los de la
propia TGS como asi también de las otras
principales operadoras del mercado,
como ser: Mega, YPF o PAE.

De esta forma, el salto exportador es
inevitable y Argentina buscara colocar esa
mayor demanda en diferentes mercados.
El dato alentador que se conocié a princi-

pios del afo, es que Argentina se convirtio
en el principal proveedor de GLP de
Brasil, por encima de los Estados Unidos
cuyos envios en el 2025 fueron un 18%
menor a los del 2024.

La produccion estd en marcha y se
fortalece. Ahora habrd que agarrar la
valija del vendedor y salir a buscar
nuevos y mas clientes.

ouio-qucm

Nueva linea de productos para el mercado del GLP

<

MARSHALLEXCELSIOR

innovation made simple

Reguladores de presion para GLP

MEGR-1622-DFF

Equipos para Tanques

T

MEGB01 10 doble ckeck

MEGR-1622H

Controles de Nivel
para Tanques

MES-FG2284-001U

Acoples para
Mangueras

ME8615-8

Valvulas de Alivio

MEVS-75FIR

Pinzas de Carga

www.autoquem.com.ar Te 54-11-4717-0123 - info@autoquem.com.ar
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I UNA NUEVA HERRAMIENTA DE “DIFERENCIAL DE MARCAY CALIDAD".

YPF Gas y la audaz iniciativa
de llevar el cilindro de PVC

a los hogares

Lanzé un proyecto piloto
en el AMBA con 5.000
envases, a través de cinco
distribuidores oficiales.

YPF Gas arrancd con estos envases, primero, en el segmento para autoelevadores industriales. Con esa
experiencia va por el segmento hogareiio, con los cilindros provistos por Ragasco - Barack Mercosul.

F PF Gas lleva adelante desde fines de
febrero una de las apuestas mas
audaces en el negocio del gas envasado:
puso en marcha un plan piloto que
contempla la distribucién de 5.000 garra-
Eotamoe donde wsted woe wecesita fas de material compuesto y PVC para el
publico domiciliario, a la cual la llaman la

Somos una empresa argentina, comprometida ' = “Garrafa Liviana” en modo marketing.
con las nuevas caracteristicas que adopta La prueba piloto, que se lleva adelante con
el consumo de GLP en el pais. sélo cinco distribuidoras oficiales, se da,

GAS ENVASADO GAS A GRANEL > -. " por el momento, en Area Metropolitana de

Buenos Aires (AMBA), y lo que se observa

J

oo 79 NILIJUID

es una nueva herramienta de “diferencial
de marca y calidad”, que supo construir la
petrolera publica en los ultimos afos, a

través de una aguerrida politica comuni-
cacional y de marketing.

“Estamos muy contentos por la repercu-
— sién entre el publico usuario como asi
Visitenos: www.gas10.com.ar también en la prensa y la viralizacién en
; redes que causé el lanzamiento’, dijo Juan

| 16| FEBRERO 2026



Giménez, director de YPF Gas en didlogo
con Revista Expansion, y agregd que
“veremos, con los resultados finales de
este plan piloto, como continuaremos.
Por el momento, muy satisfechos”.
Ademas, de la voz oficial, Revista Expan-
sién consulté con algunos de los distri-
buidores seleccionados, y sefalaron que
la aceptacion ha sido muy positiva. Y que
el cupo cuando se ingrese en temporada
alta serd rdpidamente completado.

La buena recepcién del Programa “Garra-
fa Liviana” hizo que le llegaran a los
directivos de YPF Gas los mensajes de
llevar la propuestas a distintas capitales
provinciales. “Es algo que tenemos en
estudio”, precisé Giménez.

A través de un comunicado oficial de YPF
Gas, se precis6 que “Garrafa Liviana
promete cambiar la dindmica de consu-
mo en millones de hogares”, lo cual
indica que habrd iniciativa para rato.
Ademas, fundamentdé la iniciativa al
sostener que los usuarios finales “adop-
taran” los cilindros en base “a tres pilares
que van a ser valorados en el uso diario
por ergonomia, seguridad y sustentabili-
dad”. Vale recordar que los cilindros de
material compuesto y PVC son un 65%
mas livianos que los de acero tradicional
y son traslucidos.

El lanzamiento de la “Garrafa liviana” no
es un hecho aislado, sino la evoluciéon de
una estrategia que comenzé en 2021,
cuando YPF Gas puso en el mercado el
primer envase liviano de uso industrial,
disefado especificamente para autoele-
vadores, en asociacion con la firma
Toyota. Los resultados positivos en ese
segmento técnico permitieron que la
empresa decidiera trasladar la tecnolo-
gia al consumo masivo.

Los envases fueron provistos por la firma
Ragasco, de origen europeo y hoy bajo la
orbita de un fondo de inversién estadou-
nidense. La entrega de los cilindros
corrié por cuenta de la empresa Barack
Mercosul, provincia de
Buenos Aires, Argentina, y que provee a
toda Sudamérica desde su planta de la
ciudad de Hurlingham.

ubicada en

La iniciativa y su contexto regional
Con la iniciativa de “Garrafa Liviana de
YPF gas, la Argentina ingreso al pelotén

Para Juan Giménez, de YPF Gas, la iniciativa colmé
todas las expectativas previas al lanzamiento de

“Garrafa Liviana”.

Software e

de G

la distribuci

con tc

v Gas Licuado
n,

de paises que comercializacion butano
en cilindros de PVCy material compues-
to en el segmento hogarefio, y que son:
Chile, Paraguay, Venezuela, Uruguay y
Colombia.

En algunos paises, como es el caso del
Paraguay, lo apuntaron para un publico
ABC 1, el cual estd dispuesto a abonar la
recarga del gas a un precio mayor en un
envase mas amigable y ecolégico. Mien-
tras que en Chile fue todo lo contrario.
Las instalaron entre los consumidores
de sectores populares donde la compe-
tencia es mayor entre los tres principa-
les proveedores. En Uruguay la incorpo-
raciéon al mercado fue por diferencia-
cién y todo indica que ird hacia la
masificacion total, principalmente de la
empresa Megal.

S€El

junto

incluyendo

ndre
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EE.UU Y DISTINTOS PAISES DE SUDAMERICA CONSOLIDAN SU COMERCIO EXTERIOR.

TATSA crece en exportaciones en el 2026

as buenas ventas de TATSA a diferen-

tes mercados internacionales
marcara un muy buen 2026 en materia de
exportaciones.
Desde TATSA explicaron que las buenas
exportaciones se dan por "nuestra
experiencia, en la producciéon y en el
manejo de los envios de las unidades de
grandes dimensiones. Nos especializamos
en producir y exportar altas cantidades de
tanques de almacenamiento hasta
120.000 galones y en los casos de los
semirremolques de hasta 16.000 galones.
Los colocamos en el pais que se requiera,
con todos los documentos y normas que
se cumplen en la zona en donde estaran
instalados', comentaron desde la firma.
En materia de exportacién, hay una muy
buena demanda desde paises sudameri-
canos, los cuales compraron, principal-
mente, cisternas para transporte de
producto, por mas de 16.000 galones de
capacidad de transporte.
La buena performance exportadora de
TATSA, hara que el 2026 termine con un
crecimiento superior al 10%, respecto al
ano anterior, en sus ventas a terceros

TATSA desde México consolida el envio de tanques almacenajes y cisternas para los distintos

continentes.

mercados, sefalaron desde la empresa
fundada en 1955.

En este sentido, desde la empresa destaca-
ron "la capacidad en la manufactura de los
Semirremolques, a partir de la roladora y
prensas de alta capacidad; la fabricacion de
cabezas in house; la soldadura especializa-
da; el horno de relevado de esfuerzos. Y la
inspeccioén final por personal calificado en
el drea de calidad. Ademas de las cabinas
de pintura con recubrimientos especializa-
dos para zonas de alta corrosion".

Cabe recordar que todos los tanques que
estdn diseminados tanto en el continente

americano como en paises de Africa,
Asia y Medio Oriente, salen desde la
planta ubicada en la localidad de
Huehuetoca, Estado de México.

Como informamos en su momento, los
procesos de innovacion en TATSA estan
a la orden del dia, siendo los siguien-
tes: “los desarrollos de nuevas tecnolo-
gias de abastecimiento como en
tanques tipo API; en la innovacién en
nuevas tecnologias de acabado (pintu-
ra); y nuevos productos para la indus-
tria del transporte”, precisaron desde la
Gerencia General.

EN ABRIL ANCAP Y LAS PRINCIPALES ENVASADORAS INSTALAN LOS ACOPLES EN TANQUES FIJOS Y MOVILES.

Uruguay adopta los acoples secos
de Elaflex para el trasvase

| Uruguay se apresta, a partir del mes

de abril, a un cambio importante en
el trasvase de producto entre camio-
nes, plantas envasadoras y esferas de
almacenamiento.
La firma argentina Elaflex, represen-
tante para toda América latina de
Mann Tek, le proveyé a la petrolera
publica Ancap, y a las envasadoras y
distribuidoras Riogas, Acodike, Gasur
y Ducsa los acoples rdpidos y en seco
(como utilizan los autos dela Férmula 1
en la carga de combustible), para el
trasvase de GLP desde tanques a
camiones graneleros, y viceversa.

| 18 FEBRERO 2026

Los primeros acoples llegaron a princi-
pios de afio y se terminaron de comple-
mentar para el mes de abril y asi hacer la
transformacion en el almacenamiento
tras base y distribucion de producto.

Desde Elaflex explicaron que a la
brevedad se estara sumando Paraguay,
mientras que en México viene muy
avanzada la incorporaciéon tanto en
plantas como en camiones cisternas.
Elaflex es una empresa especializada
en equipos y conexiones "seguras"
para la transferencia de productos
peligrosos y fluidos especiales. Desde
el 2008 opera en el mercado latinoa-

mericano, con oficinas en Buenos Aires
y San Pablo (Brasil), pero desde 1923
viene fabricando su catidlogo de
productos, dirigidos al sector del
petréleo, del GLP y la petroquimica.




COGAS S.A.
Co GAS Fabrica y Rehabilitadora de Envases

ol . para Gases Licuados de Petréleo
Experiencia y Calidad y otros de Baja Presion

Envases Domiciliarios: Microgarrafas de 0,75, 2 y 3 kilos; Garrafas de 5, 10, 13 y 15 kilos y Cilindros de 45 kilos.
Envases Automotrices y Montacarga: Cilindros de 15 kilos para montacarga y Tanques fijos para montacarga y
automotriz (diferentes capacidades).

Otros: Envases para Gases Refrigerantes, Amoniaco, Mercaptano y otros de Baja presion.

Tapones de seguridad para las valvulas de 10, 15 y 45 kilos.

Avda. Jorge Newbery 269 - CP 2252 - Galvez - Prov. Santa Fe ARGENTINA
Tel./Fax (54-3404) 482665 / 482937
E-mail: cogas@cogas.com.ar - Web Site: www.cogas.com.ar

Taller de rehabilitacion de garrafones y zeppeling
para gas licuado de propano

Un taller modelo

Desde Almafuerte... y en todo el centro del pais...
alta calidad de reparado y a menor costo.

El taller de UcoopGas es la opcién mas conveniente
en el mercado tanto para privados
como para cooperativas.

/ Retiro de valvulas / Limpieza interior / Despresurizado e
inertizado / Prueba hidraulica / Control de roscas con
calibre pasa no pasa / Granallado con granalla esférica
S$330 / Control visual exterior / Control de cuplas

/ Medicion de espesores de chapa por ultrasonido

f Pintura exterior en polvo termo contraible, poliéster,
elaborada con materia prima importada, horneada,
color blanco de alto brillo, alta resistencia a la
intemperie / Instalacién de vélvulas de seguridad
nuevas con certificacion UL / Reinstalacion de vélvulas
de carga, de servicio, check look y niveles magnéticos
reacondicionados en talleres competentes. Colocacion
de valvulas y niveles nuevos a pedido, con

costo adicional /f Toma de espesores de pintura por
ultrasonido [ Prueba de fugas a 7 kg/cmz2

[ Habilitacién por empresa auditora.

JCOOP

(€l mejor gas?... UcoopGas GAS

Cooperativa de Cooperativas de Gas

y Servicios Publicos y Vivienda Cérdoba Ltda.
Ruta 6 Km. 0,600 . Almafuerte . Cdrdoba
03571- 501011 . ventas@ucoopgas..com.ar
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A CODIGAS

CAMARA DE OPERADORES Y DISTRIBUIDORES DE GAS LICUADO

I NUEVAS EXPECTATIVAS TRAS LA REUNION CON LA SECRETARIA DE ENERGIA DE LA NACION.

“Necesitamos nuevas
desregulaciones necesarias”

“Necesitamos que se contintie el camino de las desregulaciones necesarias, con el fin de no terminar en la quiebra. Combatir la dandestinidad y un nuevo convenio laboral,

es lo necesario”, afirmo Azar.

Es necesario buscar
solucién a la
clandestinidad y
reformular un nuevo

convenio laboral que
se adecue a nuestro
perfil comercial.

| 20| FEBRERO 2026

1Y Arrancamos el 2026 y la distribucién de
gas envasado, como uno de los ejes
centrales de la industria del GLP, requiere
que se continule el camino de las desregu-
laciones necesarias, con el fin de no termi-
nar en la quiebra", afirmé el presidente de
la Codigas, Alejandro Azar.
El contexto de estas palabras es que la
Camara trabajara este afo en encontrar
soluciones para la cuestiéon de la
"clandestinidad" y bregar por un nuevo
convenio laboral que se adecue al perfil
comercial que tiene la Distribucion.
En este sentido, el presidente de la
Codigas recordd que dias pasados se
reunié con la Secretaria de Energia de la
Nacién, Maria Tettamanti, y su equipo
mas cercano, de donde se llevé un fuerte
compromiso en trabajar sobre la cuestion
de la clandestinidad.
Respecto a la reunién, Azar resalté "la

muy buena recepcién a nuestras peticio-
nes y propuestas que llevamos", y precisé
que “confirmamos el trabajo conjunto con
la Autoridad de Aplicacion’, para "dar con
la solucién que termine con un problema
de décadas".

En cuanto a este serio problema, Azar
sefalé que “nosotros entendemos que el
canal clandestino no solo hay que comba-
tirlo sino también castigar aquellos que lo
alimentan con producto”.

En este sentido, el dirigente recordé que
la Secretaria de Energia comenzara a
trabajar en una “readecuacion” de la
Resolucién N° 800, para facilitar el ingreso
como operador legal al sistema. Esta
modificacién tiene como destinario a
todos aquellos comercializadores con
vehiculo mediano propio, pero estan
fuera de la legalidad. También, la Secreta-
ria quiere avanzar en la implementacién



del “sistema de guarda” para este
segmento informal y clandestino, que
hoy esta operando sin ningun tipo te
marco juridico.

"Y como siempre decimos esa ilegalidad
va en contra de nuestra inversion, de la
formalidad del trabajo, porque genera
una competencia desleal que descapitali-
za la distribucién y provoca que dia a dia
desaparezcan los actores del negocio",
fundamento Azar.

Nuevo convenio

Por otra parte, Azar precis6 que es
necesario encontrar un nuevo convenio
laboral disruptivo y moderno al vigente
que enmarca a todo el sector de la distri-
bucion formal.

"Nosotros siempre lo decimos, la Distribu-
cion estd mds cerca de una actividad
comercial que de la produccion de petré-
leoy gas, en medio de la estepa patagoni-
ca. Nuestros trabajadores operan en las
grandes ciudades", explicé y aseveré que
"al ser prestatarios de su servicio necesi-
tamos un sueldo armado de acuerdo a la
productividad de cada camién que sale a
repartir en cilindros".

Desde Codigas se sostiene que “hay un
precio relativamente planchado, pero los
costos siguen creciendo. Y uno de esos
costos, es el laboral. Es necesario cambiar

S SUPLEMENTO CODIGAS

Un nuevo encuadre laboral sera vital para dar dinamismo al sector y mejor el peso que tiene este item dentro

de la economia de las empresas.

para mantener las fuentes de trabajo, con
un nuevo convenio laboral que sea
disruptivo respecto al actual, pero
también moderno".

Por eso “queremos hablar con el Gobierno

y con los gremios, porque entendemos
que tanto la clandestinidad cémo un
convenio laboral que ya no podemos
sostener, atenta contra el trabajo y su
formalidad", concluyé Azar.

Y CODIGAS

CAMARA DE OPERADORES Y DISTRIBUIDORES DE GAS LICUADO

Cerrito 1070, Piso 2°, Oficina 52, (1010) - Ciudad Auténoma de Buenos Aires
TE. 4811-4000 | administracion@codigas.org.ar
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I TERMINAL PORTUARIA BUENAVENTURA

‘Terminal colombiana busca proveedores locales

| 8° Congreso el GLP sumo repercusio-
E nes comerciales de distintas indoles.
Con presencias internacionales del
Uruguay, Paraguay, Brasil y Colombia.
Respecto a este ultimo pais, fue notoria
la visita de Eddy Reynas, gerente general
de Combustibles del Mar, quién vino a
buscar aliados para ser proveedor de la
Terminal Portuaria Buenaventura " para
recepcionar GLP, en el norte de Colom-
bia y sobre la costa del Océano Pacifico.

"Pido con muy buena impresién sobre el
nivel de proveedores y consultores que
hay en el tema del gas y el petrdleo. Me
llevé muchos contactos y hay profundas
conversaciones con proveedores argen-
tinos y del Brasil, precisé Reynas en
didlogo con la revista Expansion.
Reynas esta llevando adelante este
proyecto que reune a un pufado de
pequenos envasadores y distribuidores
pequenos colombianos, para importar

glp de distintos puntos del continente y
hacer frente al desabastecimiento por
parte de la produccién colombiana en
el proximo lustro.

"Mantenemos didlogos aqui con
fabricantes de tanques, con producto-
res de GLP, entendemos que necesita-
mos asistencia durante la construccion
de la terminal, como asi también
proveedores para cuando estén marcha
el proyecto’, sefalé el empresario.

L)

I EL DESARROLLO DE CITY GAS

Expendedora de garrafa, genera interés

a exposicion del desarrollo y puesta
L en marcha de la primera expendedora
automdtica de garrafas en Argentina,
durante el 8° Congreso del GLP, género
un revuelo entre los operadores que se
encontraban presentes.
La exposicién estuvo a cargo de facun-
do azar, de la distribuidora City Gas,
quien explicé cémo se fue construyen-
do e implementando la expendedora
que funciona en las puertas del depdsi-
to que tiene en la ciudad de José C. Paz,

provincia de Buenos Aires.

Qué bueno que pudo saber revista Expan-
sién, es que hay interés en colocar el produc-
to en los paises del Cono Sur, como Uruguay
y Chile, como asi también el interés que
despertd en el visitante de Colombia.
Fases vendedoras es un canal mas
donde las empresas pueden seguir
comercializando de manera ininterrum-
pida, pintando servicio al cliente y
generando fidelizacién con una solucidn

de estas caracteristicas.

El desarrollo tecnoldgico de la familia Azar,
causo buena impresion y se potencia su
demanda.
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EL ARGENTINO CRISTIAN

MARTINEZ PARTE DE LA INICIATIVA. G Oﬂeﬂa cn

la ctudad austral

Envasadora
paragu aya n la ciudad mas austral del continente, Ushuaia, Tierra del Fuego, la

firma Gonella abastece de calderas a las nuevas locomotoras del

tren que recorre los bosques fueguinos. Hoy es un paseo turistico.

] Hasta 1950, lo recorrieron los reclusos de la prisién fueguina para
omenzo6 a operar en la ciudad de

Asuncién, Paraguay, la nueva

fraccionadora y distribuidora: Das Gas.
La empresa, que actuara en un mercado y en este ejemplo: calderas industriales para distintos usos.

juntar lefia para la incipiente ciudad. Hay que mencionar que Gonella
tiene tres lineas de produccion: equipos petroleros, equipos para el GLP

hiper competitivo, tiene como principa-
les socios a ex directivos de empresas
paraguayas y a Cristian Martinez,
empresario argentino que tiene
diferentes actividades en el pais vecino.
La empresa abastecerd en cilindros de
10, 15y 45 kilos y también comercializa-
rd propano a granel. Desde esta redac-
cién auguramos las mejores éxitos para
este emprendimiento.

UNTONSUD)

VALVULAS Y ACCESORIOS
DE INSTALACIONES
PARA GASES

W
W
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Av. Rosales 1097 - 1101 | C.P. 1826 | Remedios de Escalada
Tel.: 4241-4887 | Fax: 4249-5560 | Buenos Aires | Republica Argentina
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I LAS EMPRESAS ANTE UN DEMANDA DORMIDAY COSTOS EN ALZA.

Un 2026 que trae el desatio
de la rentabilidad

-'!ih\Him T

Hacemos un andlisis,

rentabilidad, consumo -
y perspectiva.

e g |

La perspectiva para el mercado argentino es si mantiene los mismos niveles de venta del afo pasado y logra
mejorar la rentabilidad.

L a perspectiva para el mercado argentino
es si mantiene los mismos niveles
de venta del afio pasado y logra mejorar la
rentabilidad. ElI perfil del consumidor,
salvo si hace mucho frio, serd mucho mas
cauto que en anos anteriores por una
cuestién de bolsillo.

El mercado en el 2025 consumié un poco
menos 700 mil toneladas en butano
envasado. Y por este volumen ronda lo
comercializacidon para el 2026. Mientras
que se espera que en propano se supere el
lumbral de las 400 mil toneladas.

Entonces ante un nuevo afo y sabiendo

la principal caracteristica del que pasé:
salarios que no consiguen remontar la
caida de su capacidad de compra de afos
anteriores, entonces habra que mejorar o
encontrar una buena rentabilidad via
precio.

La concordancia en pisos minimos de
venta, siempre es dificil porque la compe-
tencia existe, para bien de los clientes,
pero no para la rentabilidad de la empresa.
Desde el ultimo cuatrimestre del afo
anterior, los precios de venta a puerta de
deposito estan entre un 20 y 30% de un
precio que guarda légica.

En este sentido, vale traer de la memoria lo
que se escribio, en diciembre pasado, en el
portal americaglp.com, que decia lo
siguiente: “algunos operadores del merca-
do hablan que el negocio del GLP envasa-
do o a granel, se puso en "modo comple-
jo". Por ejemplo, la comercializacién de gas
envasado estd siendo atravesada por
situaciones poco favorables: a la baja de la

Una energia diferente

L)

Soluciones
energéticas
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demanda, se le suma que los precios de
venta estdn un 20% por debajo de lo
acumulado por la inflacién en el dltimo
ano. Y, a su vez, entre el mes de julioy
diciembre, el precio de paridad de expor-
tacion del butano aumenté un 20%. No
hace falta ser un experto en economia
para darse cuenta que este proceso le da
un golpe certero a la rentabilidad del
negocio. A este se le suma otros costos,
por ejemplo, el de la logistica, donde uno
de los principales costos, el combustible
o gasoil, en los ultimos seis meses
aumenté en casi un 600%".

Tres meses después la situacién no
cambio y a futuro veremos una situacion
macroeconémica que se deberd tener
en cuenta para la economia de las
empresas: el valor del délar se manten-
dra, sin embargo, el ritmo inflacionario
serd mayor respecto a la paridad del
peso contra el billete verde. Entonces
algunos costos estardan quietos, pero
otros no escaparan a la légica de la
inflacion y ahi habra que ver cémo se
resuelve en el precio de venta final y en
la reduccion de costos.

En este sentido, respecto a la rentabili-
dad a partir de mejoras de costo en
logistica, por ejemplo, hay casos que
sirven como faro, como es el caso de
Lipigas, una de las principales envasa-
doras y distribuidoras de Chile, que
tiene 1.300 camionetas para distribu-
cion directa y que en el término de
cuatro afos cada una de ellas pasé de
distribuir 4 toneladas (TN) al afio a 8 TN.
{Milagro? No, inteligencia artificial y
software que le permitié dar semejante
salto. Ese ahorro logistica es rentabili-
dad, es ganancia.

Y lo que se espera para este 2026, es que
la sugerencia del precio de venta final
siga funcionando como hasta ahora.
También, el libre precio de compra y
venta entre los productores y las fraccio-
nadoras. Aunque todos compran produc-
to de acuerdo al precio de paridad de
exportaciéon que elabora la Secretaria de
Energia, que se ajustaron a los valores
internacionales.

Los valores en general que pacta para la
compra de la tonelada, son similares a los
de paridad de exportacion. Sélo hay
excepciones de precios mas bajos en
algunas productoras que no tienen como
principal negocio el GLP, como tampoco
capacidad de almacenamiento. Estas son
las menos y estan bien alejadas de los
principales centros de consumo.

GAS ENVASADO
DOMICILIARIO

@@DO@OF—]( )

PRODUCTOS DE SARTINI GAS S.R.L.

HOGAR  HOGAR -
COMERCID

HOTELES -

MICRO GARRAFA CIUNDRO  fom3

GARRAFA

| Héroes de Malvinas 4790 - Tel.: 02901-422666
A | Héroes de Malvinas 4620 - Tel.: 02901-422498
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I HABLAMOS CON FABRICIO DUARTE, DIRECTOR EJECUTIVO DE LA AIGLP.

“Argentina se puso interesante”

Fl dirigente analiz6 como

se ve a la argentina desde

el exterior y el potencial
que tiene la industria del

GLP

L)
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Duarte destaco la cantidad de publico que
asistira, el acompaiamiento de empresas
proveedoras y el nivel de ponencias, en el
Congreso que volvera a la Ciudad de Buenos
Aires, Argentina, entre el 24 y el 26 de
marzo.

IT Argentina se puso
arranca la conversacién Fabricio Duarte,
Director Ejecutivo de la Asociacion
Iberoamericana de GLP (AIGLP), con
revista Expansion.
Estamos a las puertas del 39° Congreso de
la AIGLP, que se realizard entre el 24y el 26
de Marzo préximo, en Buenos Aires. Viene

interesante”, asi

una nueva edicion en tierra argentina
después de diez afos de ausencia. Y
hablar de esta nueva edicién, es hablar del
presente hidrocarburifero, en general, y
del GLP en particular.

Respecto al presente de Argentina, Duarte
explica de que “hay mucho interés” de las
diferentes empresas por tener el conoci-
miento exacto de todo lo que tiene que ver
con el GLP que sale de Vaca Muerta.
“Existen muchos compradores que quieren
tener conocimiento de primera mano.
Nosotros, desde la Asociacidn, observamos
que hay paises como Chile o Brasil que
muestran ese interés por el GLP argentino a
través de las compras que realizan", dice.

También hay mucha expectativa e interés
por el “proceso de desregulacién en
materia de comercializacion de GLP que
experimenta el sector. Todo esto abre
expectativas, tanto para los que son
compradores como aquellos que pueden
ser proveedores de toda la industria",
explica Duarte.

Viajero de todo el continente, llevando la
ayuday la experiencia para colaborar con
el negocio en los distintos paises, Duarte
tiene el termdémetro de lo que va
sucediendo a lo largo y ancho de suelo
americano. “Hoy el sector vive un buen
citar la
perspectiva de Colombia,
propano estd suplantando la falta de gas
natural; o en el Brasil que se estudia la
posibilidad de aplicacién del GLP en
otros sectores que estén por afuera del
envasado en

momento. Podemos buena

donde el

un cilindro”, enumera
Duarte. Y, también, comenta que hay
paises que tienen poco consumo per
céapita, y obedece a diferentes factores en
los cuales se puede trabajar para incre-
mentar el consumo. ayuda y la experien-
cia para colaborar con el negocio en los
distintos paises, Duarte tiene el termé-
metro de lo que va sucediendo a lo largo
y ancho de suelo americano. “Hoy el
sector vive un buen momento. Podemos
citar la buena perspectiva de Colombia,
donde el propano estd suplantando la
falta de gas natural; o en el Brasil que se
estudia la posibilidad de aplicacion del
GLP en otros sectores que estén por
afuera del envasado en un cilindro”,
enumera Duarte. Y, también, comenta
que hay paises que tienen poco consumo
per capita, y obedece a diferentes facto-
res en los cuales se puede trabajar para
incrementar el consumo.

Respecto al 39° Congreso, sefiala que
“realmente cubrié ampliamente las
perspectivas. Hay mas de 60 expositores,
cudl demuestra el potencial de Argenti-
na, y también muy buen nivel de partici-
pantes, con delegaciones muy robustas

de paises cercanos”.
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