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Los saltos de producción
en gas natural y GLP

La autogeneracion
eléctrica solar ya
dice presente en las
fraccionadoras de GLP.
Tomó la posta LiderEnergy
y sigue Miscoopgas

Ante una nueva temporada, la demanda interna se mantiene estable. Por el otro lado, la producción bate records mes 
a mes. Mientras que la distribución (redes de gas y envasado), mejoraron su rentabilidad y ofrecen servicio.

Temporada alta: ante la demanda
más producción y servicio



METALGAS

CERTIFICACIONES

SERVICIOS ESPECIALES CON LOS QUE CONTAMOS:

REHABILITACIÓN DE TANQUES Y ESFERAS SOMETI-
DOS A PRESIONES DE GAS LICUADO DEL PETRÓLEO.

REHABILITACIÓN DE TANQUES DOMICILIARIOS DE 
0.5m³ A 7m³ SOMETIDOS A PRESIONES DE GAS LICUA-
DO DEL PETRÓLEO, EN TALLERES PROPIOS.

REHABILITACIÓN DE TANQUES MÓVILES PARA 
TRANSPORTE DE GAS LICUADO DE PETRÓLEO EN 
TALLERES PROPIOS.

VERIFICACIÓN Y CERTIFICACIÓN DE VÁLVULAS DE 
SEGURIDAD, VÁLVULAS DE EXCESOS DE FLUJO Y CON-
TROL DE MANGUERAS DE GLP.

SERVICIO DE INSPECCIONES PARA ESPACIOS CONFINADOS 
CON DRONES.

SERVICIO DE MEDICIÓN DE ESPESORES CON EQUIPOS 
CRAWLER.

MEDICIÓN DE ESPESORES POR DESCENSO CON CUERDAS. 

EMISIÓN ACÚSTICA.

DISEÑO Y FABRICACIÓN DE PLANTAS DE GLP.

ENSAYOS NO DESTRUCTIVOS.

SOLDADORES CALIFICADOS.

METALÚRGICA EN GENERAL.

SERVICIOS DE ARENADO Y GRANALLADO.

PINTURA EN GENERAL.

Ruta 22 km. 1215 (C.P. 8324) Cipolletti - Río Negro 

Tel./fax 0299-4781861 / 4786664 líneas rotativas - Interno 116 / Cel: 299 511-7700
dkrohling@ptortoriello.com.ar - www.tortoriello.com.ar

NUESTROS CLIENTES

 

 

 
C E R T I F I E D 
I S O 9 0 0 1 
I S O 3 9 0 0 1 





GASXREDES&GLP

EDITORIAL

|4| JUNIO 2026
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CONSUMO

UN ESTUDIO REALIZADO POR EL ENARGAS.

Cocción, qué conviene: gas o electricidad
El Gas Natural (GN)
una solución eficiente y
ecológico

destinados a brindar un mismo
servicio(cocción, calentamiento de agua,
calefacción, etc.) que usan electricidad,
GN u otro insumo energético para ope−
rar2 como gas licuado de petróleo o gas
en garrafas (GLP), kerosene, etc.
Actualmente, las eficiencias usadas en
sistemas de Etiquetado de Eficiencia
Energética sólo toman en cuenta el con−
sumo de gas o electricidad del artefacto,
sin involucrar todas las pérdidas de ener−
gía en la producción, transformación,

El sistema energético argentino es
fuertemente dependiente del Gas

Natural (GN), que constituye cerca del
53% de la matriz energética primaria.
El petróleo y el GN contabilizan el 84%
de la energía que se produce y se consu−
me. Además, aproximadamente el 60%
de la electricidad es generada en centra−
les térmicas que, en gran medida, utilizan
GN como combustible.
Tanto para el GN como para la electrici−
dad, hay varias categorías de usuarios
residenciales que no pagan la misma tari−
fa. Además, en ambos servicios hay sub−
sidios sociales diferentes que varían
entre las distintas regiones de Argentina.
Sin embargo, es posible estimar una tari−
fa promedio de gas y electricidad en cada
región del país. En e l caso de los usua−
rios residenciales de GBA y CABA, el
costo de la misma unidad de energía en
forma de electricidad es aproximadamen−
te 3,5 veces más caro que la de GN. En
el caso de usuarios comerciales esta
relación puede ser mayor. Esto se debe
en parte a que la eficiencia de genera−
ción eléctrica con GN es del orden del
50%, además es necesario pagar por el
equipo de generación (usina) y su mante−
nimiento.
Así, esta variación de precios es razona−
ble, ya que se necesita por lo menos dos
unidades de energía de gas para generar
una unidad de energía eléctrica.
Además, en este costo se debe incluir la
amortización de la central eléctrica. Si se
tiene en cuenta que muchas centrales
térmicas, usan combustibles más caros
que el GN, como fueloil o gasoil, que en
general tienen menor eficiencia de gene−
ración, es claro que el costo de una dada
unidad de electricidad en Argentina debe
ser bastante mayor que la del gas natu−
ral.
Existen varios artefactos domésticos

transporte o distribución del combustible
o electricidad para su uso. Por ejemplo,
una cocina a inducción tiene una eficien−
cia cercana al 82%, mientras que en una
cocina a GN la eficiencia es del orden del
50%.
Imaginemos que una persona, compa−
rando las eficiencias en Argentina, deci−
de cambiar su cocina doméstica a GN
por una a inducción. La paradoja que se
presenta es que este usuario comenzará
a pagar una tarifa mayor de energía por

Enrique Octavio Mujica

TUVO LA MAYOR PRODUCCIÓN DE HIDROCARBUROS (PETRÓLEO, GAS Y GLP) EN LOS ÚLTIMOS 25 AÑOS.

petróleo y gas, crecieron las reservas
hidrocarburíferas por mayor actividad
exploratoria, incrementó las inversio−
nes, mejoró la eficiencia operativa
en Vaca Muerta a un nivel de cla−
se mundial y se generó más traba−
jo por la mayor cantidad de equi−
pos operando˜, afirmó el estudio
del CEPA. ˘
Entre los principales indicadores,
se encuentran el nivel de inver−
sión récord alcanzado en 2022,
que superó en 52% el de 2021 y
en 17% al de 2019, además de
una ˆinversión récord en nuevas
energías y desarrollo de una
estrategia de producción e indus−
trialización del litio a través de
YPF Litio˜.
El informe destacó asimismo que,
ˆluego de la irrupción de la pande−
mia de Covid−19, la producción de
hidrocarburos (petróleo, gas y GLP)
alcanzó los 503.000 barriles equivalen−
tes diarios, lo que significó un incre−
mento del 7,8% entre 2020 y 2022, lo
que representa el mayor crecimiento
orgánico de los últimos 25 años˜.
También registró ganancias récord, en

donde el Ebitda ajustado de 2022, que
son las ganancias antes de intereses,
impuestos, depreciaciones y amortiza−

ciones, superó en 29% al de 2021 y en
37% al de 2019, constituyendo el terce−
ro mejor de la historia de YPF.
El análisis también destacó el estado de
las reservas, que −aseguró− ˆse incre−
mentaron a la par de la mayor produc−
ción˜.
ˆLas reservas comprobadas de hidro−

carburos totales aumentaron 114 millo−
nes de barriles equivalentes entre 2019
y 2022, pasando de 1.073 a 1.187 (11%

de incremento)˜, indica el CEPA.
Asimismo, tuvo lugar un desen−
deudamiento sustancial, con una
reducción de US$ 1.000 millones
en préstamos entre 2019 y 2022 y
una mayor eficiencia operacional,
con costos operativos (lifting cost)
y de desarrollo (development cost)
en operaciones de no convencio−
nales que se redujeron sistemáti−
camente entre 2017 y 2022.
El CEPA también resaltó que la
cotización de las acciones de la
compañía se incrementó sensible−
mente, por encima del resto de las
empresas.
Además, subrayó que ˆYPF impul−
sa el gasoducto Néstor Kirchner y

el acuerdo con Petronas, que permitirá
modificar la matriz energética y econó−
mica de la Argentina y participa como
asociada a la empresa Equinor en la
exploración offshore en el Mar Argenti−
no, cuya potencialidad de producción se
estima en 200.000 barriles de petróleo
diarios˜.
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Una situación a dos ritmos se da hoy en el mercado del gas en la Argentina. Por un lado, la 
exportación de gas, petróleo y GLP van ganando mayor volumen, a partir de los nuevos 
récords productivos que se generan en Vaca Muerta. 
Esa es una foto de la película, importante para las provincias que están dentro de la produc-
ción, y para mejorar nuestra balanza de pagos en el comercio exterior. 
La otra fotogra�a de la película, es la peliaguda venta en el mercado interno, todo lo contra-
rio lo que sucede las ventas ganadas y en evolución en terceros mercados. 
El gas natural en redes bajo entre un 5 y un 10% su consumo, en promedio, tanto en hogares 
como en industrias. Mientras que en el GLP tanto en el envasado como en el granel, los días de 
más fríos crece la demanda, pero se aplaca cuando las temperaturas tienden a ser más cálidas. 
El razonamiento es sencillo para entender la situación del mercado interno. Bolsillos más 
�acos que regulan los consumos o estiran la rotación de un cilindro de gas, por ejemplo. 
A diferencia de otros años, lo que se observa en el sector del GLP envasado es que la menor 
venta no se suple con una guerra de precios, sino en mantener los márgenes de rentabilidad 
lógicos y necesarios para que la rueda gire. 
Más allá del aspecto comercial, se puede decir que en este invierno que empieza a entrar con 
fuerza, hay producto y todo un sistema logístico en capacidad de brindar la demanda que 
puede traer los días de bajas temperaturas. 
En síntesis una industria de la distribución que viene a dar servicio en los momentos de pico de 
consumo, y que una vez más sabe estar a la altura de las circunstancia.
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PRODUCCIÓN

YPF lidera inversión
en producción de gas y petróleoa

En el 2023 invertirá
5.000 millones de
dólares, con el foco
puesto en el GNL, la
exportación y el mercado
interno.

YPF lidera la inversión en Vaca Muerta para producir más gas, petróleo y derivados. Este año, más de 5.000 millones de dólares.

La petrolera nacional YPF alcanzó un
nivel de inversión récord en 2022,

que superó en 52% al de 2021, y ˆmejo−
ró en todos los indicadores˜, y para el
2023 desembolsará 5.000 millones de
dólares, principalmente en Vaca Muerta
y en energías alternativas.
La buena perfomance desde su produc−
ción hasta sus ganancias, pasando por
el desendeudamiento y la mejora en la
cotización de sus acciones, señaló un

informe.
De esta manera, ˆlos datos analizados
de YPF permiten desmentir contunden−
temente la afirmación ideologizada de
que el Estado es ineficiente para admi−
nistrar recursos˜, planteó el análisis
realizado por el Centro de Economía
Política (CEPA).
ˆLa empresa, bajo control estatal, mejo−
ró en todos los indicadores que se pue−
den analizar: aumentó la producción de
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a subdistribuidora bonaerense BAGSA 
avanza con la obra de llevar gas naturalL

a la localidad de Mechita, partido de Alber-
ti. En estos momentos las obras se concen-
tran en la instalación de gasoducto de 
alimentación y las estaciones reductoras.
Una vez �nalizado el tramo �nal del 
gasoducto, realizando los complejos 
cruces de la Ruta Nacional 5, del trazado 
del ferrocarril y del Arroyo Saladillo. luego 
vendrá la red para que el servicio llegue a 
la puerta de cada vecino.
La obra cuenta con el �nanciamiento del 
Ministerio de Infraestructura y lo novedo-
so es que marca la tendencia de la SBDs: 
hacer redes con gas natural y dejar atrás el 
propano vaporizado.  
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Sin embargo, es posible estimar una tari−
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te 3,5 veces más caro que la de GN. En
el caso de usuarios comerciales esta
relación puede ser mayor. Esto se debe
en parte a que la eficiencia de genera−
ción eléctrica con GN es del orden del
50%, además es necesario pagar por el
equipo de generación (usina) y su mante−
nimiento.
Así, esta variación de precios es razona−
ble, ya que se necesita por lo menos dos
unidades de energía de gas para generar
una unidad de energía eléctrica.
Además, en este costo se debe incluir la
amortización de la central eléctrica. Si se
tiene en cuenta que muchas centrales
térmicas, usan combustibles más caros
que el GN, como fueloil o gasoil, que en
general tienen menor eficiencia de gene−
ración, es claro que el costo de una dada
unidad de electricidad en Argentina debe
ser bastante mayor que la del gas natu−
ral.
Existen varios artefactos domésticos

transporte o distribución del combustible
o electricidad para su uso. Por ejemplo,
una cocina a inducción tiene una eficien−
cia cercana al 82%, mientras que en una
cocina a GN la eficiencia es del orden del
50%.
Imaginemos que una persona, compa−
rando las eficiencias en Argentina, deci−
de cambiar su cocina doméstica a GN
por una a inducción. La paradoja que se
presenta es que este usuario comenzará
a pagar una tarifa mayor de energía por

Bagsa avanza
en Mechita

Distrigas recibió cañería
por $887 millones

a empresa estatal Distrigas S.A. recibió una nueva partida de 
cañerías y accesorios destinada a la ampliación de las redes deL

gas en diversas localidades de Santa Cruz. 
La adquisición, que demandó una inversión de 887 millones de pesos, 
comprendió el recibimiento de los primeros 3.400 metros de rollos de 
cañería de 90 milímetros, mallas de advertencia y componentes 
complementarios. Estos materiales corresponden a los proyectos en 
ejecución en Río Gallegos, en los barrios de: 28 de Noviembre, Fitz 
Roy, Los Antiguos, Tres Lagos, Tellier y El Calafate.
Mientras que se espera a la brevedad nuevos arribos de cañería que 
comprenden 40.000 metros de cañerías adicionales, divididos en 
diámetros de 50, 63 y 90 milímetros.
Distrigas señaló, en un comunicado de prensa, que en lo que va de 
2026, la subdistribuidora provincial asegura la continuidad de los 
tendidos plani�cados para acompañar el crecimiento urbano.
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o electricidad para su uso. Por ejemplo,
una cocina a inducción tiene una eficien−
cia cercana al 82%, mientras que en una
cocina a GN la eficiencia es del orden del
50%.
Imaginemos que una persona, compa−
rando las eficiencias en Argentina, deci−
de cambiar su cocina doméstica a GN
por una a inducción. La paradoja que se
presenta es que este usuario comenzará
a pagar una tarifa mayor de energía por

Córdoba apuesta
por redes pequeñas

a gobernación de Córdoba invertirá en 16 localidades la 
ejecución de obras de redes domiciliarias de de gas, porL

un monto total de $2.138 millones.
Las localidades bene�ciadas, son: Arroyo Algodón 
($35.694.000),  Chazón ($117.740.000) y Silvio Pellico 
($80.000.000), del Departamento General San Martín. 
Mientras que en el Departamento Río Segundo, las bene�cia-
das son: Pilar ($200.000.000), Rincón ($150.000.000), San Justo 
($256.210.618) y Saturnino María Laspiur ($56.882.637). En el 
Departamento Río Cuarto, las localidades son Chucul 
($70.276.122) y Santa Catalina-Holmberg ($150.000.000).
Las otras localidades, son: Mattaldi ($200.000.000); Chilibroste 
($100.000.000), Los Reartes ($400.000.000); Almafuerte 
($100.000.000); Villa del Totoral ($70.000.000); Bialet Massé 
($100.000.000) y Alejandro Roca ($52.154.129).
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Menos oficinas
de atención

anto Camuzzi Gas del 
Sur como Naturgy,T

vienen siendo cuestionadas 
por las autoridades municipa-
les por el cierre de o�cinas de 
atención al cliente.
En el caso de Naturgy, es en la 
provincia de Salta donde está 
el cuestionamiento. De tres 
o�cinas sólo quedará abierta 
la que está en el centro de la 
ciudad. 
Mientras que en Camuzzi Gas 
del Sur tiene reclamos en la 
Patagonia. Por ejemplo, en la 
legislatura de Río Negro hay 
un proyecto de comunicación 
que rechaza la reducción de 
atención presencial en sus 
o�cinas de la provincia y 
solicita reestablecer los 
anteriores horarios. Mientras  

que en la provincia de 
Chubut, en el Concejo Delibe-
rante de Rawson, presentaron 
un proyecto para que la 
distribuidora “deje sin efecto 
el protocolo de atención 
implementado durante la 
pandemia y vuelva a brindar 
atención presencial completa 
a los vecinos”.



La iniciativa se encuadra dentro del Programa “Gasoductos para el Desarrollo”, que contempla la ejecución 
de 610 kilómetros de gasoductos troncales, en cuya totalidad se encuentra incluida los 361 kilómetros de 
cañería licitados.   
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METROGAS DEBE MÁS DE LA MITAD DEL MONTO. LE SIGUE CAMUZZI GAS.

Distribuidoras deben $46 mil
millones por gas importado

Es por el gas que
adquirieron en los
meses pico de
consumo a Enarsa.

Si se desgrana por distribuidoras,
Metrogas, que cubre el AMBA y es la
mayor distribuidora del país, es la que
acumula el mayor monto deudor: $
26.655 millones. El dato no escapa a la
sorpresa, teniendo en cuenta que la fir−
ma es parte del pool de empresas que
están bajo control accionario YPF.
En segundo lugar se encuentra Camuz−
zi Gas del Sur con $ 13.511 millones y
Camuzzi Gas Pampeana con $ 4.088
millones, lo que totaliza la distribuidora
manejada por Alejandro Macfairlane es
de $17.599 millones de pesos.
Entre las distribuidoras con deuda
menores o controlables, se encuentran:
Distribuidora Gas Cuyana, que asciende
a $ 1.033 millones, y Distribuidora Gas
del Centro con $ 957 millones. Por su
parte, Litoral Gas $ 228 millones y Gas−
nea adeuda $ 192 millones. 
Párrafo aparte merece destacarse que
la distribuidora Naturgy Gas y su contro−
lada Gasnor (que opera en el NOA) no
registran deudas.

Nacional Regulador del Gas (Enargas),
y que fue difundida en la exposición que
dio el Jefe de Gabinete, Agustín Rossi,
en el Congreso ante la Cámara de Dipu−
tados. 

Siete de las nueve distribuidoras de
gas por red, que operan las distintas

áreas de concesión, concentran una
deuda de $46.664 millones, por el gas
importado que adquirieron en los meses
pico a la empresa pública Enarsa.
Esto se debe a que, si bien las distribui−
doras adquieren el gas natural a los pro−
ductores, Enarsa es la que comercializa
el gas importado de Bolivia y el que lle−
ga al país por barco como Gas Natural
Licuado (GNL), y que se distribuye en
los meses de pico de consumo. 
La deuda de las distribuidoras por la
compra de gas a Enarsa (ex IEASA),
que asciende a $46.664 millones. El
dato surgió de la información del Ente

Una deuda que se originó en los últimos años epígrafe y que ahora se espera tener solución prontamen−
te. 
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Cocción, qué conviene: gas o electricidad
El Gas Natural (GN)
una solución eficiente y
ecológico

destinados a brindar un mismo
servicio(cocción, calentamiento de agua,
calefacción, etc.) que usan electricidad,
GN u otro insumo energético para ope−
rar2 como gas licuado de petróleo o gas
en garrafas (GLP), kerosene, etc.
Actualmente, las eficiencias usadas en
sistemas de Etiquetado de Eficiencia
Energética sólo toman en cuenta el con−
sumo de gas o electricidad del artefacto,
sin involucrar todas las pérdidas de ener−
gía en la producción, transformación,

El sistema energético argentino es
fuertemente dependiente del Gas

Natural (GN), que constituye cerca del
53% de la matriz energética primaria.
El petróleo y el GN contabilizan el 84%
de la energía que se produce y se consu−
me. Además, aproximadamente el 60%
de la electricidad es generada en centra−
les térmicas que, en gran medida, utilizan
GN como combustible.
Tanto para el GN como para la electrici−
dad, hay varias categorías de usuarios
residenciales que no pagan la misma tari−
fa. Además, en ambos servicios hay sub−
sidios sociales diferentes que varían
entre las distintas regiones de Argentina.
Sin embargo, es posible estimar una tari−
fa promedio de gas y electricidad en cada
región del país. En e l caso de los usua−
rios residenciales de GBA y CABA, el
costo de la misma unidad de energía en
forma de electricidad es aproximadamen−
te 3,5 veces más caro que la de GN. En
el caso de usuarios comerciales esta
relación puede ser mayor. Esto se debe
en parte a que la eficiencia de genera−
ción eléctrica con GN es del orden del
50%, además es necesario pagar por el
equipo de generación (usina) y su mante−
nimiento.
Así, esta variación de precios es razona−
ble, ya que se necesita por lo menos dos
unidades de energía de gas para generar
una unidad de energía eléctrica.
Además, en este costo se debe incluir la
amortización de la central eléctrica. Si se
tiene en cuenta que muchas centrales
térmicas, usan combustibles más caros
que el GN, como fueloil o gasoil, que en
general tienen menor eficiencia de gene−
ración, es claro que el costo de una dada
unidad de electricidad en Argentina debe
ser bastante mayor que la del gas natu−
ral.
Existen varios artefactos domésticos

transporte o distribución del combustible
o electricidad para su uso. Por ejemplo,
una cocina a inducción tiene una eficien−
cia cercana al 82%, mientras que en una
cocina a GN la eficiencia es del orden del
50%.
Imaginemos que una persona, compa−
rando las eficiencias en Argentina, deci−
de cambiar su cocina doméstica a GN
por una a inducción. La paradoja que se
presenta es que este usuario comenzará
a pagar una tarifa mayor de energía por

LA INVERSIÓN ALCANZA A LOS 26 MILLONES DE DÓLARES.

Santa Fe suma 361 kilómetros
de gasoducto

Beneficiará a 35
localidades, 44 mil 
habitantes y unas 80 
empresas de la
provincia.

l Gobierno de la provincia de Santa Fe, 
avanzó con la licitación para la extensiónE

de gasoductos troncales, una inversión que 
superará los 26 millones de dólares, y cuyo 
objetivo es construir e instalar 361 kilóme-
tros de cañerías para bene�ciar a 35 
localidades, 44 mil habitantes y unas 80 
empresas de la provincia.

La licitación para la cañería, que se sabrá su 
después del cierre de esta edición, tiene 
como �n seguir fortaleciendo el programa 
general, denominado, “Gasoductos para el 
Desarrollo”, que contempla la ejecución de 
610 kilómetros de gasoductos troncales, en 
cuya totalidad incluida los 361 kilómetros de 
cañería licitados. 
La etapa licitada se enfoca en la compra de 
cañerías para cinco gasoductos troncales 
especí�cos que, en conjunto, sumarán 361     
kilómetros. Estos proyectos incluyen:
- El Gasoducto del Sudoeste Lechero
- El Gasoducto de la Ruta Provincial Nº 20
- El Gasoducto de la Ruta Provincial 93-33
- El Gasoducto de la Ruta Nacional 34
- El Gasoducto de la Ruta Provincial 14-17s
Estas obras extenderán el servicio de gas 
natural a localidades de los departamentos 
San Cristóbal, Castellanos, Belgrano, San 
Martín, Iriondo, San Lorenzo, Caseros y  
Constitución. 

Avances y Próximas Etapas
En paralelo, prosigue la colocación de caños 
correspondiente a la primera etapa del 
programa. El presidente de Enerfe adelantó 
que se espera tener terminado el tendido en 
dos de los trazados el mes venidero, con la 
previsión de concluir todas las tareas de esta 
primera fase a �n de año.
La segunda etapa, cuyo material es objeto 
de la licitación actual, comprende los 
siguientes tramos:
- Gasoducto Ruta 34: Lucio V. López - San 
Martín de las Escobas
- Gasoducto Rutas 14 - 17s: Coronel Arnold 
- Villa Mugueta
- Gasoducto Ruta 20: Montes de Oca; 
Castelar - Crispi
- Gasoducto Ruta 93 - 33: Berabevú - 
Chañar Ladeado - Cañada de Ucle
- Gasoducto Sudoeste Lechero: San 
Guillermo; Suardi - Colonia Rosa.
“El propósito del programa ´Gasoductos 
para el Desarrollo´, es ampliar la capacidad 
energética de Santa Fe, mejorar la competi-
tividad de sus industrias y garantizar el 
acceso al gas natural para familias, comer-
cios y productores”, precisó la gobernación 
en un comunicado de prensa.
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ración, es claro que el costo de una dada
unidad de electricidad en Argentina debe
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ral.
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Imaginemos que una persona, compa−
rando las eficiencias en Argentina, deci−
de cambiar su cocina doméstica a GN
por una a inducción. La paradoja que se
presenta es que este usuario comenzará
a pagar una tarifa mayor de energía por
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Cocción, qué conviene: gas o electricidad
utilizar este equipo, supuestamente más
eficiente, Figura 1 y además incrementa−
ría sus emisiones de gases de efecto
invernadero (GEI). Esta misma paradoja
se presenta en los equipos de calenta−
miento de agua, calefacción, etc.
Las emisiones de CO2 de los diversos
tipos de cocinas, indicados en la Figura
1, se muestran en la Figura 2. Como se
indicó antes, una cocina a inducción eléc−
trica en Argentina t iene mayores emisio−
nes de CO2  que una a GN para prestar
los mismos servicios.
Desde luego, estas conclusiones son
válidas para Argentina. En otros países,
por ejemplo Uruguay, con casi un 98% de
su matriz eléctrica de origen renovable y
casi sin redes de GN, la situación es muy
diferente. A propósito, esta acotación
muestra lo poco prudente e inadecuado
que resulta tomar resultados sobre cues−
tiones de consumo y GEI, realizadas
para un país y pretender que tiene vali−
dez universal.
Así, observamos que debemos ser muy
cuidadosos al comparar las eficiencias
de los artefactos de equipos que prestan
un mismo servicio, pero usan combusti−
bles diferentes, como cocinas, calefones
o termotanques, etc. En ese sentido, el
etiquetado de eficiencia que poseemos
ha sido un gran avance, pero es aún muy
incompleto. La eficiencia indicada en la
etiqueta4 , no permite comparar equipos
que prestan el mismo servicio, pero usan
distintos combustibles o insumos para
funcionar. Por lo tanto, sería importante
generar nuevos indicadores o una etique−
ta adicional que pueda aportar más infor−
mación a los consumidores a la hora de
elegir sus productos de uso doméstico.
Sin embargo, sería deseable preservar
los avances logrados hasta aquí con la
etiqueta que se dispone, pero comple−
mentada con más información; principal−
mente en los costos de la energía utiliza−
da y emisiones anuales de CO2 . Por lo
general, en Argentina el costo energético
es aproximadamente proporcional a las
emisiones. De este modo, una etiqueta
complementaria que indique las emisio−
nes anuales de CO2 de cada artefacto,
como existe en varios países, contribuiría
a resolver las limitaciones actuales.

Paseo Colón 275  1er Piso (1063) C.A.B.A. - ARGENTINA 
TELÉFONOS: 54 9 11 51099898 / 54 9 11 55238638 

MAILS: oscar.gambetta@tixosa.com / gabriela.poncedeleon@tixosa.com

LA ENTIDAD AUDITORA DE SEGURIDAD 

LÍDER EN LA INDUSTRIA DEL GLP

SEGURIDAD CERTIFICADA

�������
Cooperativa Argentina
de Gas Licuado Limitada

Reconquista 458 - Piso 10 (1084) - Ciudad Autónoma de Buenos Aires
Teléfono: 011-4328-4127 / Fax: 011-4326-5923

Correo Electrónico: info@cadegas.coop - www.cadegas.coop
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MÍNIMO NIVEL DE OBRAS EN EL PRIMER SEMESTRE .

Pedido de extensiones
e acuerdo a la información del Ente 
Regulador del Gas y la Electricidad, en D

el primer semestre de este año, solo hay 
cuatro pedidosde extensiones.
Los pedidos son liderados por la provincia de 
Santa Fe, donde la distribuidora Litoral Gas 
solicitó extensión para la localidad de  Chapuy 
y para abastecer a una unidad penitenciaria. 
Mientras que Enerfe, empresa de energía  

a Distribuidora Litoral Gas inspecciona la red de media 
presión para localizar pérdidas en San Nicolás, ArroyoL

Seco y Pavón, provincia de Buenos Aires.
Por instrucción de la sección 723 de la Norma NAG 100 de 
Enargas, Litoralgas debe recorrer con este procedimiento 
preventivo sus 13 mil kilómetros de redes y gasoductos 
una vez al año.

Litoral Gas,
detección de pérdidas

en vía pública

provincial, solicitó la ampliación para las localidades de 
Fuentes y Coronel Arnold (en el marco de la ampliación 
por el Proyecto Gasoducto Ruta Provincial N°14 y N°17), 
y Berabevu (en el contexto del proyecto denominado 
Gasoducto Ruta Provincial N°193 y N°33).
Mientras que en la provincia de Buenos Aires, la 
Cooperativa de San Bernardo (Cesop), en el Municipio 
de la Costa, pidió permiso de obra de extensión para 
el emprendimiento habitacional "Costa Dunas". 
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De manera paralela, se ampliaron los talle−
res ˆlogrando mayor capacidad de respues−
ta˜, y la playa de maniobra.
Cabe recordar que Liquigas posee al día de
hoy 85 equipos para el transporte de GLP,
con una antigüedad promedio de 8 años, y
fue fundada como empresa de transporte
en 2003, contando ya con más de 20 años
de experiencia realizando el abastecimiento
y la distribución para IPSA (propelentes).

a la seguridad. En el caso del conductor,
incorporar frenos ABS, EBS, ESP, ACC y
Airbag˜. Y respecto a ˆterceros, en la insta−
lación y homologación de "protectores de
ciclistas", luces led, climatronic, calderimes,
Vigia de neumáticos, etcétera. Todo esto en
la totalidad de los semirremolques˜, agregó.
También, amplió el empresario, se adquirió
ˆunidades semis remolques (cisternas) con
mayor capacidad, tecnología y seguridad˜,
lo cual permitió ˆdesarrollo de clientes en el
exterior˜.

cumplir con sus requerimientos de calidad y
seguridad, y la confiabilidad en nuestras
prestaciones˜.
La implementación de la norma implica asu−
mir el ˆconcepto de mejora continua˜. Por
eso, Liquigas ˆanualmente se plantea obje−
tivos de mejora en todas las áreas, las que
son auditados periódicamente˜ señaló
Oeyen.
Dentro de estos objetivos se pueden enu−
merar ˆla incorporación y actualización per−
manente de la flota de unidades, orientada

La medida hizo que se construyeran más playas logísticas y talleres de mantenimiento.
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UN ANÁLISIS DE LO QUE VIENE EN MATERIA DE PRODUCCIÓN Y DISTRIBUCIÓN DE GLP.

En el GLP, dolores de parto

a industria del GLP pasa por un momen-
to de dolor, por eso el título. EstáL

Una visión de los
problemas presentes, y 
las virtudes futuras.

naciendo una Argentina proveedora global 
de GLP, y se está chocando con algunos 
cuellos de botella en el segmento de la 
distribución para el consumo interno.
Esto viene a cuenta de que durante el mes 
de mayo, hubo dos elementos que di�culta-
ron la provisión sana y en tiempo y forma de 
propano para distintos fraccionadores. Por 
un lado, un frío intenso que damandó más 
producto; Y, por el otro, más buques y 
camiones saliendo con producto para la 
exportación.
Entonces varios fraccionadores se encontra-
ron con la noticia de que no tenían producto 
para retirar. Un hecho grave que tuvo que 
intervenir la secretaría de Energía. Un poco 
lenta, pero algo hizo.
Está claro que la provisión del mercado 
interno no tendrá problema a medida que 
transcurra el tiempo. Al cierre de esta 
edición, YPF anunciaba una inversión de 
$3000 millones de dólares, de manera 
conjunta con TGS, con el �n de crear una 
nueva planta producción en Bahía Blanca, 
provincia de Buenos Aires, para lograr 2,7 
millones de toneladas anuales de propano, 
butano y gasolinas naturales.   

argentinos a visualizar nuevos segmentos 
de negocios. El GLO Automotor será uno. 
Donde se podrá volcar un volumen impor-
tante. Y un indicio en ese sentido tiene que 
ver la designación de Pablo Vasallo, como 
Director Nacional de GLP, cargo el cual 
tiene que ser rati�cado por decreto 
presidencial. El funcionario tiene experien-
cia en combustibles y estaciones de 
servicio. Hacer crecer el GLPA será un 
desafío personal. Después habrá negocios 
más pequeños, cómo envasar butano en 
recipientes simil aerosol, para uso en 
camping. No es mucho, pero lo existente 
en mercado proviene de China. 

El anuncio fue en otro lugar paradójico. La 
inauguración de los nuevos trenes de 
procesamiento de Compañía Mega para 
producir más propano y butano, entre 
otros derivados del gas natural, que viene 
de Vaca Muerta, Neuquén.
Esos cuellos de botella puede ser que siga 
sucediendo en una época invernal. Pero no 
será una situación permanente. Es una 
conclusión después de observar las 
inversiones, que ya se vienen haciendo y 
las que vendrán. 
Así observamos, que la abundancia de GLP 
no solo redundará en mayores exportacio-
nes sino también invitará a los actores 

"El salto exportador de GLP generó en el mes de mayo un cuello de botella en el despacho de propano 
para distintos fraccionadores. La alarma fue que no cambiaron las bocas de suministro, como podría 
haber sucedido en otros años, sino directamente que no tenían producto para retirar. En un tiempo 
cercano eso dejará de suceder. Es de esperar.
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una cocina a inducción tiene una eficien−
cia cercana al 82%, mientras que en una
cocina a GN la eficiencia es del orden del
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Imaginemos que una persona, compa−
rando las eficiencias en Argentina, deci−
de cambiar su cocina doméstica a GN
por una a inducción. La paradoja que se
presenta es que este usuario comenzará
a pagar una tarifa mayor de energía por
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LiderEnergy, la primera
fraccionadora en

autogenerar su electricidad

CON TECNOLOGÍA CHINA, SE POSICIONA COMO EMPRESA VERDE Y SUSTENTABLE.

Con un parque solar 
instalado en su planta, 
generará el 90%
de la electricidad
que consume.

iderEnergy se convirtió en la primera 
fraccionadora en instalar una planta deL

energía solar para autogenerarse el 90% de 
la energía eléctrica que consume su estable-
cimiento de envasado, en la ciudad de San 
Andrés de Giles, provincia de Buenos Aires.
El parque de paneles solares, ubicados a la 
entrada del predio de la empresa, tiene una 
generación de entre 59 y 62 KW, lo su�ciente 
para lograr un ahorro importante mensual-
mente y, a su vez, disminuir la huella de 
carbón y apostar por una energía sustentable. 
El parque solar está compuesto por XXXX 
paneles que generarán unos XXX megawatts 
anuales. La obra estuvo a cargo del ingeniero 
Oscar Odón, que, además, es el gerente 
comercial de la Unidad de Energía Solar. 

“Iniciamos el diseño de la planta de acuerdo 
a lo que establece la Ley 27.424, de genera-
ción distribuida. Instalamos una potencia 
fotovoltaica similar a la energía contratada 
con el distribuidor local. Hicimos el diseño, 
la proyectamos y la pusimos en funciona-
miento. La capacidad es entre el 90 y 92% de 
la potencia contratada, que es de unos 65 
kilowatts”, explicó Odón.
Además de la ubicación orientada a captar 
la mayor cantidad de horas sol a diario, los 
paneles adquiridos a Chint Global, la fabrican-
te china más grande del mundo en la materia, 
se encuentran a la entrada de la planta. “Está 
al frente para que sirva como showroom y 
también a la comunidad o la municipalidad, 
para entender y ver cómo funciona la genera-
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ción y disposición de ésta energía”, fundamen-
tó el ingeniero. 
La energía que genera el parque y que consu-
me la planta sirve para el día, mientras que en 
generación, se compensa con el excedente de 
energía de la mañana y tarde, además del 
suministro que presta la distribuidora local. 
Hay que resaltar que la instalación de esta 
planta de energía solar tiene que ver con la 
ampliación del portfolio de energías que 
ofrece desde abril de 2025 LiderEnergy: 
proyectos llave en mano de soluciones de 
generación eléctrica a través del método 
fotovoltaico, que incluye paneles solares y 
baterías de litio para almacenamiento. Para 
esta iniciativa, la empresa �rmó un acuerdo 
de representación e importación de produc-
tos y equipos de la �rma Chiunt Global y 
Astroenergy, ambas de China, para desarro-
llar los distintos prouectos. 
“Nosotros ahora ofrecemos dos energías que 
conviven en nuestro servicio. Creo que con 
esto evolucionamos y entendemos que hay 
una transición hacia las nuevas energías y 
queremos ser parte de ese cambio”, funda-
mentó en su momento Gabriel Baier, gerente 
general de la �rma.
El ingeniero Odón comentó que nosotros 
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CONSUMO

UN ESTUDIO REALIZADO POR EL ENARGAS.

Cocción, qué conviene: gas o electricidad
El Gas Natural (GN)
una solución eficiente y
ecológico

destinados a brindar un mismo
servicio(cocción, calentamiento de agua,
calefacción, etc.) que usan electricidad,
GN u otro insumo energético para ope−
rar2 como gas licuado de petróleo o gas
en garrafas (GLP), kerosene, etc.
Actualmente, las eficiencias usadas en
sistemas de Etiquetado de Eficiencia
Energética sólo toman en cuenta el con−
sumo de gas o electricidad del artefacto,
sin involucrar todas las pérdidas de ener−
gía en la producción, transformación,

E
l sistema energético argentino es
fuertemente dependiente del Gas

Natural (GN), que constituye cerca del
53% de la matriz energética primaria.
El petróleo y el GN contabilizan el 84%
de la energía que se produce y se consu−
me. Además, aproximadamente el 60%
de la electricidad es generada en centra−
les térmicas que, en gran medida, utilizan
GN como combustible.
Tanto para el GN como para la electrici−
dad, hay varias categorías de usuarios
residenciales que no pagan la misma tari−
fa. Además, en ambos servicios hay sub−
sidios sociales diferentes que varían
entre las distintas regiones de Argentina.
Sin embargo, es posible estimar una tari−
fa promedio de gas y electricidad en cada
región del país. En el caso de los usua−
rios residenciales de GBA y CABA, el
costo de la misma unidad de energía en
forma de electricidad es aproximadamen−
te 3,5 veces más caro que la de GN. En
el caso de usuarios comerciales esta
relación puede ser mayor. Esto se debe
en parte a que la eficiencia de genera−
ción eléctrica con GN es del orden del
50%, además es necesario pagar por el
equipo de generación (usina) y su mante−
nimiento.
Así, esta variación de precios es razona−
ble, ya que se necesita por lo menos dos
unidades de energía de gas para generar
una unidad de energía eléctrica.
Además, en este costo se debe incluir la
amortización de la central eléctrica. Si se
tiene en cuenta que muchas centrales
térmicas, usan combustibles más caros
que el GN, como fueloil o gasoil, que en
general tienen menor eficiencia de gene−
ración, es claro que el costo de una dada
unidad de electricidad en Argentina debe
ser bastante mayor que la del gas natu−
ral.
Existen varios artefactos domésticos

transporte o distribución del combustible
o electricidad para su uso. Por ejemplo,
una cocina a inducción tiene una eficien−
cia cercana al 82%, mientras que en una
cocina a GN la eficiencia es del orden del
50%.
Imaginemos que una persona, compa−
rando las eficiencias en Argentina, deci−
de cambiar su cocina doméstica a GN
por una a inducción. La paradoja que se
presenta es que este usuario comenzará
a pagar una tarifa mayor de energía por
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La instalación de su propio parque solar, tiene que ver con la ampliación de su portfolio de negocios que, además 
del GLP, incluye el diseño e instalación de generación energía fotovoltaica para industria, comercio y hogar.

tienen un tiempo de recuperación que 
puede ir de los dos a los cuatros. 
La nueva unidad de negocios de LiderEnergy, 
el área de depósito, funciona en dos hécta-
reas de la planta ubicada en la ciudad de San 
Andrés de Giles.

apostamos a ser proveedores en el 
segmento industrial, comercial y 
residencial. Y señaló que este tipo de 
proyectos, con los actuales cuadros 
tarifarios escasamente intervenidos por 
subsidios, los proyectos que elaboramos 
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que les permitirá lograr la ex-
pansión de nuevas fronteras
comerciales en distintos rinco-
nes del país y en otros países.
Entre ellas, se destacan: Cascia
Gases, Oxitesa y Avedis
En el caso de Cascia Gases en
el próximo mes de enero pon-
drá en marcha su nueva planta
criogénica, en la provincia de
Tucumán, lo que permitirá tri-
plicar su producción, en el es-
tablecimiento ubicado en la
ciudad de Lules.
Por si esto fuese poco ya tie-
nen firmado el contrato de
compra para una nueva planta
para ser ubicada en la provin-
cia de Córdoba, con el fin de
lograr el objetivo de una com-
pañía federal, con distintas
unidades productivas en los
principales polos productivos
del país. El avance fue motori-
zado por visión comercial, la
toma de créditos bancarios y
estrategias de producción.
La otra compañía que se debe-
ría destacar por su performan-
ce es Oxitesa. Se consolida con
su centro de distribución en
Perú (CO2, oxígeno y otros ga-
ses) y su a apuesta a España,
tras la adquisición de una plan-
ta de oxígeno. De esta forma,
la empresa fundada por el in-
geniero ˘lvaro Herrera, co-
menzó a recorrer un vuelo in-
ternacional y diversificado,
que incluye también oficinas
comerciales en Miami, para la
importación y exportación de
equipos, productos y acceso-
rios para el sector de los gases
industriales y el oxígeno medi-
cinal.
En este sentido no podemos
dejar de mencionar Avedis,
que transita la etapa final para
la instalación del equipo ASU
en su establecimiento ubicado

en la localidad de 2 de Abril,
en el sur del Gran Buenos Ai-
res. De esta forma, continuará
abasteciendo de manera con-
solidada diversos segmentos
del mercado.
En el caso de las empresas pro-
ductoras de CO2, no hay que
dejar de mencionar la buena

En el caso de las empresas mul-
tinacionales se observaron
cambios directivos. También
hay movimientos, que implica
cierre de depósitos, con el ob-
jetivo de un mayor control y
ajuste en lo que tienen que ver
con la logística, que en estos
últimos dos años presenta un
costo muy alto.
Párrafo aparte merece señalar-
se la objeción a la fusión en la
Argentina de Linde y Praxair,
que todavía no alcanzó la
aprobación por parte de Comi-
sión Nacional de Defensa de la
Competencia (CNDC). En el
mes de mayo hubo una reu-
nión entre el Organismo y eje-
cutivos de ambas empresas pa-
ra exponer sus argumentos.
Hasta el cierre de ésta edición,
todavía no hubo una Resolu-
ción final. Porque de aprobar-
se la fusión, así como está,
quedaría una sólo empresa
que tendría entre el 55 y el
58% del mercado interno.
El mostrador
En la edición 65 de AIRGAS
Noticias, del mes pasado de
mayo, se realizó una encuesta
con 56 distribuidores, los cua-
les están ubicados en las distin-
tas regiones  del país.
Entre las preguntas, estaba la
de las expectativas de venta
para este año. El resultado dio
que el 74% consideró que se-
rán „buenas‰, un 10% „muy
buenas‰ y solo un 16% „ma-
las‰. En esa encuesta, el 62%
de los distribuidores considero
que vendía entre más e igual
que a los tiempos de pre pan-
demia.
Esos datos coinciden sobre la
mayor demanda que existió en
las distintas ramas industriales,
que se verifica en que ya está
en uso el 71% de la capacidad

marcha que tienen las dos
principales firmas nacionales:
Gascarbo y Gas Chiantore. Su
marcha se puede ver en su ca-
pacidad de provisión, tanto en
el mercado interno como las
exportaciones a los todos los
países limítrofes con son: Uru-
guay, Paraguay, Brasil y Chile.

Los insumos y la energía, con valores a tener en cuenta.

Las nuevas plantas de producción, una apuesta de la industria nacional.

CÁMARA ARGENTINA DE AUDITORES (NUCLEA EMPRESAS ACREDITADAS POR
LA SECRETARÍA DE ENERGÍA PARA COMBUSTIBLES LÍQUIDOS Y GASEOSOS)
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Día a día, garantizamos seguridad y calidad
  que bene�cian a los usuarios argentinos.

Miscoopgas va con generación
eléctrica solar y propia

INVIRTIÓ $110 MILLONES, CON FINANCIAMIENTO DEL CFI Y RECURSOS PROPIOS.

Instaló un parque 
usina solar de
176 paneles que
generarán unos 203 
megawatts anuales.

viene", añadió. Y agregó que "otro punto 
importante que nos animó a dar este paso, 
fue la baja en el costo de generación por 
panel, a partir de una mejora de la tecnología, 
como así también la mayor durabilidad tanto 
de baterías como de paneles. La sumatoria de 
estos avances, a su vez, genera una recupera-
ción de la inversión en menor tiempo".
Para alcanzar esta producción, Miscoopgas 
invirtió 110 millones de pesos, que se 
�nanció de la siguiente forma: un 50% con un 
crédito de la Consejo Federal de Inversión 
(CFI) y el saldo con recurso propio.
La apuesta por una generación eléctrica solar 
de Miscoopgas se dio en un contexto de 
mayor envergadura. La Cooperativa Eléctrica 
de Puerto Rico, una de las socias y fundadoras 

de Miscoopgas, instaló, muy cerca, otra usina 
solar para generar un mega de electricidad, y 
con una inversión de 600 mil dólares. De esta 
forma habrá un seguimiento conjunto del 
desarrollo y evolución de ambas usinas.
Respecto al desarrollo del negocio del 
fraccionado de GLP, Cabral comentó que 
Miscoopgas viene transitando “un mejor 
año” a partir de la recomposición de precios 
en el mercado, como así también un 
regreso al histórico de venta de kilos. 
Ambas variables, se conjugan con el mante-
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a fraccionadora y distribuidora coopera-
tiva, Miscoopgas, de Misiones, puso en L

marcha una usina solar para generar 123 
megawatts hora, en su planta ubicada en la 
localidad de Puerto Rico.
El objetivo es generar electricidad para el 
autoconsumo y que llegue provocar un 
ahorro de hasta el 75% del gasto mensual en 
luz. Para esto se instaló 176 paneles que 
generarán unos 203 megawatts anuales.
"Nosotros no fue entusiasmando la idea a 
partir de la promoción que da la Goberna-
ción para la generación eléctrica solar. 
Hicimos los estudios previos y decidimos 
hacer la instalación con un proveedor local.
Además, de abastecernos en la planta, la 
idea es que si hay un excedente, aunque sea 
mínimo, lo volcamos a la red", explicó Omar 
Cabral, presidente de la Miscoopgas. 
La usina o parque solar empezó a funcionar 
en el mes de mayo, y los primeros números 
se vieron durante el mes de junio, al cierre 
de esta edición. "La idea es optimizar los 
gastos, y ese ahorro será importante como 
así también alinearnos con una generación 
sustentable que es lo que está y lo que  

Subidos a la onda sustentable, Miscoopgas apostó por autogenerarse electricidad con una usina solar de 176 
paneles. “Nos optimiza el gasto y hasta nos generará un excedente para volcarlo a la red”, señaló Omar Cabral.
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Cocción, qué conviene: gas o electricidad
El Gas Natural (GN)
una solución eficiente y
ecológico

destinados a brindar un mismo
servicio(cocción, calentamiento de agua,
calefacción, etc.) que usan electricidad,
GN u otro insumo energético para ope−
rar2 como gas licuado de petróleo o gas
en garrafas (GLP), kerosene, etc.
Actualmente, las eficiencias usadas en
sistemas de Etiquetado de Eficiencia
Energética sólo toman en cuenta el con−
sumo de gas o electricidad del artefacto,
sin involucrar todas las pérdidas de ener−
gía en la producción, transformación,

E
l sistema energético argentino es
fuertemente dependiente del Gas

Natural (GN), que constituye cerca del
53% de la matriz energética primaria.
El petróleo y el GN contabilizan el 84%
de la energía que se produce y se consu−
me. Además, aproximadamente el 60%
de la electricidad es generada en centra−
les térmicas que, en gran medida, utilizan
GN como combustible.
Tanto para el GN como para la electrici−
dad, hay varias categorías de usuarios
residenciales que no pagan la misma tari−
fa. Además, en ambos servicios hay sub−
sidios sociales diferentes que varían
entre las distintas regiones de Argentina.
Sin embargo, es posible estimar una tari−
fa promedio de gas y electricidad en cada
región del país. En el caso de los usua−
rios residenciales de GBA y CABA, el
costo de la misma unidad de energía en
forma de electricidad es aproximadamen−
te 3,5 veces más caro que la de GN. En
el caso de usuarios comerciales esta
relación puede ser mayor. Esto se debe
en parte a que la eficiencia de genera−
ción eléctrica con GN es del orden del
50%, además es necesario pagar por el
equipo de generación (usina) y su mante−
nimiento.
Así, esta variación de precios es razona−
ble, ya que se necesita por lo menos dos
unidades de energía de gas para generar
una unidad de energía eléctrica.
Además, en este costo se debe incluir la
amortización de la central eléctrica. Si se
tiene en cuenta que muchas centrales
térmicas, usan combustibles más caros
que el GN, como fueloil o gasoil, que en
general tienen menor eficiencia de gene−
ración, es claro que el costo de una dada
unidad de electricidad en Argentina debe
ser bastante mayor que la del gas natu−
ral.
Existen varios artefactos domésticos

transporte o distribución del combustible
o electricidad para su uso. Por ejemplo,
una cocina a inducción tiene una eficien−
cia cercana al 82%, mientras que en una
cocina a GN la eficiencia es del orden del
50%.
Imaginemos que una persona, compa−
rando las eficiencias en Argentina, deci−
de cambiar su cocina doméstica a GN
por una a inducción. La paradoja que se
presenta es que este usuario comenzará
a pagar una tarifa mayor de energía por
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M. Leguizamón 3331 - (1439) - Ciudad de Buenos Aires, Argentina
Tel: 011 5309-2852 / +54 9 11 3472-5875 I ingenieria@mhbbombas.com.ar

www.mhbbombas.com.ar

ESPECIALISTAS EN EQUIPOS PARA
LA INDUSTRIA DE PROCESOS

Ingeniería aplicada a la industria
del GLP y todos los gases

CO - 750
Hasta 55 m3/h

COM - 350
Hasta 22 m3/h

CO - 1250
Hasta 105 m3/h

A LA HORA DE ELEGIR, ELIJA EXPERIENCIA Y CALIDAD
Los nuevos compresores MHB diseñados para el trasvase y recuperación de vapores

residuales, se diferencia entre otros en el mercado nacional e internacional por su
versatilidad de montaje y su capacidad de desplazamiento.

SERVICIO DE REPOSICIÓN INMEDIATA

VT
Hasta 1500 m3/h
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Los desafíos pendientes
PABLO VASALLO, NUEVO DIRECTOR DE GLP.

También tendrá que ordenar el cúmulo de 

disposiciones y normas que rigen la activi-

dad del GLP. Desde la época de Gas del 

Estado hasta ahora. 

Y por consiguiente los desafíos que tiene 

con las clandestinidad, un tema en el cual 

siempre es abordado por el sector de la 

distribución. 

a Dirección Nacional de GLP tiene una 

nueva cabeza: el ingeniero PabloL
Vasallo. Tras reemplazar a Paula Pellegri-

ni, el nuevo funcionario tiene algunas 

materias pendientes. Incentivar un mayor 

consumo del GLP. Algunos dicen que 

tendrá mucho ímpetu en este tema, pues 

es un hombre que viene del sector de los 

combustibles. Lo cual, lo siente como 

desafío personal este tema. No está  de 

más decir que el GLPA existe, solo que 

hay una zona gris respecto a los impues-

tos en su precio, como así también la 

prohibición de que las plantas de envasa-

do no puedan poner, en un anexo, el 

despacho para los automóviles. El Ing. Vasallo se hizo cargo de un sector en renovación por la desregulación.
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cia cercana al 82%, mientras que en una
cocina a GN la eficiencia es del orden del
50%.
Imaginemos que una persona, compa−
rando las eficiencias en Argentina, deci−
de cambiar su cocina doméstica a GN
por una a inducción. La paradoja que se
presenta es que este usuario comenzará
a pagar una tarifa mayor de energía por
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SU ANÁLISIS Y PERSPECTIVAS.

Una medida que
hace respetar la
historia de venta de
la Distribución.

Resolución Nº237, una medida que
sanea los marcos de comercialización

La Codigas celebra y considera acer-
tada la Resolución Nº 237, del 5 de

abril pasado, de la secretaría de Ener-
gía de la Nación, donde dictamina
reducir el cupos gas con precio subsi-
diado a las fraccionadoras, como así
también la indicación a que se respete
a las distribuidoras a los kilos de pro-
ducto comercializados que describe su
historial de venta.
En síntesis, la Resolución Nº 237 hace
una quita de un 10% en promedio a
cada fraccionadora de producto de
butano subsidiado, que se comercializa
a través del Programa Hogar con Garra-
fas. Esa quita pasa a un estado de
“reserva” por si las empresas fracciona-
doras, al final del año, deben recurrir a
esa producto para completar su cupo
de venta anual.
Desde la Codigas se entiende que la
Resolución "permite morigerar o termi-
nar con una venta inflada que distorsio-
na el mercado con precios de venta a
distribuidores clandestinos a un valor,
que varias veces, es mucho más barato
del que compra el distribuidor legal".
Esa quita consideramos que "es un fre-
no al feroz ataque que lleva adelante un

sector del fraccionado en materia de
precios y al modelo del gas envasado
que tiene a la distribución formal, que
cumple con inversión y en las normas
de seguridad como un actor preponde-
rante".

La Codigas también celebra que en el
Artículo 2 se le encomienda a la Subse-
cretaría de Hidrocarburos a "instrumen-
tar los controles necesarios a efectos
de fiscalizar que la fraccionadoras cum-
plan con el promedio cuatrimestral de

Una medida que revaloriza el rol de la Distribución, según el espíritu de la Ley 26.020..

ADEMÁS, SE PROPUSO UNA BATERÍA DE IDEAS PARA QUE LA DISTRIBUCIÓN TENGA MÁS LIBERTAD COMERCIAL.

Nuevas autoridades con las
soluciones pendientes de siempre

La Codigas se reunió 
con el Director de 
GLP, ingeniero Pablo 
Vasallo, ante quien 
explicó los problemas 
que le atraviesan.

a Cámara de Operadores y Distribuido-
res en Gas Licuado (Codigas) celebra laL

designación de Pablo Vasallo, como nuevo 
Director Nacional de GLP, sabiendo su 
compromiso de trabajar con todos los 
temas pendientes que tiene el segmento 
de la Distribución formal.
En este sentido, Codigas vuelve a recordar 
y mantener sobre la mesa los temas que 
debilitan a la Distribución formal y las 
expectativas que hay respecto a nuevas 
desregulaciones que le permitan recrear 
nuevos horizontes comerciales.
Como lo venimos diciendo desde siempre, 
la consolidación de la clandestinidad como 
modelo de negocio en la distribución, no 
solo se consolida sino que además es el 

principal problema que tiene hoy la 
distribución formal. La característica de 
ésta situación es la siguiente: competencia 
desleal (menores costos operativos y sin 
inversión en las normas de seguridad 
mínima), no hay cumplimiento de las 
normas vigentes, y la generación de 
inseguridad entre los usuarios y los que 
operan el gas envasado.
"Es de esperar una acción concreta y 
ejemplar, porque en los dos últimos años 
se presentaron más de 70 denuncias de 
depósitos clandestinos y hubo cero clausu-
ras", preciso Ricardo Azar presidente de la 
Codigas.
Respecto a los nuevos horizontes comer-
ciales, Azar señaló que de un gobierno que 
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La Codigas se reunió con el funcionario, en una reunión donde el ida y vuelta de ideas, propuestas y
reclamos serían un marco de comprensión, y con la idea de llegar lo antes posible algún tipo de solución.
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SUPLEMENTO CODIGAS

SU ANÁLISIS Y PERSPECTIVAS.

Una medida que
hace respetar la
historia de venta de
la Distribución.

Resolución Nº237, una medida que
sanea los marcos de comercialización

La Codigas celebra y considera acer-
tada la Resolución Nº 237, del 5 de

abril pasado, de la secretaría de Ener-
gía de la Nación, donde dictamina
reducir el cupos gas con precio subsi-
diado a las fraccionadoras, como así
también la indicación a que se respete
a las distribuidoras a los kilos de pro-
ducto comercializados que describe su
historial de venta.
En síntesis, la Resolución Nº 237 hace
una quita de un 10% en promedio a
cada fraccionadora de producto de
butano subsidiado, que se comercializa
a través del Programa Hogar con Garra-
fas. Esa quita pasa a un estado de
“reserva” por si las empresas fracciona-
doras, al final del año, deben recurrir a
esa producto para completar su cupo
de venta anual.
Desde la Codigas se entiende que la
Resolución "permite morigerar o termi-
nar con una venta inflada que distorsio-
na el mercado con precios de venta a
distribuidores clandestinos a un valor,
que varias veces, es mucho más barato
del que compra el distribuidor legal".
Esa quita consideramos que "es un fre-
no al feroz ataque que lleva adelante un

sector del fraccionado en materia de
precios y al modelo del gas envasado
que tiene a la distribución formal, que
cumple con inversión y en las normas
de seguridad como un actor preponde-
rante".

La Codigas también celebra que en el
Artículo 2 se le encomienda a la Subse-
cretaría de Hidrocarburos a "instrumen-
tar los controles necesarios a efectos
de fiscalizar que la fraccionadoras cum-
plan con el promedio cuatrimestral de

Una medida que revaloriza el rol de la Distribución, según el espíritu de la Ley 26.020..

hace la libertad comercial y de contrata-
ción ejes de su acción, "necesitamos 
mayor desregulación y �exibilización a la 
hora de pensar en él negocio y en que los 
usuarios tengan un mejor servicio a 
partir de una competencia sana", funda-
mentó, y agregó que "hay que pensar en 
desregulaciones que favorezcan la 
comercialización de la distribución".
"Hoy la Distribución no está en el mejor 
momento, porque hay precio libre para 
los otros actores de la cadena del merca-
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CONSUMO

UN ESTUDIO REALIZADO POR EL ENARGAS.

Cocción, qué conviene: gas o electricidad
El Gas Natural (GN)
una solución eficiente y
ecológico

destinados a brindar un mismo
servicio(cocción, calentamiento de agua,
calefacción, etc.) que usan electricidad,
GN u otro insumo energético para ope−
rar2 como gas licuado de petróleo o gas
en garrafas (GLP), kerosene, etc.
Actualmente, las eficiencias usadas en
sistemas de Etiquetado de Eficiencia
Energética sólo toman en cuenta el con−
sumo de gas o electricidad del artefacto,
sin involucrar todas las pérdidas de ener−
gía en la producción, transformación,

E
l sistema energético argentino es
fuertemente dependiente del Gas

Natural (GN), que constituye cerca del
53% de la matriz energética primaria.
El petróleo y el GN contabilizan el 84%
de la energía que se produce y se consu−
me. Además, aproximadamente el 60%
de la electricidad es generada en centra−
les térmicas que, en gran medida, utilizan
GN como combustible.
Tanto para el GN como para la electrici−
dad, hay varias categorías de usuarios
residenciales que no pagan la misma tari−
fa. Además, en ambos servicios hay sub−
sidios sociales diferentes que varían
entre las distintas regiones de Argentina.
Sin embargo, es posible estimar una tari−
fa promedio de gas y electricidad en cada
región del país. En el caso de los usua−
rios residenciales de GBA y CABA, el
costo de la misma unidad de energía en
forma de electricidad es aproximadamen−
te 3,5 veces más caro que la de GN. En
el caso de usuarios comerciales esta
relación puede ser mayor. Esto se debe
en parte a que la eficiencia de genera−
ción eléctrica con GN es del orden del
50%, además es necesario pagar por el
equipo de generación (usina) y su mante−
nimiento.
Así, esta variación de precios es razona−
ble, ya que se necesita por lo menos dos
unidades de energía de gas para generar
una unidad de energía eléctrica.
Además, en este costo se debe incluir la
amortización de la central eléctrica. Si se
tiene en cuenta que muchas centrales
térmicas, usan combustibles más caros
que el GN, como fueloil o gasoil, que en
general tienen menor eficiencia de gene−
ración, es claro que el costo de una dada
unidad de electricidad en Argentina debe
ser bastante mayor que la del gas natu−
ral.
Existen varios artefactos domésticos

transporte o distribución del combustible
o electricidad para su uso. Por ejemplo,
una cocina a inducción tiene una eficien−
cia cercana al 82%, mientras que en una
cocina a GN la eficiencia es del orden del
50%.
Imaginemos que una persona, compa−
rando las eficiencias en Argentina, deci−
de cambiar su cocina doméstica a GN
por una a inducción. La paradoja que se
presenta es que este usuario comenzará
a pagar una tarifa mayor de energía por
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La clandestinidad y La regulación de precios que pesa todavía a la Distribución, son temas que todavía requieren de una solución e�ciente y de�nitiva.

pozo de gas o petróleo. Y la realidad es 
que los trabajadores de la Distribución 
están en grandes ciudades, manejando 
un vehículo y comerciando gas envasa-
do. Esto se asemeja más a un empleado 
de comercio y no a un trabajador petrole-
ro patagónico", explicó Azar.  
A poco tiempo de su ingreso al cargo, la 
presencia de Vasallo abre un nuevo 
compás de expectativas para que se vayan 
encontrando respuestas a los dilemas de 
siempre que tiene la distribución formal.

do, pero la distribución formal sigue 
atada a reglas del mercado regulado", 
cuestionó el dirigente.
Por otro lado, también esperan tener 
apoyo para que exista un nuevo encua-
dre laboral en el sector de la Distribución. 
"Nosotros estamos atados a un convenio 
laboral que no representa la tarea diaria 
de nuestros empleados. Siempre lo 
decimos, el actual convenio lo piensa 
como un trabajador que está en medio 
de la estepa patagónica al lado de un 
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ESCENARIO GLP

EL 70% DE LA DEMANDA ES ABASTECIDA DESDE ARGENTINA.

El declino en la
producción de YPFB
y la mayor producción
en Vaca Muerta,
generaron la nueva
situación.

El GLP argentino vuelve a ganar
presencia en el mercado paraguayo

guay y Chile, a quienes se les entrega el
25% del GLP que produce, mientras que el
resto es destinado para abastecer el mer−
cado interno.
Por el lado argentino, la avanzada en tierra
paraguaya se da por la buena producción
en Vaca Muerta. Las inversiones para
ampliar producción y mejoras en la logísti−
ca, provoca una nueva oferta de producto.
Cabe recordar que el mercado paraguayo
requiere la importación de GLP.
Por esto, los envasadores guaraníes preci−
saron que los contratos de largo plazo los
están cerrando con las productoras argen−
tinas, mientras que las compras estaciona−
les a precio spot, lo están haciendo con
YPFB. 

La mayor producción en Argentina y el declino de Bolivia mejoró el reingreso del producto a tierras
paraguayas.

res e intensificó las ventas de GLP tanto a
compañías brasileras como a los envasa−
dores del sur del Perú. Menos producción
y diversificación de clientes generó la
actual situación.
Los últimos datos que emitió YPFB, seña−
laron que exportó a Brasil, Paraguay y
Perú por USD 83 millones, entre noviem−
bre de 2021 y septiembre 2022. La venta
fue por 130.743 toneladas métricas (TM).
De ese total, 56.610 TM se destinaron a
Paraguay por un valor de USD 35 millo−
nes; 42.969 TM a Brasil por USD 26 millo−
nes; y 31.163 TM a Perú por USD 22 millo−
nes.
YPFB tiene 15 clientes, entre privados y
públicos, en los mercados de Brasil, Para−

De a poco el GLP de Argentina vuelve
a ganar mayor presencia en el merca−

do del Paraguay.
Hace apenas dos años el 90% del butano
y propano que consumía el mercado para−
guayo era proveído por Yacimientos Petro−
líferos Fiscales de Bolivia (YPFB).
Según envasadores paraguayos, consulta−
dos para esta ocasión por Revista Expan−
sión, confirmaron que alrededor del 70%
de la demanda es abastecida por la pro−
ducción Argentina, mientras que el resto lo
traen desde Bolivia.
Así fue que un mercado que siempre estu−
vo abastecido por el GLP argentino, vuelve
a sus orígenes.
Esta vuelta de taba tiene varios motivos.
Por el lado boliviano, el declino pronuncia−
do, de los últimos dos años, en la produc−
ción de gas natural les provoca no tener
suficiente gas natural rico donde se pueda
extraer el subproducto que es el GLP.
A su vez, Bolivia diversificó sus comprado−
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La auditoría, profesionalización
y compromiso

UN COMPROMISO QUE TIENE QUE SER ENTRE TODOS LOS ACTORES DE LA CADENA DEL GLP.

La evolución requiere 
un mayor grado de
profesionalización 
mayor, que es
capacitación y cantidad 
de personal acorde.

ediante la implementación de las 
distintas resoluciones que se fueronM

sucediendo desde 1993 hasta hoy (419/93, 
404/94, 414/21) existe en nuestro país el 
Registro de Profesionales Independientes y 
Empresas Auditoras de Seguridad (hoy 
“Entidades Auditoras”), las que se encuentran 
cali�cadas por la Secretaria de Energía de la 
Nación para desarrollar los controles técnicos 
en Auditorias de campo y Certi�caciones en 
toda la industria de los hidrocarburos.

Desde entonces, la Secretaria de Energía 
cali�ca a cada uno de los profesionales 
independientes y empresa o entidades 
auditoras (inclusive universidades), en base 
a la idoneidad tecnica de sus auditores para 
las distintas categorías en las cuales están 
divididas sus incumbencias.
Eso implica que contando con un mínimo de 
2 (dos) personas que reúnan la idoneidad 
requerida y ejerzan las funciones de Auditor 
y Representante Técnico, necesarias para 
cumplir con una doble mirada de los releva-
mientos de campo, ya pueden encontrarse 
acreditados como Entidad Auditora.
Es por ese motivo que desde siempre han 
existido Entidades Auditoras con muy 
poca estructura y personal que fueron 
habilitadas en el Registro de la Secretaria 
de Energía. 
Muchas de esas Entidades Auditoras para 
evitar cargos �jos, priorizan contratar 
esporádicamente profesionales que les 
presten sus servicios de manera part time, 
y esos “auditores” realizan otras activida-
des particulares que en muchos casos 
rozan incluso la incompatibilidad en su 
función como Auditor.
Desde siempre fueron muy pocas las 
Entidades Auditoras que se dedicaron 
exclusivamente a su actividad especi�ca (y 
por eso perduran en el tiempo), y mucho 
menos las que están estructuradas 
adecuadamente para poder brindar sus 
servicios en forma segura y en pleno
onocimiento de las normas vigentes, ya  
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SU ANÁLISIS Y PERSPECTIVAS.

Una medida que
hace respetar la
historia de venta de
la Distribución.

Resolución Nº237, una medida que
sanea los marcos de comercialización

La Codigas celebra y considera acer-
tada la Resolución Nº 237, del 5 de

abril pasado, de la secretaría de Ener-
gía de la Nación, donde dictamina
reducir el cupos gas con precio subsi-
diado a las fraccionadoras, como así
también la indicación a que se respete
a las distribuidoras a los kilos de pro-
ducto comercializados que describe su
historial de venta.
En síntesis, la Resolución Nº 237 hace
una quita de un 10% en promedio a
cada fraccionadora de producto de
butano subsidiado, que se comercializa
a través del Programa Hogar con Garra-
fas. Esa quita pasa a un estado de
“reserva” por si las empresas fracciona-
doras, al final del año, deben recurrir a
esa producto para completar su cupo
de venta anual.
Desde la Codigas se entiende que la
Resolución "permite morigerar o termi-
nar con una venta inflada que distorsio-
na el mercado con precios de venta a
distribuidores clandestinos a un valor,
que varias veces, es mucho más barato
del que compra el distribuidor legal".
Esa quita consideramos que "es un fre-
no al feroz ataque que lleva adelante un

sector del fraccionado en materia de
precios y al modelo del gas envasado
que tiene a la distribución formal, que
cumple con inversión y en las normas
de seguridad como un actor preponde-
rante".
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Artículo 2 se le encomienda a la Subse-
cretaría de Hidrocarburos a "instrumen-
tar los controles necesarios a efectos
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Una medida que revaloriza el rol de la Distribución, según el espíritu de la Ley 26.020..
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UN ESTUDIO REALIZADO POR EL ENARGAS.
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E
l sistema energético argentino es
fuertemente dependiente del Gas

Natural (GN), que constituye cerca del
53% de la matriz energética primaria.
El petróleo y el GN contabilizan el 84%
de la energía que se produce y se consu−
me. Además, aproximadamente el 60%
de la electricidad es generada en centra−
les térmicas que, en gran medida, utilizan
GN como combustible.
Tanto para el GN como para la electrici−
dad, hay varias categorías de usuarios
residenciales que no pagan la misma tari−
fa. Además, en ambos servicios hay sub−
sidios sociales diferentes que varían
entre las distintas regiones de Argentina.
Sin embargo, es posible estimar una tari−
fa promedio de gas y electricidad en cada
región del país. En el caso de los usua−
rios residenciales de GBA y CABA, el
costo de la misma unidad de energía en
forma de electricidad es aproximadamen−
te 3,5 veces más caro que la de GN. En
el caso de usuarios comerciales esta
relación puede ser mayor. Esto se debe
en parte a que la eficiencia de genera−
ción eléctrica con GN es del orden del
50%, además es necesario pagar por el
equipo de generación (usina) y su mante−
nimiento.
Así, esta variación de precios es razona−
ble, ya que se necesita por lo menos dos
unidades de energía de gas para generar
una unidad de energía eléctrica.
Además, en este costo se debe incluir la
amortización de la central eléctrica. Si se
tiene en cuenta que muchas centrales
térmicas, usan combustibles más caros
que el GN, como fueloil o gasoil, que en
general tienen menor eficiencia de gene−
ración, es claro que el costo de una dada
unidad de electricidad en Argentina debe
ser bastante mayor que la del gas natu−
ral.
Existen varios artefactos domésticos

transporte o distribución del combustible
o electricidad para su uso. Por ejemplo,
una cocina a inducción tiene una eficien−
cia cercana al 82%, mientras que en una
cocina a GN la eficiencia es del orden del
50%.
Imaginemos que una persona, compa−
rando las eficiencias en Argentina, deci−
de cambiar su cocina doméstica a GN
por una a inducción. La paradoja que se
presenta es que este usuario comenzará
a pagar una tarifa mayor de energía por
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MHB Bombas continúa su apuesta
a la fabricación y el servicio

MÁS DE 63 AÑOS DE EXPERIENCIA EN EL SECTOR.

ESCENARIO GLP

Sus equipos operan
en las principales
fraccionadoras de
Argentina y Paraguay.
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Entendemos, primero, la necesidad y a 
partir de ahí aportamos cualquiera de los 
equipos que fabricamos, de acuerdo a la 
necesidad”, explica el ingeniero Martín 
Bocchicchio.
Las bombas que produce en su estableci-
miento del barrio de Lugano, en la Ciudad 

on más de 63 años de experiencia y 
desarrollo de ingeniería al servicio deC

la industria del GLP y otras, MHB Bombas 
sigue desarrollándose fuerte tanto en el 
mercado interno como en terceros países.
“Lo interesante a destacar es que nosotros 
acompañamos a nuestros clientes. 

El Ing. Bocchicchio, primero a la derecha, con dos clientes del Paraguay: Cristian Martinez y Carlos Morales, 
durante el último Congreso de la AIGLP.
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Mercado Libre
bajó venta de
garrafas

ACCIÓN DE LA DIRECCIÓN DE GLP

La Subsecretaría de Hidrocarburos, a
través de la Dirección de GLP, y el

municipio de San Martín controlaron y
relevaron la comercialización de envases
de GLP.
El trabajo se dio a partir de una denuncia
de la municipalidad del norte del conurba−
no bonaerense que alertó a la Dirección
de GLP que la empresa MERCADO
LIBRE se encontraba comercializando en
su plataforma web envases de garrafa de
gas licuado de 10, 15 y 45 Kg incumplien−
do la Ley Nacional N° 26.020.
La Ley exige que los comercializadores
de GLP deben estar INSCRIPTOS en el
REGISTRO NACIONAL DE LA INDUS−
TRIA DE GLP − Secretaria de Energía, a
los fines de salvaguardar la seguridad
pública y la salud física de los usuarios.
La Dirección de GLP conjuntamente con
el Municipio, procedió a intimar a la
empresa Merado Libre al cese de dicha
publicidad y que proceda a informar los
datos fiscales, razón social y domicilios de
los proveedores que se encontraban
registrados en la plataforma de comercio
electrónico a los fines de identificar si los
mismos cumplen con los requisitos para la
comercialización de Gas Licuado ˘ GLP
en envases.
A la fecha la firma Mercado Libre procedió
a bajar las publicaciones en cumplimiento
a los requerimientos solicitados y se están
llevando a cabo los procedimientos admi−
nistrativos correspondientes a los fines de
fiscalizar el cumplimiento de la Ley Nacio−
nal 26.020.
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de Buenos Aires, se orientan tanto al 
GLP como el amoniaco, el CO2, 
solventes diversos “y líquidos cuyos 
valores de presión de vapor requieren 
de diseños especiales para su 
transporte”, los cuales se encuentran 
en otras industrias como la química, 
petroquímica, papelera, alimenticia, 
entre otras industrias.
Respecto al acompañamiento, el 
ingeniero Bocchicchio señala que 
“nosotros al momento de la entrega 
de un equipo nuevo, damos el apoyo 
técnico al momento de la puesta en 
marcha, realizamos previamente una 
charla de capacitación para la instala-
ción, operación y mantenimiento. Ese 
servicio es sin cargo, no incluye 
viáticos y está se coordina con nuestro 
departamento técnico antes de la 
fecha programada”.
Otras de las características de las 
bombas que ofrece MHB Bombas es 
que están fabricadas bajo norma 
American Petróleo instituto (API), 
norma de los EE.UU., las cuales están 
preparadas para destilería y con un 
rendimiento para trabajos continuos 
de 24x7 (24 horas - 7 días).
También, la �rma posee la Certi�ca-
ción del “Sistema de Aseguramiento 
de la Calidad”, según los requisitos 
de la norma ISO 9001/2000.
A su vez, dispone de un stock 
permanente en repuestos, lo que 
garantiza que en un corto tiempo se 
puede hacer la reparación y, 
además, disponen de subconjuntos 
de reposición para cualquier modelo 
y tamaño de los equipos fabricados.
“Realmente, nuestros equipos 
tienen una durabilidad impresio-
nante. Hace unos días nos enviaron 
una cotización para una fracciona-
dora, que, por ejemplo, colocó una 
de nuestras bombas en 1996. En el 
2008 le hicimos una reparación de 
mantenimiento y desde entonces, 
todos los días sigue bombeando 
GLP”, dice orgulloso.
Por esta experiencia, también está 
presente en terceros mercados, 
especialmente en el Paraguay, 
donde las principales fraccionadoras 
lo tienen como proveedor.   
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INVIRTIÓ 260 MILLONES NUEVO TREN DE FRACCIONAMIENTO, EN BAHÍA BLANCA.

Mega incrementa en un 50%
su producción actual

Tratará los liquidos
(propano, butano y
gasolinas) del gas
de Vaca Muerta.

ompañía Mega, empresa tiene por 
accionistas a YPF (38 %), Petrobras (34 %)C

y Dow /28 %), inauguró el Nuevo Tren de 
Fraccionamiento en su planta de Bahía 
Blanca, que requirió una inversión de U$S 
260 millones, como parte de un plan progra-
mado de U$S 650 millones.
La obra inaugurada permitirá incrementar en 
hasta el 50 % la producción de líquidos prove-
nientes del gas natural en la Cuenca Neuqui-
na y la mayor disponibilidad de líquidos 
asociados provenientes de Vaca Muerta.
Compañía Mega que es la principal produc-
tora y exportadora de GLP avanza en la 
siguiente fase de su plan de inversiones, que 
contempla desembolsos por U$S 650 
millones entre 2023 y 2028. En ese marco, 
presentó en abril, un proyecto de U$S 360 
millones bajo el Régimen de Incentivo para  

mente un 27 % la producción total de la 
compañía e incorporar más de 500.000 
toneladas anuales adicionales de líquidos 
del gas natural. 
De ese total de nueva producción, el 80% 
estará destinado a la exportación, mientras 
que el resto se destinará al mercado 
interno, especialmente el etano para la 
industria petroquímica.

Grandes Inversiones (RIGI), destinado a 
ampliar la capacidad de separación, 
transporte y fraccionamiento de líquidos del 
gas natural. 
La iniciativa prevé obras en Neuquén, Río 
Negro, La Pampa y Buenos Aires, incluyendo 
2 nuevas plantas de rebombeo, ampliacio-
nes de infraestructura y mejoras operativas 
que permitirán incrementar aproximada- 

Narrando experiencia
l cierre de esta edición, el empresario y fundador de 
SICA, Jorge Simonutti, presentaba su libro: “Mi A

Esperanza en Emprender”, de editorial Letra B. Todavía no 
está en manos de esta revista un ejemplar, pero seguro 
rememorará sus inicios hasta su presente actual. 
Simonutti lleva adelante esta empresa metalúrgica 
especializada en fabricar tanques para GLP, equipos de 
petróleo y torres eólicas, entre otros equipos, en su 
ciudad natal: Esperanza, provincia de Santa Fe.

Diversificar
urante el último Congreso de la 
AIGLP, en Buenos Aires, YPF GasD

mostró su butano envasado (en 
formato tipo aerosol) para el 
segmento de camping y uso para 
el servicio técnico de plomería, 
redes internet, entre otros. En tres 
medidas diferentes, una buena 
opción para comprar en la ferrete-
ría o estaciones de servicio. Una 
idea original y positiva para apoyar 
al sector envasador aerosolero y la 
industria de la hojalatería, sabien-
do que muchos de estos cartuchos 
vienen de China.
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